= ACS ZOLTAN ~

A VALODI
ONLINE HALOZATEPITES

Uzletépités a barataid zaklatdsa nélkiil

1.rész




© 2015 — Acs Zoltan.

Minden jog fenntartva.

Az E-book kiadvanyt sem elektronikusan sem mashogy nem lehet
masolni. Kizarolag a vevd személyre szol6 hasznalata van
megengedve. Belble idézni, barhol megjeleniteni az ird irasos
engedélye nélkll szigoruan tilos! Barmi nemi sokszorositas

terjesztés jogi kdvetkezményeket von maga utan!

Kiadja Acs Zoltan Istvan e.v.
Tel.: +36 70/632-9859

www.acszoltan.hu

e-mail: info@acszoltan.hu

A boritot tervezte és a kiadvany online valtozatat tordelte:

Csonka Kata


http://www.acszoltan.hu/
mailto:info@acszoltan.hu

Tartalomjegyzék

TArtaloMJEEYZEK ...uveeeeeieieiiiii s 3
AJANTASOK ettt s 6
BIBSZO .ottt et e e e et e e e e e e e b eee e e e e e e enane 11
1. fejezet AKEZAEL cooveeeeeeeeeeeeeeeeeee 14

2. fejezet Miért fontos neked, hogy megtanuld az online értékesités fortélyait? .19

3. fejezet Mit tudsz elérni, ha van online rendszered?.........ccccvvvvvvvevvvvvveveeeeeennnnns 23
4. fejezet Miért NEM keres az emberek 95%-a pénzt az interneten? ................... 25
5. fejezet Az online kommuNIKACIO 1ENYEZE.......vvvvviiiiiiiiiiiiiieeeeeevvvvvvvevveeveeeeeeeeaees 28
6. fejezet A célk0zonség kivalasztdsa........cccceeiiiii 33
7. fejezet Az értékesitési csatorna bemutatdsa........cccvvvvevveviviiiiiieieeieiiivieiieeeeeeann, 36
8. fejezet Kommunikacid a hirlevélben és a blogon .............evvvvvvvviiiieeiveiviiiniininnn, 39
9. fejezet Vided vagy irott kommunikAcio?........evvvvviviiiiiiiiiiiiiiieiivivireeeeeeeeeeeeeeeenns 44
10. fejezet A videdmegosztdk haszndlata............ccoeeeeei 47
11. fejezet A forgalom forrasai — A k6zdsségi média....................cl. 49
12. fejezet Facebook rajongdi oldal létrehozasa.............oooeeeeii 52
13. fejezet Facebook csoportmarketing..........cccoeeeeeeiii 54
14. fejezet Facebook hirdetések haszndlata ....................cc 57

15. fejezet Négy dolog, amit kerdlj el, ha online akarod az (izletedet

NEPSZEIUSITENT coeeeeeeeeeeeeeeeeeeeee e 63
16. fejezet Beszélj a nagy képrél, a viziédrdl a célpiacodnak.....................l 65
17. fejezet Legyél tirelmes az eredményekkel kapcsolatban!.............................. 68
18. fejezet Sohane spammeljl ... 70
19. fejezet Mindig kovesd a torténéseket! ..............ccc 71
20. fejezet Adj értéketingyen! ... 73
21. fejezet Szandék az irdsaid MOGOLt ... 75
22. fejezet Marketingszoftverek haszndlata ....................c 77
23. fejezet Online prezentaciok, képzések, képzési oldal l1étrehozésa .................. 79
24. fejezet Hogyan legyél online haldzatépitd szupersztar az tzletedben? .......... 88

25. fejezet Hogyaninduljel? .........cccc 91



26. fejezet A rendszered automatizaldsa........cccceeiiiii 94
27. fejezet Kiskapuk bemutatdsa........ccccciiiiiii 97
28. fejezet A Facebook hirdetéseid folyamatos felllvizsgalata.......................... 100

29. fejezet Hogyan kezeld azokat, akik érdekl6dnek, rad irnak vagy akar felhivnak?101

30. fejezet J6-e az neked, ha az Uizlettdrsaid iratkoznak fel a hirleveleidre? ....... 102
31. fejezet Az internetes kommunikdcié legnagyobb elénye ............ouvvvvvvvvinnnns 105
32. fejezet Az MLM szakma megtisztuldsa...........uvvevviieiiiiieiieieiiiiiiiiiiieeeeeeeeeennnns 108
33. fejezet Személyes online coaching tapasztalatok..........cccvvvvvvvvivivvviiiiiiinnnnn, 112

34. fejezet Egy vdratlan fordulat, ami bebizonyitotta, hogy a valddi online

haldzatépités mindenhol mUkodik ... 113
35. fejezet OSSzefOIalas .......cciiievriiieecriee ettt 115

J Ny =] 4o | o1 I TSR 121



A Valodi Online

Halbzatepités

1. rész

Ami Uj szintre hozhatja az életedet. Acs

Zoltantol, aki igy épiti az Uzletet.

2015.



Ajanlasok

Acs Zoltant 1997 6ta ismerem. O az egyik legszorgalmasabb és
legintelligensebb hallgatom. Amikor sajat labra alltam, 2005-ben
Zoltan mar profi online szakember volt. Honaprdl hénapra felhivott és
elmondta, mit valtoztassak a hirleveleimben, honlapomon és a
hirdetéseimben. Rengeteget segitett nekem, hogyan legyek
piacvezetd és keressek sok pénzt. Ezeknek a tanacsoknak hala,
Kbzép-Kelet-Eurdpa legjobb értékesitési trénere lettem. Most végre
ezekhez a tanacsokhoz barki hozzajuthat.
Kasza Tamas
Lezéaras Specialista, Bestseller iro,

Nemzetkézi Tréner

Acs Zoltant nagyon régéta ismerem, és az egyetlen olyan baratom,
aki teljes egészében az Online Marketinget hasznalja. A tébb mint 10
éves tapasztalata az online vilagban olyan professzionalis szintre
emelte az Uzletét, melynek segitségével barki sokkal hatékonyabba
teheti Uzleti mikddését. Legutobb egynapi személyes konzultaciot
kaptam téle, ami gyokeresen megvaltoztatta az online fellleteim
hatékonysagat. Széval ha profi segitséget szeretnél az online
marketingedhez, Acs Zoltant szivbél ajanlom Neked!

Lazéar Csaba

Markaépités Specialista

Nem sok apa mondhatja el magardl, hogy a munkaideje minden
percét a gyermekével toltheti, és ezt még élvezi is. A napi teendbimet
veégezve is szeretném, hogy kislanyom ne toltse egyedul a bolcsében
toltott perceket, ezért a guruld fekvéhelyének kdszénhetbéen be
tudom tolni az apukaja dolgozdszobajaba. llyenkor 6k egyutt
munkalkodnak. Ahitattal nézik egymast. Errél képek is késziilnek,

amiket Ujra és Ujra szivesen latok a kozossegi halon. Nem



utolsésorban Zoli online szaktudasa és néhany kutyu lehetoveé teszik
azt is, hogy teljesen mindegy, hogy éppen a Balatonon, Floridaban
vagy Pécsett éljuk a mi kis életinket.

Getta Monika

www.babatvarok.hu

Zoltan kényvét mar nagyon vartam. On egy olyan hianypétlé kényvet
tart a kezében, amely egyszerlen, érthetéen, Magyarorszagon
elsékeént irja le az online halézatépités ,hogyan”-jat. A
legnagyszeriibb az egészben, hogy Zoltan pontosan a kdnyvben
leirtak szerint épit haldézatot, nem csak beszél rola. Tehat egy
tokéletes, gyakorlatban is kiprobalt receptet kap az, aki elolvassa a
konyvet. Ha pedig betlirél betlre alkalmazza is a benne leirtakat,
akkor olyan modon lesz képes halézatos Uzletet épiteni, amirél eddig
csak almodott. Sok sikert kivanok hozza!

Csonka Kata

www.penztermeloblogolas.com

Zoltant tdbb éve ismerem, és mindig felnéztem ra. Dolgoztunk egyutt
tobb Uzletben is, amelyekben sikereket értink el, de igazabdl 6
mindig megel&zott ezen a téren. Az online marketing szakmat is
egyutt kezdtik, és mondhatom, nagyon o6ril6k ennek, mert 2015-ben
és az elkovetkez6 években mar elengedhetetlen az online jelenlét.
Ebben a konyvben minden olyan online technikat, trukkot megoszt
velunk az ir6, ami valdban mikodik a gyakorlatban is.
Gyura Attila
FGXpress vezeté

www.gyurattila.com

Néhany éve még meggy6z6déses offline halézatépité koromban
lattam egy videot egy emberrel, aki azt allitotta, hogy online
modszerekkel az interneten kell haldézatot épiteni. Mondanom sem
kell, hogy habzott a szam, hogy miket mond és miket képzel. Es

kilénben is, mi az, hogy tripla gyémant? Hat ezek mar nem gyéznek



rangokat kitalalni? Ra nagyjabdl egy évvel kezem-labam tettem
0ssze Oromomben, amikor ugyanez az uriember zart —
természetesen csatlakoztam az Uzlethez. Mar a rakovetkezd
napokban a sajat b6romon éreztem, hogy igazat beszélt. Talan nem
meglepd, hogy — bar nem egészen dnszantabol — tudta ezt is
fokozni, és belevetette magat az igazan, akar teljes mértékben online
munkafolyamatokra épiilé modszerekbe. Orémémre szolgal, hogy
tanulhatok, tanulhatunk téle. Ugyanis a tudasvagya, a tanithatésaga,
a szakmai alazata és a kitartasa példaértékivé emeli munkajat. Az
pedig, hogy a gyakorlatban szerzett és konkrétan alkalmazott
tudasral ir, kilondsen értékesseé teszi Zoltan konyvét.

Komar Zsolt

Acs Zoli igazi profi az online halézatépitésben, ezt onnan is tudom,
hogy sokat segitett nekem ezen a teruleten. Valdban ért hozza,
mikodik, amit tanit, és eredményt hoz. A kdnyve valddi igényt elégit
ki, mert egyre tdbben prébalnak pénzt keresni az interneten. Nekik
ez a mi kotelezé olvasmany.
Zseli Csaba
DXN TOP vezeté
www.zselicsaba.hu

www.mimkave.hu

Zoli palyafutasat régota figyelem. Oszintén, nem mindig tartozott a
kedvenceim kozé. De egy valamit biztosan lattam benne, hogy amit
csinal, azt mindig teljes lelkesedéssel teszi, és csak profi médon. Azt
lattam, hogy mindig képes tanulni, fejlédni, tovabblépni és profin
kommunikalni! Amidta én is probalkozom napi videduzenetek
készitésével, latom, mennyire komoly feladat, és mekkora
felkészlltséget kivan az, hogy az ember mindig toppon legyen. Ma
mar az online halézatépités egyik ikonjanak tartom, és odafigyelek
ra, miket csinal, hasznal és mond. Nagyon sok otletet, tudast

meritettem az anyagaibdl, igy biztos vagyok benne, hogy ennek a



konyvnek minden fejezete hasznos és gyakorlatban hasznalhato lesz
mindenki szamara.

Nagy Gabor

DXN — DD gyémant

Kdszdndm a bizalmadat, a baratsagodat és a felkérésedet.
Szenzacios a konyved. Kell6képpen ravilagit arra, hogy az uj korban
az internet elterjedése miként valtoztatta meg a gazdasagot és ezzel
egyiitt az életet. Acs Zoltan hirnevét az izleti tehetségénél is jobban
megalapozta az elérelatasa, illetve az az uttord jellegl munka,
melyben a személyes markaépitést bravarosan kombinalja az online
marketinggel. Azt hiszem, hogy minden egyes embernek, aki a
haldzati marketingben gyorsan akar ndvekedni, elkerllhetetlen
annak a tudasnak a megszerzése, melyet ezzel a konyvvel
atnyujtasz szamunkra.

Korb Livia

Organo Gold Ruby manager

Acs Zoli az Online MLM marketing ikonja szamomra! O volt az, aki
uttoréként rajott arra, hogy az online informacié gyorsabban képes
haladni, mint offline tzemmaddban! Azé a vilag, aki élvezi! Gyonyori
csaladja mellett az internet munkaba fogasaval Zoltané lett a vilag!
Ha az olvaso a szuper kényelmet valasztana és az otthonabdl
szeretne dolgozni, akkor szinte minden érv Zoli mddszere
/technoldgidja mellett szol.

Gyulai Szilveszter

Organo Gold Ruby Manager

Nekem mindig fontos volt, hogy az informacidkat hiteles, megbizhato
forrasbdl szerezzem be. Rengeteg hlllyeség, hasznalhatatlan
informacio kering az interneten, amik tévutra vihetnek. Zoli munkajat
honapokon keresztil figyeltem, és miutan 100%-ig
megbizonyosodtam rdla, hogy amit mond, az valéban mikodik, akkor

vettem fel vele a kapcsolatot és kezdtem vele egyutt dolgozni. Azt
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szeretem az irasaiban a legjobban, hogy érthetéen, emberi nyelven
adja at a legfontosabb informacidkat.
Csatlos Csaba

www.spm.hu

Ajanlom Acs Zoltan kényvét minden MLM halézat épitének.
Tapasztalata, hozzaértése, munkassaga példaértéki. Magam is
sokat tanultam Zoltantdl. Akik erre a mesterségre adtak a fejuket,
hogy halézatot épitenek, nagyon is figyelniuk kell az online
munkavégzés soran is a valtozasokra. Zoltan e szerint végzi a
dolgat, és eredményei is ezt mutatjak. Trénerként ezt a tudast olyan
szinten adja tovabb, hogy legyen barki, akar mar sikeres halézatépit6
vagy éppen most induld, egyarant béséggel merithet Zoltan
tudomanyabal.
Litzler Mihaly
DXN Gyémant
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Eloszo

Ez a kdnyv tobb szempontbdl egyedulallé. Egyrészt azért, mert
abszolut tapasztalaton alapuld, nem valamilyen elméleti
szakembertdl szarmazik. Rengeteg olyan konyv létezik, aminek az
irdja nem csinalja azt, amirdl ir, és soha nem is csinaltal Raadasul
ennek egy ideoldgiat is kitalaltak, miszerint szeretnének fuggetlenek
maradni. Képzeljuk el azt a fiUggetlen szivsebészt, aki még soha nem
mUtott szivet, de neked épp szivmitétre van szukséged. Vagy azt a
fuggetlen épitészt, aki épp a te hazadat felugyelné, ugy, hogy nem
épitett még soha hazat, de mar konyvet irt rola. Megbiznad ezeket a
,Szakembereket”? Nyilvan nem! Akkor miért fogadod el olyan
emberek véleményét az MLM témakorében, akik még soha nem
épitettek haldzatot és plane nem lettek sikeresek benne? Koltéi a
kérdés, de sokan elfogadnak tanacsot ezektél az emberektdl, persze

nem is lesznek sikeresek.

En nem akarok fiiggetlen lenni, egyszeriien a tapasztalataimat
akarom atadni. De ezek olyan tapasztalatok, amivel Gyémant és
Tripla Gyémant is lettem 2 kiulénb6z6 Uzletben. Ezeket alapvetéen
offline technikakkal és az altalam megtapasztalt, megtanult online
technikakkal épitettem fel. Viszont amirél sz6l a kdnyv, az egy
teljesen mas tudason alapul. Ez a tudas gyakorlatilag lehetbveé teszi
akar 100%-ban az online haldzatépitést is. Ez a tudas olyan
emberektél szarmazik, akik sok millié dollaros forgalmat, bevételt
ertek el tisztan online technikakkal. Persze Magyarorszagon ez a
tudastechnika nemrég valt elérhetdvé, és én is hozzajutottam.
Elkezdtem alkalmazni, és dramai eredményeket hozott nekem.
Anélkil, hogy kitenném a labam, 2014. januar 1-t6] december 31-ig
tobb mint 150 ember jott be kdzvetlenll frontra ezzel a technikaval
ugy, hogy én csak 8 embernek széltam. Szerintem ez mas

halozatépitét is érdekelne!
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Most, hogy ezeket irom, 2 emberrel is beszéltem, akik ram irtak és
erdekli 6ket az, amivel foglalkozom. Ez az, amit az online
halézatépités tud adni. Ne kelljen soha tobbet olyan emberekkel
beszélni, akiket nem érdekel. igy nincs tébb, vagy sokkal kevesebb
visszautasitas van, és ez driasi, mert a legnagyobb kivégzbosztag a
halézatépitésben nem mas, mint a visszautasitas. Az emberek
annyira félnek ettél, hogy egy idé utdn mar meg sem probalnak
kommunikalni, aminek persze az a vége, hogy abbahagyjak az
Uzletet, €s nem biztos, hogy j6 dolgokat mondanak utana az egész
szakmarol. Gondold el, hogy ez mennyivel masabb lenne, ha az
embereket nem érné ennyi stressz, és csak érdekl6ddkkel

beszélnének?

Ez az, amit az online hal6zatépités adni tud. Meg tudja adni azt,
hogy végtelen mennyiségben legyenek érdekl6ddid, valdjaban tobb,
mint amennyire szikséged van, és azt is meg tudod tanulni, hogyan

mikodtess egy halézatot online.

Mivel ez egy Uj megkozelitése a halozatépitésnek, azért persze
vannak, akik tamadjak, meg azt mondjak, hogy ez nem lehetséges,
csak az offline, és csak mondjak és mondjak. Errél az a vicc jut
eszembe, amikor a paraszt bacsi all a zsiraf elétt az allatkertbe és
azt mondja, hogy marpedig ilyen allat nincs! Marpedig van!
Ellenallhatsz ennek a valtozasnak, de van egy rossz hirem, ez az ar

csak jon, és ha ellenallsz, bele fogsz fulladni.

A 18 éves korosztaly mar nem emlékszik az internet elé6tti idokre, és
ez a helyzet csak fokozodik. Ennek a korosztalynak beszélhetsz
kizarolag offline technikakrél, azt fogjak kérdezni téled, hogy ezt nem
lehet interneten csinalni? Ha a te valaszod erre az, hogy nem, akkor
te vesziteni fogsz azokhoz képest, akiknek erre a valasza az, hogy

igen! Ez a technika minden MLM Uzletre, otthonrol végezhetd Uzletre
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alkalmazhato. Vallalkozasokra is, de csak akkor, ha a cégtulajdonos,
maga csinalja ezt a tevékenységet. Le lehet passzolni egy
marketingesnek vagy egy informatikusnak, de soha nem fogja jol
csinalni, mert nem érdeke és nem az 6vé a cég. Neki nincs vizidja,
csak a fizetés érdekli. Nagyon kevés a kivétel, és valoszini, nem a te

cégednél talalod, még ha ezt is hiszed!

Ezt a technikat az tudja mlkodtetni, akinek van vizidja, nagy terve,
és ezt meg is akarja valositani. Mindezt az internet segitségével. Ez
a konyv abban segit, hogy ez meg is valésuljon! Sok sikert kivanok.

Fényes jovét neked és a cégednek.

Tisztelettel
Acs Zoltan

Online Ugyfélszerzési Specialista
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1. fejezet
A kezdet

1993 tavaszan ott tltem Tihanyban a Club Tihany Szalloda
teniszcsarnokaban. Sok ezer ember varta feszulten a csodat. Voltak
olyan emberek, akiknek semmit nem jelentett. Azt gondoltak, hogy ez
csak egy atverés, ez nem lehet igaz, amit ott hallottak. Voltak

olyanok, akiket viszont egy életre megfert6zott. Koztlk voltam én is.

Ugy hoztak el ide egy hétvégére 12 000 forintos részvételi dijért, ami
nekem nagyon sok pénz volt, hogy ha ide eljovok, akkor megvaltozik
az életem. lgazuk lett. A sors fintora, hogy akik idehivtak, nekik nem
lett valtozas az életikben, nekem meg igen. Persze nem ott és akkor
abban az Uzletben, hanem késébb. De nyilvanvald, hogy az volt a

kiindulépont.

Ultem a sorok kdzétt valahol kdzépen, és nem is tudom, mit vartam.
A teremben éreztem a lelkesedést, olyat, amit soha azel6tt nem
éreztem. Aztan jottek az eléadok, akik azt mondtak, hogy szabad
lehetek, és olyan pénzekrdl, életstilusrol beszéltek, ami szamomra
elétte elképzelhetetlen volt. Nekem ugyanis azt tanitottak, hogy fiam,
legyen egy rendes allasod, és akkor majd nyugdijba mész egy
tisztességes nyugdijjal. Valahol a lelkem mélyén éreztem, hogy ez
nem igy lesz, de persze semmilyen mas lehetéséget nem lattam,

hogy ez masképp fog térténni.

Nekem els6re megtetszett a [égkor és az Uzenet. Voltak olyan
eléadodk, akikre mar nem is emlékszek. De volt ott valaki, aki egy
életre megvaltoztatta az életemet a gondolataival. Ot ugy hivjak,
hogy Vagyi Jené James. Szinte az egész el6éadasara emlékszem,
pedig ez mar 22 éve volt! Emlékszem arra, hogy a Super Mario

videdjatékot hozta fel példanak. © mar akkor tudta, hogy hogyan kell
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az emberekre hatni. Ram is hatott, és 6rokre halas vagyok neki,

pedig nem dolgoztam vele 1 percet sem.

Viszont az Uzletet elkezdtem. A legnagyobb élmény az volt, amikor a
kazettak bejottek a rendszerbe. A mai napig emlékszem, kik
beszéltek rajtuk a kezdd kazettakészletben. Természetesen ott volt
Vagyi Jen6 James is, aki a sikertorténetérdl beszélt. Teljesen
lenylig6zott, hogy van egy lehetéség, amit ugy hivnak, hogy MLM, és

egy ember a semmibél elképeszté magassagokba juthat.

Nem is értettem, miért kritizaljak ennyien ezt a szakmat. Persze
kés6bb megtanultam, hogy ha valakinek nem sikerul valami és
idejekoran feladja, akkor masokat fog hibaztatni. Céget, terméket,
felsévonalat, az 0sszes embert és akar az istent is. Csak sajat magat
nem. Ott tanultam meg azt is, hogy ha sikeres akarsz lenni, akkor az
életedért 100%-os felelésséget kell vallalnod! En ezt megtettem és

sikeres is lettem az MLM-ben.

Végul nem lettem sikeres abban az Uzletben, de James elinditott egy
aton. En hittem neki. Azt mondta: olvass kényveket, amik
fejlesztenek téged. Soha el6tte nem olvastam ilyeneket. De azt
kovetben olvastam. Szerintem 500 és 1000 k6z6tt van az elolvasott
konyvek szama, amit azutan kezdtem el olvasni. Ez nyilvanval6

hatassal volt az életemben.

Elkezdtem hanganyagokat hallgatni. Elképeszt6 gyljteményem van
az elmult 20 évbél. Legalabb 1000 CD-nyi anyagom van. Enyhén
szolva hatassal volt ram, nem csak akkor, hanem késébb, évek
mulva is ezeket hallgattam. Persze a harmadik tanacsot is
megfogadtam, ami a rendezvényekre valo jarast tanacsolta. Sok
rendezvényen ott voltam és sok rendezvényt rendeztem is. Ez volt az

a pont, amikor elindultam a siker felé, bar ez akkor még nem latszott.
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Ezutan Uzletkoto lettem, de ez is csak azért sikerulhetett, mert
rengeteget tanultam, megtanultam az emberekkel kommunikalni, és
kézenfekvé volt, hogy ez az én utam. Elveztem is 11 évig. Ebben az
idében folytattam az onfejleszté konyvek olvasasat és a
hanganyagok hallgatasat. Az utolso6 Uzletkotdi allasomkor viszont
mar lattam, hogy ezt nem tudom életem végéig csinalni, és nem is

akarom.

Ekkor ugy dontottem, felmegyek az internetre, és keresek
magamnak egy MLM Uzletet, amit még én is meg tudok csinalni.
Mélyen élt bennem az emlék, amikor Vagyi Jen6é James 1993-ban a

szinpadrdl el6szor érintette meg a lelkemet a gondolataival.

Fel is mentem a netre, és emlékszem, azt gondoltam, hogy addig
nem jovok le az internetrél, amig nem talalok valamilyen Gzletet
magamnak. 2005-6t irtunk ekkor. De figyelj, mit irtam az el6bb! Az
internetre mentem, tehat az én életemre ott kerestem a megoldast!
Ezzel rengetegen igy vannak, és ha te nem vagy fent és nem vagy
elérhetd, akkor a keresé emberek szamara te nem létezel! Még

egyszer mondom, nem létezel szamukral

Milyen érdekes, hogy amikor déntést hozol az életedben, akkor
altalaban torténik valami. Ugyanis megtalaltam, amit kerestem.
Talaltam egy olyan céget, ami egy nagyon érdekes szoftverrel
mikodo rendszerrél beszélt. Az volt a Iényeg, hogy van egy
Downliner nevi szoftver, ami az Uj munkatarsakat alad rakja érkezési
sorrendben. Na, most gondolj bele, soha nem voltam elétte MLM-ben
sikeres, erre itt egy szoftver, ami ezt igéri. Szerinted érdekelt a

dolog? Nana!

El is kezdtem nagy lendllettel, és sikeres is lettem. A sors fintora,
hogy mivel én lettem a legsikeresebb ember abban a cégben, a

Downliner soha nem rakott alam senkit © De végll is ez inditott el és
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ez volt a lényeg. Ebben a cégben sok mindenben uttérék voltunk, ha

az online haldzatépitésrél beszélunk.

2006 kornyeken az els6k kozott voltunk, ha nem az elsék, akik
bevezették a rendszeres online webkonferenciakat. Online
prezentaciokat és képzéseket tartottunk rendszeresen mindennap.
Azoéta is ezt szinte megszakitas nélkul, kisebb szinetekkel
gyakorlom. Nem is hiszem, hogy ebben az orszagban létezik olyan
ember, aki tobb webkonferenciat tartott, mint én, legalabbis az MLM
tertletén. Ez egy magyar cég volt, amelynek sajnos nem volt elég
toékéje és 4 év utan tonkrement. Minden, amit akkor felépitettem
megszint, vége lett. Gyémant voltam és egy 25 ezer f6s csoportom
volt, ami Iényegében megsziint. Ezt kdvetden voltak érdekes
prébalkozasok és sikerek, de a cégek mentek tonkre, ami

meglehetdsen frusztralé volt.

Volt ezek kdzott egy érdekes cég, amely 5 hdnapon keresztul
eléregisztracidés szakaszban volt, és kizarélag online prezentaciéval
egy tébb mint 9000 ezer f6s csoportot épitettink fel. De mivelhogy
Iényegében nem lett beléle semmi, csak gyakorlasnak volt j6. Ezt
kovetben egy videdkommunikacios cégnél voltam, ahol Tripla
Gyémant lettem, és késébb a feleségemmel egyutt épitve, azt hittem,
hogy tudom, mi az online halézatépités. Nagy lelki nyugalommal,
Iényegében az interneten, de azért plusz offline moédszerekkel sikert

értink el.

Ezt a céget elhagytuk. Nem tetszett abban a formaban, amiken
valtoztattak. Egy rovid kirandulas utan visszatértem, és megtalaltam
a Valadi Online Halézatépitést. Ami débbenetes volt, hogy ez még
véletlenll sem hasonlitott arra, amit el6tte tanultunk. Sét! Valéjaban
teljes tévuton jartunk! Az anyagokat tanulmanyozva arra a

felismerésre jutottam, hogy ezt minden halézatépitének tudnia



18

kellene, mert sokkal konnyebb, stressz mentesebb, visszautasitasok

nélkuli lenne, és ami a lényeg, sikeresebbek lennének!

Ez a konyv errdl szol. Bevezetlek abba a vilagba, ahol sikeres tudsz
lenni, és amire szukséged lesz, barmilyen uzlettel is foglalkozol és

foglalkozni fogsz a jovdben.
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2. fejezet
Miért fontos neked, hogy megtanuld az
online értékesités fortélyait?

Egy biztos dolog van ebben az univerzumban, ami nem mas, mint a
valtozas. Aki nem koveti a trendeket, az sajat maga dolgat neheziti
meg. Van egy rossz hirem, a régi id6k nem térnek vissza. Sajnalom.
Tudom, a rendszervaltas utan lehet, hogy kdnnyebb volt minden.
Elhiszem, hogy 5 éve egy zaszlot lengettél, és csak annyit mondtal,
hogy ez egy uj Uzlet és beléptek hozzad. Vagy kiirtal valamit a
Facebookra néhany éve és maris volt érdekl6dé. De ez a mult.
Ennek vége! A kovetkezd években, meggy6z6désem, hogy csak
értékadassal lehet hosszu tavu sikereket elérni. Mindig lesznek

pilotajatékok, de remélem, te nem ilyenben vagy!

Ez rendben is van, de mi kéze van ennek az internethez? En eddig is
ezt csinaltam, miért kell nekem az internetre mennem? A valasz
egyszerl. Az emberek az interneten keresik a problémajukra a
megoldast. Igen, jol olvastad, a problémajukra! De te, ha nem errdl
beszélsz, akkor észre sem fognak venni! Amikor te felhivsz valakit
napkozben és meghivod az uzleti bemutatddra, és nem lelkes, sét,
lehet, hogy elklld, az nem azt jelenti, hogy nem vagy neki
szimpatikus, még azt sem, hogy az ajanlatod nem érdekli. Akkor
miért ennyire elutasito veled. Egy csomé embert hivsz meg egy
bemutatora? A valasz egyszer(, nem jo idében hivtad éket! Mikor
van j6 idé a meghivasra? Lehet, hogy nincs is ilyen. Ezt nem értem,
mondhatod erre, akkor mi lehet erre a valasz? Az ember, akit hivtal,
lehet, hogy épp kapott egy rossz hirt, vagy éppen azzal van
elfoglalva, hogy hogyan fizeti ki a hiteleit, vagy csak a problémaival.
Epp a gyereket kell vinni iskolaba vagy épp beteg a gyerek, vagy

edzésre kell vinnie, lényeg hogy épp zaklatott.
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Te pedig ekkor hivtad.

Elég nagy az esélye annak, hogy ez szinte a nap barmely
szakaszaban igy lenne, barmikor is hivod. De van itt egy nagyon
érdekes dolog. Ugyanez az ember hazamegy, megvacsorazik,
lefekteti a gyereket, egy kicsit lenyugszik, és mit csinal? Felmegy az
internetre és keresi a megoldast a problémajara, ami lehetne a te
Uzleted is megoldas. Szerinted hanyan csinaljak ezt az interneten?
Hany ember keresi a megoldast az életére? Rengetegen! De a
helyzet a kovetkezd, azt fogjak megtalalni az interneten, aki
megtalalhatd! Te megtalalhatd vagy? Te felkinaltad mar a
megoldasodat? Ha igen, ezt jol csinaltad? Ha a valasz nem, akkor ez
a konyv éppen idében jott az életedbe! Ez a konyv megoldas a
problémadra! Milyen probléma lehet ez? Példaul nem vagy elérhetd,
vagy nem tudod, hogyan kell kommunikalni hatékonyan az

interneten.

De van egy dolog, ami majdnem biztos, hogy probléma az életedben,
ha ezt a konyvet olvasod. Ez a legnagyobb probléma, ami csak eddig
felmertlt az Gzletedben, de nem tudod, hogyan kezeljed ezt a
problémat. Szoval esetleg elfogyott a névlistad? Nincs elég vevéd?
Nincs elég ugyfeled? Nincs elég munkatarsad? Gondoltam, hogy
ezért vetted meg ezt a kdnyvet. Honnan tudtam ezt meg?
Gondolatolvasé vagyok? Nem! Hanem ismerem a célk6zénségem
problémait és ezt meg is tudom oldani! Egyrészt én is ebben
szenvedtem, nekem is elfogyott a névlistam és megtalaltamra a
valaszt! Tobbek kozott ezt osztom meg veled ebben a konyvben.
Barmivel is foglalkozol, tudnod kell, ki a célcsoportod, mi a
problémajuk és mi ra a megoldas. Most igy csinalod? Tudod, hogy
ezt hogyan kell jol csinalni? Ezt is meg tudod tanulni ebbdl a

konyvbal.

Masik, ami fontos szamodra, az a kovetkez6, ott kell kommunikalnod,

ahol az emberek vannak. A legtobb ember mar tobb emberrel
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kommunikal az interneten, mint hagyomanyos modon. Ez nemtdl,
kortdl teljesen fiiggetlen. Epp most olvastam a Facebookon, hogy
valamelyik orszagban egy 114 éves néninek le kellett tagadnia tobb
mint 10 évet, mert a Facebookon nem tudta a valds korat megadni.
114 éves ember a Facebookon akar kommunikalni, ugye, akkor te
nem vagy tul idés az online halézatépitéshez, igaz? A feleségem
keresztanyjanak anyukaja 70 éves korara egy Ipadet kapott! Soha
elétte nem volt szamitogépe. Most pedig a Facebookon nyomul,
okostelefonja van, és latszik rajta, hogy jol érzi magat, mert olyan
emberekkel kommunikal, akikkel mar régen nem beszélt. Szerinted
ez tetszik neki? Persze!l Embereknek adta vissza az életkedvét az

internet, és ezek az emberek Ujra elkezdtek célokat kitlizni.

Amikor a halézatépitést kezdtem 1993-ban, nem hogy internetem
nem volt és mobilom, hanem telefonunk sem! Telefonfulkébdl hivtam
meg az ismerdseimet, illetve azokat, akiknek tudtam a szamat.
Szdval a célkdzonségem nagyon kicsi volt, és ugy altalaban
mindenkinek. Akiknek nem volt elég ismer&se, annak reszeltek. Nem
is volt esélye tul sok a sikerre. Mi van most? El6tted a vilag! Szinte
barmilyen régi ismerésddet megtaldlod a Facebookon vagy barhol az
interneten. De ami ennél is fontosabb, a hideg piacrél meg tudod
talalni a célkd6zonségedet. Barmivel is foglalkozol, ott vannak az
emberek az interneten, akiket érdekel az ajanlatod. Mar csak azt kell
megtanulni, hogy ezt hogyan lehet elérni. Ezekrél is lesz sz6 a tobbi

fejezetben.

Viszont van egy érdekes dolog. Valojaban arrél, amit irtam, eddig
nem sok haldzatépitét kell meggyézni. A tdbbség felismerte és akarja
is ezen a médon épiteni az Uzletét. Akkor mi a probléma? Az, hogy
nem tudja, hogy mit kell csinalni! Mit csinal a legtdbb ember erre?
Megprobalja kitalalni, hogy ezt hogyan kell csinalni! Ez pedig
zsakutca! Ugyanis ez nem fog menni! Miért? Mert egy offline vilagbal
jottél, offline gondolkodassal. Az iskolak offline modon tanitottak, és

ez egy teljesen mas vilag. Minden Gzlet, legyen az hagyomanyos
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vagy MLM uzlet, az a személyes kapcsolatépitésre épul. Tehat ha
targyaltal valakivel az Uzletedrdl és lerajzoltad a marketingtervet,
akkor ott volt a jeldlt és tudtal reagalni a kérdéseire és a kifogasaira.
Mondjuk lehet, hogy rosszul inditottal, és erre rajottél menet kdzben,
akkor még mindig tudtal korrigalni. Erre az interneten egyszerien

nincs lehetéséged!

Amig az els6 esetben kétiranyu kommunikacio volt, az online
vildagban nincs kétiranyu, illetve tér és id6 van kozte. Nem vagyok
kvantumfizikus, ne ijedj meg, nem lesz errél sz6 © tehat mondjuk a
Facebookra kiirsz valamit, vagy egy blogra, akkor nem biztos, hogy
rogton latjak, és az meg plane nem, hogy rogton reagalnak, ha
egyaltalan reagalnak ra. Eleve ugy kell megirnod a
kommunikaciddat, hogy reagaljanak ra! De ezt soha nem tanultad és

nem tanulhattad a hagyomanyos életben eddig.

Az egyetlen mddszer az, hogy olyan emberektdl tanulod meg, akik
ezt mar tudjak. En is igy tettem, de nem ez a jellemz6. Az emberek
megprobaljak kitalalni a helyes médszert, de mivelhogy soha nem
tanultak semmit errdl a vilagrdl, ezért ez a probalkozas eleve
kudarcra van itélve. Azt kell elérned, hogy a célkozonségednek az
érdeklédbje téged hivjon fel, és ne te hivogass feleslegesen olyan

embereket, akiket nem érdekel az uzleted.

Miutan ezt megtanultam és alkalmaztam, nalam mindennapos eset.
Tobb mint 150 ember csatlakozott frontra hozzam anélkil, hogy én
hivogattam volna 6ket. Nyilvan nem is tudtam volna hivogatni, hisz
nem is ismertem 6ket! Csak 8 embert hivtam az elején, akit
szemelyesen ismertem, a tobbi magatol jott, csak azért, mert nekem
mar van egy online rendszerem. A konyv célja az, hogy neked is
legyen, és egy id6 utan szinte automata modon tudd mikodtetni az

Uzletedet, de legalabbis a jelOltkeresés részét.
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3. fejezet
Mit tudsz elérni, ha van online
rendszered?

Itt van egy nagyon nagy félreértés az online halozatépitéssel
kapcsolatban. Miszerint, hogy én a személyes kapcsolatokat
szeretem, és nem is értek ehhez az online izéhez. Akkor tisztazzuk
le ezt a félreértést. EI6szor is nem kell abbahagynod azt, amihez
értesz, vagy amit szeretsz. Ha szereted a személyes targyalasokat,
csinald tovabb. De hadd tegyek fel néhany kérdést neked. Nem
lenne jobb olyan emberekkel, jeldltekkel targyalni, akiket eleve
érdekel az Uzleted? Most van olyan targyalasod, ahol nemet

mondanak, és lényegében felesleges id6- és pénzpocsékolas volt?

Volt mar olyan érzésed, hogy: mit keresek itt? Akar otthon is
lehetnék? Hat persze, hogy volt! Mivel kétszer is voltam Gyémant
MLMben, igy tudom, hogy tdébb olyan targyalas van, ami sikertelen,
mint ami sikeres. Nekem is volt olyan érzésem, hogy most mit
koptatom a szamat. Mit keresek itt? De végigcsinaltam, mert nem
tudtam, hogy van jobb mdédszer. Lényegében mondjuk ki a tényt! 10

emberbdl 8-at nem érdekel az, amit éppen felajanlottunk neki. Pont!

Ezek nagy része fog hulyeségeket mondani, szidni az MLM-et és
téged! A legtdbb ember ezt nem szereti. Nem szereti a
visszautasitasokat, és azért adjak fel és ezért nem is kezdik el
sokan. Ez egy max. 20%-os hatékonysagu modszer. Képzeld el, ha
az autéd motorja 20%on mikddni a 100% helyett. Ez hogy tetszene
neked? Sehogy! Elvinnéd az autészerel6hdz, hogy csinaljon mar
valamit vele. Szoval mivel lehet ezen a hatékonysagon javitani?
Mivel lehetne elérni, hogy 10-bdl ne 8 ember mondjon nemet neked,

hanem 10-bdl 8 ember mondjon igent?
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Egy olyan rendszerrel, amivel megszirod a jeldlteket, sét olyanokat
talalsz, akit érdekel az Uzleted, és maga jelentkezik nalad. Persze ez
csak akkor lehetséges, ha van neked egy ilyen rendszered, amit
szeretnék neked megtanitani. Szerinted, ha neked van egy ilyen
jeloltkeresd, el6tajékoztato rendszered, aminek segitségével
min&ségi jeldlteket kaphatsz, akik maguk jelentkeznek, kdnnyebb

vellUk idépontot egyeztetni és kdnnyebb 6ket letajékoztatni? Nana!

Szdval, ha tovabbra is offline akarsz dolgozni személyes
targyalasokkal, akkor is ez ériasi segitség lehet neked, mert sokkal
jobb jeldltekkel tudsz targyalni és lényegében soha el nem fogyo
jeloltekkel, amit az online rendszered biztosit neked. Nekem van
ilyen rendszerem, és el kell mondanom neked, hogy ez |ényegesen
egyszerlbb, stresszmentesebb, és sokkal kevesebb felesleges
koltséggel jar, amit elbtte lehet, hogy ugy szamoltal el magadban,

hogy hat ez is a csomag része, ha sikeres akarok lenni.

Van egy j6 hirem, ez nem a csomag része! Nincs sziukséged arra,
hogy olyan emberekkel targyalj, akit nem érdekel az Gzleted. Targyalj

olyanokkal, akit igen!

A masodik dolog, amit el tudsz érni, az, hogy akar 100% online

dolgozz.



25

4. fejezet
Miért NEM keres az emberek 95%-a
pénzt az interneten?

A valasz egyszer(, nem azt csinaljak, ami mikodik, hanem
megprobaljak kitalalni, hogy hogyan kell csinalni. Na, ez eleve
kudarcra van itélve, mert ez egy online vilag, és itt mas szabalyok
uralkodnak, mint az offline vilagban. Marpedig most még egyikunk
sem tanulta ezt elétte. Mert az egész iskolarendszer, képzések,

tanfolyamok minden offline médszerek alapjan torténtek.

Mit jelent ez pontosan? Valdjaban, ami minden Gzleti siker alapja, az
nem mas, mint a kommunikacio. Nem elég, hogy valakinek van egy
jo Uzlete, terméke, vagy 6 maga nagyon jo, ezt tudni is kell
kommunikalni. Ha ezt nem tudja, akkor nem lesz sikeres. Nem
mindig a legjobbat arulé cég, ember a legsikeresebb egy terlleten.

Persze sokszor erre is van példa nyilvan, de ez nem mindig van igy.

Hadd mondjak erre egy j6 példat. A McDonald’s csinalja a vilag
legjobb hamburgerét? Egyaltalan nem. Mindannyian ettink mar
jobbat, de nem kétséges, hogy 6 kommunikalja ezt a legjobban.
Amerikaban, Floridaban lattam erre egy félelmetes példat, sét tobbet
is. Az egyik az volt, hogy sétaltunk Tampaban és megéheztiink. Oké,
menjunk be egy Burger Kingbe. Bementunk, alig voltak, és nem

igazan volt szimpatikus a hely. Elég lepukkant és koszos.

Itt Magyarorszagon sokkal jobban néznek ki ezek az éttermek, mint
Amerikaban. Atmentiink egy 100 méterre 1évé McDonald’sba. Az
tomve volt emberekkel. Na, most ha megkérdeznénk, melyik jobb

hamburger, akkor tobben is a Burger Kinget valaszolnak, de a
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marketing, a kommunikacio nyilvanvaléan jobb, mint a Burger

Kingnek.

Még egy példa, ami ezt erdsitette meg. Orlandéban jartunk,
Floridaban az Outletben, ami nagyon hires, és vicc 6sszegért veszed
meg a legjobb, legmarkasabb ruhakat. Ami ott 20 dollar, az itthon 20

ezer forint. Kicsit er6sen valtjak a dollart. ©

Megéheztunk ujfent, és elmentink az ételudvarba. Rengeteg
gyorsétterem van, de tényleg mindenféle. Mit gondolsz, hol alltak a
legtobben? A McDonald’sban. Ez egy j6 példa, hogy mennyire fontos
a kommunikacié az Uzleti életben. De ezek a példak offline

kommunikacios példak voltak.

Mi az alapvetd kuldnbség az offline és az online kommunikacio
kozo6tt? Az, hogy az offline kommunikacio egy személyes
kommunikacio, ahol mindig kétiranyd kommunikacié van. Tehat
velem szemben van a lehetséges vevé vagy jelolt, és tudom
iranyitani a kérdéseimmel, kulonb6zé kifogaskezelési technikakkal,
lezarasi trikkokkel stb. Lehet, hogy rosszul inditok, de amikor ezt

eészreveszem, tudom a targyalas menetét modositani.

Tehat mondok valamit, amire valaszolnak, kérdeznek, kifogasokat
hoznak fel, én nyugtazom ket és az offline tudasom alapjan
reagalok ezekre a dolgokra. Vannak, akik mesteri szintre képzik ki
magukat, és tényleg nagyon jo statisztikaval rendelkeznek az eladas

vagy sikeres targyalas teruletén.

Miért van az akkor mégis, hogy ugyanezek az emberek ha interneten
probalkoznak, nem feltétlenll lesznek sikeresek? Mert az interneten
a kommunikacidba tér és id6 kerult. Ez most nagyon tudomanyosan

hangzott, de érthetd lesz, ha bévebben kifejtem.



27

Ha mondjuk irsz egy blogbejegyzést, akkor azt el6sz0r is nem biztos,
hogy rogton észreveszik. Lehet, hogy 5 perc, de az is lehet, hogy 6
honap mulva latja majd a célkozonséged. Tehat itt az id6tényez6. De
ami ennél fontosabb, hogy nézi mondjuk az illet6 az irasodat, de te
nem vagy ott, hogy reagaljal. Nem tudsz kifogast kezelni, és nem
tudsz lezarni sem, mert a tér elvalaszt ettdl. Tehat itt a tér-id6

probléma.

Mi a megoldas erre a problémara? Csak egy van. Ugy kell megirnod
azt a blogbejegyzést vagy videdt megcsinalni, hogy reagaljon ra az
illetd. Tehat rad irjon vagy felhivjon. Na ez a kommunikacio
alapvet6en mas, mint amit eddig tanultal. Lényegében ezt nagy
valoszinlség szerint soha nem tanultad. Széval ezt meg kell

tanulnod, ha sikeres akarsz lenni.

Kit6l tudod ezeket megtanulni? Attol az 5%-tdl, akik pénzt keresnek
az interneten! En is télik tanultam, és most mar én is igy keresem a
pénzemet, tehat télem is meg tudod ezt tanulni. Akik ezt sikeresen
alkalmazzak, megtanultak azokat az alapelveket, amikre magunktol
soha nem jottliink volna ra, hisz soha sehol ezt nem tanitotta neklink
senki. De most ez a konyv ezt a tudast atadja neked, és te ezt

alkalmazhatod barmire, amivel foglalkozol, esetleg foglalkozni fogsz.

A kovetkezd fejezetben megtanulhatod, hogyan kell online
kommunikalni a neten. A megdobbent6 az, hogy ezek a technikak

offline is alkalmazhatdak, de online nem mikodik mas modszer.
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5. fejezet
Az online kommunikaci6 Iényege

Az online kommunikacionak és az értékesitési csatornanak a
kommunikacios felllete, szocsove a blog. Ez egy mindenki altal
konnyen kezelhet6 online felllet, amin keresztul kozoljuk a
gondolatainkat, és ezen keresztul akarjuk bemutatni, terjeszteni a

termékunket, Uzletinket vagy sajat magunkat.

Felmerul a kérdés, miért olvasgatna barki a mi blogunkat egyaltalan?
Ez egymillié dollaros kérdés! Csak egyetlen valasz van erre! Mert az
érdekl6dének valamilyen problémajat oldja meg. Tehat szamara
fontos informaciokat tudhat meg. Semmilyen mas indoka nincs!
Tehat amikor valaki a Facebookon vagy e-mailbe, esetleg skype-on
bespammel nekunk, akkor ott még véletlenll sincs semmi hasonlé

sem. Csak tények, csak ajanlat, és semmi problémamegoldas.

Lassunk erre egy példat egy skype spambdl:

Spammeld: szia

Fogado: szia

Spammel6: Rendkiviili (izlet!

Hétf6t6] megnyilnak a regisztrécios feliiletek! HA ERDEKEL,
SURGOSEN KERESS, ITT A TABLAK NEM ALLNAK!

Az ajénlott iizlet - 2x2 KENYSZERITETT SZPONZORKOVETO
MARIX ALULROL TOLT, 2 TABLA VAN, azok kipérgése hozza a
2200 $ dollart. SPILLOVEREK 18 ORSZAGBOL POTYOGNAK
TABLAKRA, igy 1-2 nap a kipérgés! 230 dolléarral indithato,
KOTELEZO 2 SAJAT, azaz DIREKT REGISZTRALTAT HOZNI,
MERT kvalifikélnia kell magat mindenkinek, KOCKAZATA NINCS,
mert ha valaki nem tud tagot hozni, akkor is kap 240 dollart

kipbérgéskor, vagyis 10 dollar a nyeresége.
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10 tagu vezetdi garda van. Fél éve teszik a rendszert 6ssze, a
termékszoftver: 1 DIREKT REGISZTRALASA ESETEN KAPSZ 500
DOLLART, HA 2 DIREKTED VAN, AKKOR 2200 DOLLART.

Ujra és ujra tudod magad inditani a megkeresett pénzb6l. Hétf6t6|
megnyilnak a regisztracios feliiletek. azajanlottuzlet.com

Fogado: Mondd, és ebbe a szévegbe hol az ember, avagy te?
SpammelS: Nem értelek.

Fogado: valahonnan ide méasoltad nekem ezt a matrixos széveget,
matrixokbol nem lehet hosszu tavon pénzt keresni.

Spammel6: Hm, meggondolatlan valasz.

Fogadd: 1200 dollart kerestem eddig a sajat (izletembdl, és az
biztos, hogy jovére is itt lesz.

Spammeld: Ki mondta, hogy ezt hosszu tavon kell csinalni?
Fogado: Nem, ezek jénnek-mennek. Nem, én nem az vagyok, aki
révid tavon gondolkodik.

Spammeld: Indulj ki abbdl, hogy egy uj induld program eleinte
mindenkinek fizet. Gondolkodj el, ha te az els6k k6zbtt regisztralsz
és kifutsz 5-10 kért, pénzt kikéred, de cég eltiinik! Mit veszitettél, és
mennyit nyertél?

Fogadd: Normalis (zletbe nem az a lenyeg, hogy els6k kbzt legyél.
Spammel6 : 5x2200 $ ESETLEG 10x2200 $, de ez csak feltételes
modban, mert lehet, kifutsz 20-30 kért.

Fogaddo: Hmm... ez tipikus esete annak: gazdagodjunk meg munka
nélkdl. Készi, én az ilyet nem szeretem.

Spammeld: Ok, gondold at, szamolgass, és ha ugy latod, érdemes
beregisztralni, és 1 hénap alatt keresni tébb millié forintot, keress!
Fogado: Persze... javaslom, olyan (izletet keress, ami megbizhato,
ezek nem azok, szia!

Spammel6: Igazad is van, a munka nemesit! En inkabb majd
hobbibdl dolgozom, és tudod, mit? Vasvillaval forgatom a 100

dollarosokat a padlason, be ne dohosodjanak.

*kkkkk
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Ennek a skype beszélgetésnek tobb tanulsaga van. Az els6 és
legfontosabb, hogy mindenki j6 valamire, ha masra nem, elrettent6
példanak. Egy spammel6 rendkivul amatér kommunikaciodja.
Raadasul egy nyilvanvalé pilétajatékot ajanl, ami nemhogy nem old
meg semmilyen problémat, hanem problémat csinal az ajanlojanak.
Raadasul most 6szintén, te érted ezt, amit irt? En nagyjabdl, mert
mar van tapasztalatom a hal6zatépitésben, de kizart, hogy egy

kevésbé tapasztalt ember értse, hogy mit is akar ez a joember.

llyen és ehhez hasonlé kommunikaciéval van tele a Facebook és
minden felllet. Ez persze, hogy nem mikodik. De elemezzik ki,
hogy a spamen kivul és a pilétajatékon kival mi volt itt a hiba. Az,
hogy tényeket kozolt csak. Egyaltalan nem érdekelte az, hogy a
fogadot az ajanlat hidegen hagyta. De a legnagyobb elsé szamu
kommunikacios hiba itt is €és masnal is, az interneten, hogy tényeket

kozolnek és semmi mast.

A tények nagyon ritkan adnak el sztorit, térténetet annal inkabb. Van
egy aranyszabaly az MLM-ben. Emberek emberekhez csatlakoznak.
Mit is jelent ez pontosan? Az offline MLM-ben is meg kell, hogy
ismerjék, és meg kell, hogy bizzanak az illetében eléggé ahhoz, hogy
csatlakozzanak hozza. Ez az interneten is igy van! Tehat
onmagaban a tények kdzlése semmit nem jelent. Ebbdl a
beszélgetésbél szamomra csak az derult ki, hogy ez egy szélhamos,

akihez nem szabad belépni!

De amugy egyaltalan nem derdlt ki, hogy ki fia borja az illetd. Tud-e
nekem segiteni egyaltalan stb. Széval a blogon vagy a Facebookon

a tények kozlése csekély eredmeényre vezet.

Mi a helyes modszer? Egy Uzletet, terméket vagy magadat eladni az
interneten, torténeteken, sztorin keresztul lehet a legkdnnyebben.

Elsb és legfontosabb, hogy be kell mutatkoznod. Ki vagy? Honnan
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jottel? Mit akarsz? Mit ajanlasz? Mieért j6 ez nekem? Milyen

problémat old meg? Mindezt a te szemszogedbdl kell elmondanod.

Ahelyett, hogy felsorolnad, hogy a termékedben mennyi milligramm
hatéanyag van kiulonb6z6 dolgokbdl, meg mennyi az ORAC értéke,
mondd el a sajat szavaiddal, mit tapasztaltal, és mas emberek. Hogy
milyen eredmények voltak, ehhez hasonlé dolgokat. Ha jol
megnézed, ha ezt megteszed, akkor ezek sztorik. Na, ezek mar el

tudnak kapni engem, ha jol bemutatod a sajat nézépontodbdl.

A torténetek meg tudjak érinteni az embereket, de ami ennél is

fontosabb, emlékezni fognak ra. Probalj meg most visszaemlékezni
az elébbi spammel6 skype kommunikaciora! Nem igazan megy? Ez
nem a véletlen mive. A tényekre soha nem fognak visszaemlékezni

az emberek, de a sztorikra igen!

Gondolj bele, hogy a tévében a cégek hogyan reklamoznak?
Torténetekbe csomagoljak az Uzenetet, és legtdbbszor szinte semmi
nem hangzik el a termékrél. Erzéseket adnak el, és ezt csak

torténeteken keresztll tudod megtenni.

Most persze tudom, mire gondolsz! Velem semmi kilénés nem
tortént vagy torténik. Mirdél irjak. Legtobbszor egy ilyen
beszélgetésben az illeté elmondja az életét, amiben minden van.

Drama, vidamsag, és persze rengeteg tanulsag.

Egy ujabb félreértést kell tisztaznunk. Az emberek, az olvasoid, nem
egy tokéletes emberre vagynak, hanem akivel azonosulni tudnak!
Minden sikeres ember élete tele volt dramaval és kudarcokkal, de
felalltak bel6le és tovabbmentek, nem adtak fel és sikeresek lettek.
Tehat ne aggddj, ha te még nem voltal soha sikeres, mert nem
szamit meég egy kicsit sem! A legtobb nagyon sikeres emberrel nem

tudnak azonosulni sokan, és keresnek az emberek hozzajuk hasonlé



32

embereket, és ha te ezt ki mered mondani, akkor csatlakozni fognak

hozzad.

De ha te mar sikeres vagy, ne aggddj, akkor mas sikeres ember
szamara is megtalalhaté vagy. Van egy furcsa dolog, amit egy
nagyon sikeres online hal6zatépit6tdl hallottam, aki 14 honap alatt a
sajat uzletébe tisztan online tobb mint 2000 embert szponzoralt
frontra. Azt mondta ez az ember: Ha te hilye vagy, ne aggddj, fogsz
talalni az interneten elég olyan hulyét, amilyen te vagy. Ha dadogsz,
akkor fogsz talalni dadogot. Teljesen mindegy, milyen ember vagy,
meg fogod talalni a hozzad hasonl6é embereket, méghozza elég
szamban. Na, ezt viszont élében offine mdédon nem egyszeri

megtenni.

Az egyetlen dolog, ami szamit, hogy van-e viziéd, jovéképed az adott
Uzlettel kapcsolatban, és ez a vizié szamukra is szimpatikus. Mert ha
igen, akkor csatlakoznak hozzad. Ugye, mar érted, hogy pusztan a

tények felsorolasa miért nem mikodik?

De ha mindent torténeteken keresztll mondasz el, és ha aktiv vagy
az uzletedben, biztos, hogy van ilyen, akkor érzéseket fogsz kivaltani
az emberekbdl, és ha ez sikerll, kdvetni fognak, még akkor is, ha

nem értik az Uzleted Iényegét.

Szédval ne fogd vissza magad. ird ki, ami benned van, és
mindekdzben legyél onmagad. Meg se probald valaki masnak
feltintetni magad, mert ez kiderll azonnal az irasaidbdl. Minél inkabb
onmagadat adod, annal kbnnyebb az iras és annal tébb ember fog

kovetni téged.
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6. fejezet
A célkozonség kivalasztasa

Ez nagyon fontos! Ha mindenkihez akarsz kommunikalni, akkor
senkihez nem kommunikalsz. Mit jelent ez? Ha mindenkihez
kommunikalsz, akkor Iényegében visszafogod magad. Finomabban
fogalmazol, nehogy megijedjenek, meg mit szélnak a szkeptikusok
és ehhez hasonl6 dolgok. igy persze a valddi célk6zénséghez meg

nem kommunikéalsz eleget. igy veszitesz mindenképpen.

Ennek nincs értelme. Szoktam egy nagyon kézzelfoghato6 példat
adni. Ha mondjuk én Fradi-ereklyéket arulok, példaul zaszlokat,
bogréket, kulonféle dolgokat, akkor kikhez kell kommunikalnom?
Fradi-drukkerekhez! Semmi értelme Ujpest-szurkolénak
megprébalnom eladni. Nem fogom &ket tudni megtériteni, nem
valnak Fradi-drukkerré.

Akkor te miért akarod megtériteni a szkeptikusokat és azokat, akiket
nem érdekel az MLM? J6 kérdés, de ezt csinalja a legtdbb
haldzatépitd. Persze ezért rengeteg feszlltségbe és tdmadasban
lesz része. Mintha egy Ujpest-szurkolébol Fradi-szurkol6t szeretnék

faragni. Nem fog menni.

igy déntsd el, hogy ki a célkézénséged! Ki lehet az? Segitek neked!
Ha mondjuk taplalékkiegészités Uzletben vagy, akkor célkozonseged
lehetnek az egészségtudatos emberek, akik szeretik a természetes
étrend-kiegészitéket, akik meg akarnak gyogyulni, és akik
egészségesek akarnak maradni. De természetesen minden MLM-et
szeretd ember is. Tehat olyan emberek, akik az egészséggel

kapcsolatos problémakra keresnek megoldast.

Ha kozmetikummal foglalkozol, akkor olyan emberek, aki keresik

azokat a megoldasokat, amivel megérizhetik a fiatalsagukat. Ha
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utazasi Uzletben vagy, azokhoz szdlsz, akik szeretnek utazni, de
megnézik, hogy hol a legjobb az ajanlat. Ar-érték arany és ehhez
hasonlok. Akik nem akarnak Egyiptomban maradni és varni, hogy

valaki hazaviszi 6ket. Tehat biztos megoldasokat keresnek.

Egy a Iényeg: barmilyen Uzletben is vagy, meg kell oldanod a
célkdzonséged problémait, és a kivansagait teljesitened kell. En
magam is ezt teszem ezzel a kényvvel és a tanfolyamommal. En azt
a problémat oldom meg, hogy ha elfogyott a névlistad vagy nem
akarod mar a barataidat zaklatni, akkor ezt hogyan tudod megtenni
ugy, hogy megtalald viszont azokat az embereket, akik azt keresik,

amivel te foglalkozol.

En sem akarok kommunikalni olyanoknak, akik nem tartoznak a
célkdzonségemhez. Tehat aki meg van elégedve a sajat
moddszerével és elég pénzt is keres vele, nem érdekli az online
modszer, 6k egyszerlien nem tartoznak azok kzé, akikhez
kommunikalok. Nem is fognak feliratkozni hozzam. De akik
feliratkoznak, 6ket nyilvanvald, hogy érdeklik a megoldasok, és nem
kell kdntorfalazni és korbeirni a dolgokat, hanem mehet egybél a

kézepébe az informacio atadasa.

Fontos tudnod pontosan azt is, mi a célkdzénséged problémaja. En
csak felvazoltam neked néhany példat, de lehet, hogy még vannak
Otleteid, mert te dolgozol azon a teruleten. Hidd el, én pontosan
tudom, hogy mi a gondjuk a halézatépitéknek. Tudod, honnan? En is
azon a teruleten dolgoztam régebben. Felépitettem nagy
szervezeteket, és tudom, hogy mi az, amibe allanddan beleltkoznek
a halozatépiték. A legfontosabb az, hogy elfogyott a névlistam, mit

tegyek?

En pedig erre tudom, hogy mi a megoldas! A kdnyv tébbi részében

errél is fogok beszélni. Ha te még nem tudod ezt pontosan, akkor
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konzultalj a fels6 vonaladdal. Vegyél tobbet részt a céged altal
szervezett rendezvényeken, és leginkabb tanuld meg, hogy mi az,
amit a cég képvisel. Egyet garantalok neked, ha kint leszel a terepen
és elkezdesz dolgozni, tudni fogod, hogy mi az, amit megold a

terméked és az Uzleted.

Ha ezt tudod, akkor innentdl kezdve azt kell, hogy mondjam, hogy
konnyl dolgod lesz. Nincs mas teendéd, mint konkrét megoldasokat
biztositani a célk6zonségednek. Mindezt ingyen. El kell érned, hogy
megbizzanak benned, és valdjaban a teruleteden egyfajta szakért6
legyél. Miért ne irhatnal cikkeket az egészséggel kapcsolatban, vagy
akar megoszthatsz ilyeneket. Vagy ha utazasi cégnél vagy, akkor

utazasi tippeket.

Ha hozzam feliratkozol, akkor rengeteg ingyenes tippet adok arrdl,
hogyan tudod az Uzletedet online mikddtetni. Ha ezt megteszed,
akkor sokkal kdnnyebben fognak belépni hozzad, vagy vasarolni
téled. S6t, akar meg is osztjak a cikkeidet, vagy tovabbajanlanak
masoknak. Lényegében szolgald ki a célpiacodat, légy a célpiacod
szakértbje, és igy egyre nagyobb népszerliséged lesz. Ne felejts el
egy dolgot. Minél nagyobb figyelmet iranyitasz magadra és a

megoldasaidra, annal tobb pénzed lesz!
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7. fejezet
Az értékesitési csatorna bemutatasa

Minden profi online marketingesnek, online halézatépitének van

értékesitési csatorngja. Ez egy olyan rendszer, ami folyamatosan
tudja neked biztositania a jeldlteket €s a vevéket az internetrdl az
Uzletedbe. Ha elég jol csinalod, akkor egy id6 utan teljesen tudod

automatizalni az Uzletedet, de legalabbis a jeldltkeresd részét.

Amikor megtalalnak téged a neten, akkor Iényegében az értékesitési
csatornadat talaljak meg. Ez a rendszer az altalad beallitott
informaciokat automatikusan eljuttatja az érdekl6dékhoz. Ezt kell
|étrehoznunk szamodra.

Az els6 eleme ennek a csatornanak egy blog. Milyen legyen és
milyen ne legyen. Semmi szin alatt ne legyen ingyenes blog
szolgaltatonal. Egyszerlien azért, mert 6k nem szeretik, ha Gzleti
célra hasznaljak a blogfellletlket. Kifejezetten nem szeretik, ha
MLM-et reklamoznak rajta. Ezért cenzurazzak vagy akar térolhetik is.
Ugye, nem kell, hogy mondjam, hogy ez mit jelenthet szamodra. Ez
tul nagy kockazat és ez rengeteg veszteséget jelenthet neked.
Lattam ilyen blogokat, amikre nagy piros felkialtojeleket raktak ugy 3

centinként. igy vicc lett az egész.

Arrél nem is beszélve, hogy nagyon korlatozottan tudod szerkeszteni
Oket, és igy kifejezetten nem felelnek meg a
marketingkovetelményeknek. Két dolgot tudok ajanlani. Az egyik az
Empower Network blogrendszere, ami most Ujult meg és rengeteg
beallitast nem kell megcsinalni. Ugymond elé van telepitve. Ennek
még nagy elénye, hogy nagyon jo Google optimalizalhato, és az alap
domainjanak nagyon j6 a pagerankje. Ez segiteni tud a keresdkben
valo kdnnyebb megjelenésben. A masik nagy elény, hogy egy teljes
videotréning van hozza magyarul, igy konnyedén beallithatod

mindenféle szaktudas nélkdil.
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Masik megoldas, ha veszel egy tarhelyet Domain névvel, és
feltelepitesz ra egy Wordpress blogszerkesztét. Ehhez azért kell egy
kis szaktudas, ha nem is tul nagy. Azért kell egy-két beallitas, amig
szerkeszthet6 a blogod. Barmelyik megoldast valasztod, biztos
lehetsz benne, hogy nem lesz cenzurazva. Az elsé elénye, hogy
sokkal kisebb szaktudas nélkul is el tudod inditani és egy komplett

tréninget is kapsz hozza.

Ez a felllet a te kommunikacids csatornad, nevezhetjik szocsdnek
is. Ezen fogjak megtalalni a kommunikaciodat és a megoldasaidat a
célpiacod szamara. Ezt teljesen személyre szabhatod, ez lesz a te
Uzletednek a kirakata, amit ugy diszitesz fel, ahogy akarsz, de azért

figyelni kell a marketingszempontokat is.

A csatorna masodik eleme a feliratkozé oldal. Ez az a felllet, amin
keresztll az emberek megadjak az e-mail cimuket neked. Cserébe te
megoldast biztositasz szamukra. Ha nem igy van, akkor nem fogjak
megadni az e-mail cimiket. De mi épp ezt tanuljuk most, hogy ezt
hogyan kell jél csinalni. Ezt hivjak Landing Page-nek, Capture Page-
nek, de még van egy-két angol elnevezése. Magyarul hivjak elkap6
oldalnak, kapu oldalnak, de nevezzik feliratkoz6 oldalnak.

Enélkul nem mikodik a rendszerunk, itt gyUjtod Ossze a
célkdzonségednek az dnkéntesen megadott e-mail cimeit. Semmi
szin alatt ne hasznalj megvett e-mail cimeket, mert az spam lenne,
de errél majd a hirlevélklldénél beszélek. Ezt az oldalt
legkdnnyebben valamilyen alkalmazassal konnyedén Ossze lehet
rakni. En a Landing Page Monkey programot hasznalom, mert ezzel
nagyon konnyen nagyon korszer( oldalakat lehet gyartani, ami

megfelel a mai online marketingtrendeknek.

Ennek a programnak az elénye, hogy statisztikat vezet. Pontosan

tudod, hanyan kattintottak ra az oldalra. Mennyi ember iratkozott fel
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€s nagyon konnyen szerkeszthetd. Teljesen testre szabhaté. De
természetesen van mas program is, amit hasznalhatsz, de én ezt

hasznalom.

A harmadik része az értékesitési csatornanak a hirlevélkuldé
rendszer. Ez nagyon Iényeges, mert ez a rendszer kuldi ki id6zitve
az elbre beallitott leveleket, és koordinalja, kinek mikor kell megkapni

a soron kovetkez6 e-mailt.

Latszolag mindegy, milyen rendszert hasznalsz, de a valésagban
nagyon nem mindegy. Hasznaltam egy magyar rendszert, €s egy id6
mulva azt vettem észre, hogy egyre kevesebben nyitjak meg. Ennek
egyik oka, hogy rengeteg spambe ment és nem volt tul j6 a

kézbesitési aranya.

En attértem a Getresponse hirlevélkiildére, ami ugyan angol nyelvd,
de kdnnyen beallithatd és sokkal tobb beallitas lehetséges. Sokkal
jobb a kézbesitési arany, és nem megy spambe a levelem. De a
Iényeg a kdvetkezb. Az offline haldzatépitésben is a névlista a
lényeges. Oda felirjuk az ismerdseinket, de azzal az a probléma,
hogy nagy részuk egyaltalan nincs a célkozonsegunkben, és Oket
hivogatjuk. Lényegében offline spamallést hajtunk végre. De
leginkabb nem is hivjuk fel 6ket mar egy id6 utan. Egy
atlagembernek a hasznos névlistaja valojaban nagyon csekély. Nem

tobb mint 15-20 f6. Nem hivnak fel tobbet atlagosan, az biztos.

Egy ilyen rendszerrel gyUjtott e-mail lista azért mas, mert dnkéntes,
Ok adtak meg az e-mail cimuket és 6k a valodi célcsoportunk. Tehat
egy ilyen lista tele van potencialis vasarloval és csatlakozé6val. Ha az

ember ezt jol csinalja, akkor ez a lista soha nem fog elfogyni.

Az értékesitési csatorna ebbdl a 3 elembdl all. Azt gondolnad, hogy

szuper, van egy ilyen rendszerem, akkor sinen vagyok €s csak hatra
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kell ddIni és a pénz jon magatdl. Nem egészen, a munka csak most

kezdddik. Az értékesitési csatornat fel kell tolteni informacidval.

8. fejezet
Kommunikacié a hirlevélben €s a blogon

Ha valaki elkezdi elkésziteni a rendszerét, hatulrél kell elkezdeni. Az

elso feladat a hirlevélkildébe belerakott el6re elkészitett hirlevelek.

Azt a kérdést szoktam erre kapni, hogy oké, de mit irjak a hirlevélbe?
Ez egy logikus és fontos kérdés. Erre én azt szoktam valaszolni,
hogy ha én most ott lennék veled szemben, mit mondanal nekem az
Uzletedrdl és termékedrél? llyenkor persze elkezdik nekem mondani
folyékonyan a dolgokat. Erre azt szoktam mondani, hogy na, ezt kell

beirni a hirlevelekbe.

De azért hadd adjak konkrét tanacsokat. El&szor is a leveleket
elbeszéld, torténetmesélé mdédban kell megirni. Nagyon jé, ha j6 a
fécime, ami figyelemfelkeltd. Kicsit ugy, mint amit az ujsagokban
latsz. Nagy figyelemfelkelté cim, ami arra 6sztdnzi az illetét, hogy
megnyissa a leveledet. Mindenképpen problémamegoldd legyen,
mert ezeket a leveleket el is olvassak. Nagyjabol 1 A/4-es

mennyiseéget kell irni.

Fontos, hogy a végeén legyen cselekvésre szdlitas. Tehat ne ugy
érjen véget, hogy szia, o6rulok, hogy elolvastad, majd holnap
talalkozunk a kdvetkezé levélben, hanem szdlitsuk fel ket
valamilyen konkrét cselekvésre. Példaul ha tovabbi informaciot
szeretnél, akkor kattints ide! llyenkor visszairanyithatod a blogodra
az illetét, ahol pluszinformaciét kaphat a termékrél vagy éppen az
uzletrdl. Felajanlhatod azt is, hogy a terméket vagy szolgaltatast itt

tudod megvenni.
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Vagy odairhatod, hogy kattints ide a termék megvasarlasahoz.
Tovabba, hogy ha velem szeretnél dolgozni és egy nagyszeri csapat
része akarsz lenni, akiknek segitségével elérheted a pénzugyi
célodat, akkor kattints erre a linkre és regisztralj be. Hozzam
rengetegen igy csatlakoztak! Egy a lényeg, hogy te iranyitsd 6ket! Ne
feledd, 6k iratkoztak fel hozzad, tehat ezek az emberek érdekl6d6k.
Ok sokkal kénnyebben vasarolnak vagy csatlakoznak be hozzad,

mert az értékesitési csatorna elvégzi a munkat helyetted.

Mennyi hirlevelet irj, amit beraksz a hirlevélkuldébe? Ha az els6
hirlevélsorozatot hozod létre, akkor 8-10 hirlevél megirasa ajanlott.
Miért ennyi? Egy kutatdasban megallapitottak, hogy legalabb 7-szer
kell megmutatni egy embernek egy reklamot vagy informaciot, hogy
egyaltalan reagaljanak ra. Ezért kell legalabb 8-10 hirlevél. A masik
ok, hogy mar nem akarnak az emberek gyors dontéseket hozni, mert
mar megégették magukat tobbszor. Jol alaposan megnézik azt, amit

meg akarnak venni, vagy ha belépnek valahova.

A rendszer ezt elvégzi helyetted. Normal kértilmények kozott biztos
nem talalkoznal egy jeldlttel 8-10 alkalommal, de a rendszer mar ezt
elvégzi helyetted. Egy ilyen el6tajékoztatott emberrel, aki nyitott

maradt és 6 jelentkezik nalad, persze hogy konnyebb targyalni.

Foglaljuk dssze. irj meg 8-10 hirlevelet elbeszélé stilusban,
sztorikkal, jo fécimmel és cselekvésre szélitassal a végén, és ezt kell
beallitani a hirlevélkulddbe. Az elsé 3-at lehet naponta. Utana a

tobbit 2 naponta ajanlott ennyi hirlevélnél.

Persze a hirlevélkildés nem fejez6dik be, mert a blogon
megjelenitett tartalmakat is kikuldjuk a feliratkozéknak. Tehat amikor
egy blogbejegyzést irsz, akkor azt megmutatjuk azoknak, akik a

listan vannak.
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Most térjunk ra a blogirasra. Maga a blogiras 10-15 éve létezik.
Rengeteg blogger van mindenféle témaban. Hogyan kezd6dott ez az
egész és egyaltalan mit jelent az a szd, hogy blog? A blog sz6 az
eredeti web-log szobdl ered. Ami nem mas, mint internetes naplo.
Ennek a két szénak a roviditése a blog. Pontosan erre is hasznaltak.
Az emberek nem emlékkonyvbe irtak azt, hogy mi tortént vellk,

hanem felraktak egy blogra és megosztottdk az interneten.

Ezek a blogok természetuknél fogva tisztan élettorténetek voltak, és
ahogy mar emlitettem, a sztori ad el, mert erre kivancsiak az
emberek és ezt jegyzik meg. Az embereket érdeklik mas emberek
torténetei. Errél szélnak a valésagshow-k, a celebek élete, a bulvar
és minden mas a tv-ben. De pont ezért, mert az emberek
megosztottak az életiket és gondolataikat, j6 par blogger elképesztd
rajongotaborra tett szert. Sok kulfoldi példa van, de példaul
Magyarorszagon Oravecz Néra az egyik legismertebb blogger

elképesztb nagy kovetdtaborral.

Nem csinal mast, mint a gondolatait és az életét megosztja egy
blogon. Ez az, ami mikddik a blogolasnal. Széval a blogirasnak ez a
modja. Nézzuk az Uzleti blogolasnal mi szamit még. Van egy
formula, amit érdemes kovetni. Ez a formula a kdvetkezéképpen néz

ki: Mult, jelen jové. Mi volt, mi van és mi lesz?

Tehat leirod, hogy ki vagy, mivel foglalkozol és foglalkoztal. Milyen
anyagi helyzetbe kerultél. Nyugodtan ird le, ha a csdd szélén alltal.
Sok ember tud veled azonosulni. De csak akkor ird le, ha igaz.
llyenkor jol bele is vezetheted az olvasot a mélybe. Lényeg, hogy

érzéseket valts ki. Ez rendszerint a mult.
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Aztan jon a jelen. Amiben felcsillantod a reményt! Megtalaltad az
eszkozt, amivel meg tudod valtoztatni az életedet. Ki tudsz jonni egy

teljesen reménytelen helyzetbdl.

Ezt kdvetben jon a jovo. It kell elévezetned a vizidt. Latnia kell az
érdekl6dének, hogy komoly vagy, hogy hosszu tavon gondolkodsz,
és hogy képes vagy segiteni neki is. Itt persze elmondhatod, hogy
olyan emberekkel akarsz egyutt dolgozni, aki ugy gondolkodik, mint
te, és hasonloak a céljai, és ha akarsz te is egy ilyen életet, akkor
kattints ide és regisztralj be hozzam most! Lesz olyan ember, aki ezt

meg is teszi. De nem mindenki rogton.

Kell egy masik cselekvésre szolitas is. Mégpedig a kovetkez6: Ha
tobb informacidéra van szikséged, akkor kattints ide az ingyenes
informacioért. Ide rakhatod a feliratkozé oldalad linkjét, amin
keresztul fel tudnak iratkozni az emberek az el6re beallitott

hirlevélsorozatodra.

Ez egy alap séma, amit minden esetben kdvess, barmilyen témat is
irsz. Tehat mult, jelen, jové. De ami nagyon fontos a
kommunikacioban, a célkozonséged problémajanak megoldasa.
llyen cikkeket irj nagyon sokat, mert ez fog téged szakértdi szintre

emelni. Errél beszéltem mar egy korabbi fejezetben.

Most mar lathato a folyamat. A blogra irunk egy bejegyzést, ami
segitség a kozonségednek. Cselekvésre szdlitjuk 6ket azzal, hogy
azt mondjuk, tovabbi informacidért iratkozzanak fel. Ha megteszik,
akkor a hirlevélsorozat elkezdi tajékoztatni. Ez sokszor elegendd a
dontéshez és vasarolnak vagy belépnek hozzad.

A blogbejegyzéseidet pedig szintén ki kell kildeni a listanak, mert a
tovabbi informacio segithet a dontésben. Lesznek emberek, akik

gyorsan dontenek és kevés informacio is elég nekik a dontéshez, de



43

olyan is lesz, aki honapokig nézi az informaciodat, amiket irsz és

kiklldesz, egyszer csak jelentkezik és belép hozzad az Uzletedbe.

Milyen gyakran kell a blogra uj tartalmat felrakni? Kezdésnél
minimum 90-120 napig folyamatosan mindennap valamit rakj ki a
blogra és oszd meg. De errél késdbb fogok beszélni. Persze erre azt
mondhatod, mi a fenét irjak ennyit? Ne aggddj, mindig csak a
kovetkezdre kell koncentralni. Mindennap lesz valami, ami eszedbe

jut vagy torténik veled az Uzletben.

En ugy dolgozok, ha valami eszembe jut, akkor beirom a
telefonomba, nehogy elfelejtsem, és igy mindig van téma, amirdl

lehet irni.

Mindig kdvesd a torténéseket, amik a cégednél torténnek, és ami a
nagyvilagban. Minden cégnél vannak ujdonsagok, uj termékek. Errdl
persze szamolj be a blogodon is. Az is el6fordul, hogy egy Uj
0sztdnzd programot irnak ki, ami lehet valami utazas vagy

autéprogram. Ezekrél is irhatsz.

De van egy nagyon fontos dolog, amire mindig oda kell figyelned.
Kovesd a torténéseket a vilagban. Most, amikor ezt a konyvet irom,
volt a svajci nemzeti banknak az a dontése, ami miatt 1 nap alatt
tobb mint 60 forintot emelkedett. Nyilvanvald, hogy ez nem egy
pozitiv hir, de rengeteg embert érint, €s sok ember keres ra
megoldast. Itt jdttem én! Csinaltam erre egy kilon értékesitési
csatornat, és 1 nap alatt tébb mint 30 ember iratkozott fel mindenféle

hirdetés nélkul.

Ezek az emberek pénzugyi megoldast keresnek, és ha te MLM-
Uzletet épitesz, akkor a te Uzleted is lehet erre megoldas. Ne felejtsd

el, ezek az emberek megoldast keresnek, és azt talaljak meg, aki
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fent van a neten és megtalalhatd. Epp ezt tudod megtanulni ebbél a

konyvbél.

9. fejezet
Vided vagy irott kommunikacio?

Nem egyértelm( a valasz teljesen. Az arany valtozik a
videdkommunikacio felé, de ez nem azt jelenti, hogy az irott
kommunikacié nem szamit. 3 évig egy videbkommunikaciéval
foglalkozé cégnél dolgoztam, ahol azt mondtak nekunk, hogy a
videdkommunikacioe a jovo. Rajottem, hogy ez igy nem teljesen
igaz. Tobb dolog miatt is. Rengeteg ember nem tud jol beszélni

videdban. Egyszerien fél, vagy barmi mas miatt.

Marpedig ha rosszul beszél valaki a videdban, akkor nagyon sokat
arthat maganak és az Gzletének. Tehat a videbkommunikacié
egyeértelmlen azoké, akik képesek a megfeleld szinvonalu
kommunikaciora. Viszont a j6 tartalmas irast kdnnyebb megtanulni,
és igy tébb ember lesz sikeres. En szeretem a videdkommunikaciot,
€s én jobban beszélek videdban, mint ahogy irok. Sok ezer
videodprezentaciot és tobb mint ezer videot csinaltam mar. Ez lehet
elény szamomra, vagy annak, aki jol beszél videdn keresztul. De
ismerek olyan embereket, akik csak irnak és ezt elképeszté jol
csinaljak. Mind a kett6 kepességgel lehet nagy eredményeket elérni.
De a statisztika, ami mindig megmondja az igazat. A
hirlevélkildémben latom, hogy a kikuldoétt hirleveleket milyen
szazalékban nyitjak meg. Az én hirleveleimben videok is vannak. Azt
is latom, hogy hany szazaléka nyitja meg azok kozll, akik az e-mailt
megnyitottak, és ez a szam csak 5 és 10% kozott van! Tehat csak a
videdban kommunikalas szoveg nélkul egyertelmien rosszabb
aranyt mutat. De mindenképpen j6, ha tudsz videdban is

kommunikalni.
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Van még egy szempont az iras mellett, ami nem mas, mint a
keresboptimalizalas. Ez pedig az irason mulik. Persze lehet Youtube
videdkat is keres6 optimalizalni, de azt is szoveggel, kommentekkel
kulcsszavazassal éred el, magyarul irassal. A keresémotorok
rendkivul Osszetettek. A bennfenteseken kivil a pontos mikodésuket
senki nem tudja. F6leg nem ugy, hogy allanddan valtozik az
algoritmusuk. De a lényeg akkor is a kovetkezd: hogy az irott
szOvegek alapjan talalja meg a keresémotor az adott blogot vagy

weboldalt.

Most persze hogy ez hogy volt kulcsszavazva, az egy masik kérdés.
Ezt is meg lehet tanulni. Szerintem a j6 megoldas az, ha valaki tud
videdn keresztul beszélni, akkor tegye, de mindenképpen kell széveg
is a blogra. Ugyanis az el6bb felsoroltakon kivil a kdvetkez6képpen
torténik egy blogbejegyzés, hirlevél atnézése. Emberek atfutjak az
irast, és ha megfogja 6ket, akkor megnézik a videdt is, de az iras,

ami eldonti, hogy ez megtorténik-e vagy sem.

Amikor viszont videét készitesz, akkor figyelj egy-két dologra. A
hattérben ne legyenek mosatlan ruhak, rendetlenség, melltarté a
szariton. Most azt hiszed, hogy viccelek? En mar minden ilyet lattam.
© Tehat rendben legyen minden a hattérben. Figyelj a fényekre.
Nem kell profi hattérvilagitas esernydvel, de ne legyen sotét
mogotted, mert az meg elég ijesztd, amikor a képernyd vilagitja meg

az arcodat.

Ha nappal természetes fénynél csinalod, akkor figyelni kell, hogy
oldalrdl ne vilagitsa meg az arcodat mondjuk a napfény, mert az is
elég furcsan néz ki. Amikor én videot csinalok, épp ez a helyzet, mert
a dolgozészobamban oldalrél érkezik a fény, és kénytelen vagyok
reluxaval besotétiteni és vilagitast hasznalni. En még egy lampaval
megvilagitom az arcomat, mert anélkil nem jé a fény. Egyszeri

ellenbrizni az egészet egy probafelvétellel, és rogton kiderll minden.
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De masra is figyelj! Nem nézel a kameraba, hanem a monitort
nézed? Ez mindenkinél eléfordul. En azt ajanlom, nézd a kamerat és
képzeld oda, hogy az valakinek a szeme. A kamera legyen HD
kamera. Ezekben mikrofon is van, és teljesen j6 képet és hangot is

vesz fel.

Ne legyen rajtad fejhallgaté mikrofonnal, elég furan néz ki. Egy ilyen

kamera megoldja a dolgot, €s nem kerul sokba sem.

Ha laptopot hasznalsz, akkor legyen szemmagassagban. Altalanos
hiba, hogy a laptop lejjebb van, mint a szemed, és lefelé beszélsz.
Ez olyan érzést ad, mint ha lenéznéd az illet6t. Legyen

szemmagassagban a kamera, és mindig a kameraba nézz bele.

Nagyon hatasos, amikor kinti felvételeket csinalsz, de ilyenkor
viszont szélben ne csindlj videdt, mert nem fognak hallani semmit, de
ha annyira kildnleges a kdrnyezet és szél van, akkor valahogy el kell
takarni a mikrofont a kezeddel, illetve annak, aki a videot késziti.
llyenkor nem szukséges profi kamera. Egy j6 okostelefon kameraja
épp tokéletes erre, és a mikrofon is megfelel6 ezekben a
telefonokban. Persze ha te nagy fotds vagy, akkor hasznalhatsz profi

kamerat, de ez azért nem egy altalanos dolog.

Kulonosen hatasos egy ilyen videoét kulonleges kornyezetben
csinalni. TObbszor voltam Amerikaban, és mindig csinaltunk
videodkat. Floridaban a tengerpartrol, szép helyeken rengeteg kinti
videot csinaltunk. Béreltunk autokat. Egyszer egy Ford Mustang
kabridoban csinaltunk video6t, egy masik alkalommal pedig egy
Chevrolet Camarébdl. Ezek elég erételjes és hatasos videodk voltak.
Egy masik alkalommal pedig Las Vegasbol a gyonyori szallodak
elétt, vagy épp bent a hotelben. De a Grand Canyonon és a Hower

gatnal is készitettlnk, és persze ezeket publikaltuk.
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Viszont akkor még nem tudtam ezt a technoldgiat, és ezek csak a
Facebookon voltak lathatok. Ha ismertem volna, amit te is
megtanulhatsz a konyvbél és a tanfolyamombal, akkor sokkal tobbet
profitaltam volna beléle. De legkdzelebb egész biztos, hogy a

blogomon fognak kikdtni az ehhez hasonlo videok.

10. fejezet
A videdmegosztok hasznalata

Van tobb videdmegoszté portal. Ketté van, amit én hasznalok. Az
els6 szamu videdmegosztd a vilagon a Youtube. Itt elképeszté
mennyiségl video van fent. A Youtube a vilag masodik legjobb
keres6motorjaval rendelkezik. Az elsé a Google. Persze nem

csodalkozunk, mert a Youtube is a Google tulajdonaban van.

Ha fent vagy a Youtube-on, akkor ez egy ujabb kommunikaciés
csatorna, ahol megtalalhatnak téged. Ha videdkat csinalsz, akkor
mindenképpen hasznald. Viszont érdemes vigyazni a videok
elnevezéseével. Ne legyen a cimben a céged neve és az MLM sz6
sem. Nem szereti a Youtube az MLM-et, és j6 par embernek térolte
mar a fidkjat. Valakinek tdbb szaz videdjat. De ebbdl a szempontbdl

a Vimeo sem jobb.

Nekem fizet6s fiokom van, és egyszer csak tdbb mint 500 videdmat
letorodlte a Vimeo, hogy nem lehet MLM és ehhez hasonlé dolgok a
csatornan. De mivelhogy ez egy fizetés csatorna, ahol a videodk
privatok voltak, igy csak a blogomon volt megnézhet6. Nem szoktam
ilyet csinalni, de egy kifejezetten mérges levelet irtam nekik, hogy én
egy fizetds vasarlé vagyok és a videok privatok voltak, és hogy ez
milyen eljaras. Megirtam, hogy mindenkinek elmondom, hogy ez egy

tisztességtelen cég, ahol igy bannak a vevdkkel.
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Nem flztem nagy reményeket a dologhoz, hogy visszaallitjak a
videdimat. Nagyon mérges voltam és elkiuldtem ket melegebb
éghajlatra. De csodak csodaja elnézést kértek, és visszaallitottak a
csatornamat és az 0sszes videot. Néha érdemes az asztalra csapni,

mert sokszor ez kell az eredményhez. ©

De mivel a Youtube ingyenes, igy nem igazan tudsz reklamalni, ha
igy jartal. Ha okosan csinalod, akkor nem lesz gond. Figyelj az
elnevezésre! Ne utaljon MLM-re egyértelmiien, inkabb a megoldasra,

amit kinalsz a célpiacodnak.

Alapvet6 cél a videodk feltoltésekor a videdbmegosztokra, hogy ne
tudjuk agyazni a blogunkba. Persze nem baj, ha kdzvetlenll a
Youtube-rdl is megtalalnak. Ennek nagy esélye van, ha jol csinalod.

Nekem is volt, konkrétan csatlakozom a Youtube-rél.

A Vimeo az egy teljesen masra hasznalhaté videbmegosztd. Legtobb
ember arra hasznalja, hogy a videdit beagyazza a blogjukba,
weboldalukba. Viszont ha fizetés a csatornad, akkor tobb beallitasi
lehetéséged van. El6szér is a Vimeo logé eltavolithaté. igy teljesen
privat tud lenni. Be is tudod allitani, hogy melyik weboldalon, blogon
lehessen csak megnézni. Ezek elég hasznos beallitasok, én ezt
hasznalom olyan videdknal, amit viszont nem akarok, hogy mindenki
lasson. Tipikusan példaul munkatarsi, céges belsé videdkhoz. Ezeket

nyilvanvalé nem akarom, hogy mas is lassa.

Van meég egy megoldas a videbk megosztasara, a sajat tarhelyen
valé megosztas. Ide fel kell tolteni, persze ez tébb koltséggel jar,
mert a nagyobb tarhely tobbe kerul. De alapvetben a

videdmegosztokon elhelyezni a videdt az egy j6 megoldas.
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11. fejezet
A forgalom forrasai — A kozossegi
média

Nagyon fontos, hogy legyen egy értékesitési csatornad, hisz az
tajékoztatja le az érdekl6dbket, de szlkség van arra, hogy ezt a
csatornat meg is talaljak az emberek. Nézzuk, honnan érkezhetnek
ra latogatok: Az elsé szamu forgalomforras jelen pillanatban a
k6zosségi média. Elsé szamu a tagok szamaban messze magasan a
Facebook, de ott van a Google+ a Twitter, az Instagram, a Pinterest,
a Linkedin, és ezenkivll is vannak és lesznek résztvevdi a kozdsségi
médianak. Valojaban az emberek az okostelefonok miatt akar
folyamatosan online vannak, és kovetik a torténéseket, hogy mi

torténik a Facebookon.

Egy a lényeg, hogy ott vannak. Marpedig ha te pénzt akarsz keresni,
mondjuk egy MLM-Uzlettel, akkor ott kell lenned, ahol az emberek
vannak! Ha te nem vagy ott, akkor te nem Iétezel a keresé emberek
szamara. Ez pedig nyilvan ellenkezik a céljaiddal. A Facebook az
els6 szamu most, de ez nem jelenti azt, hogy ez igy is marad. Ezért
legyen fiokod mindenhol, amiket az elébb leirtam, és mindig oszd
meg azt a tartalmat, amit Iétrehozol, minden feliileten. En sem
szoktam feltétlentl bemenni ezekre a fellletekre rendszeresen, de

megosztani megosztom azt, amit létrehoztam.

Viszont a Facebookon ott vagyok folyamatosan. De mi az, amit
tennunk kell a Facebookon, ha pénzt akarunk keresni? El6szér is ne
csak az Uzletrdl beszéljlink. Lépjlink az emberekkel kapcsolatba. De
mit is jelent ez? Semmiképpen sem azt, hogy spammeljink az
Uzendfalukra, vagy hogy Uzenetben kuldjuk el az elére megirt
sablonszovegunket. Ezek a dolgok tobbet artanak, mint amennyit

segitenek.
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Amire én gondolok, hogy ha latod, hogy egy ismer6sddnek
szuletésnapja van, akkor koszontsd fel. llyenkor mindig jon egy lajk
erre és egy valasz is. Te valaszolj erre és Igjkold is, amit erre irt. Ez
egy szép gesztus, amit az emberek szeretnek, de eléred azt, hogy
egy par napig latja az illeté a megosztasaidat. Epp ezt szeretnénk
elérni. Ugyanis a Facebook nem mutatja meg minden ismer6sédnek
a megosztasait, csak azokét, akikkel valamilyen kontaktusod volt.
Egy 1ajk, egy komment, egy megosztas, egy Uzenetvaltas, egy bokés
stb.

Ha csinalsz egy blogbejegyzést, akkor azt naponta kétszer két
kulonb6zé képpel rakd ki. Nagyon jok az idézetes képek. Ezeket
sokan megosztjak 6nmagaban is, de ilyen esetben a linkeddel
egyutt, ami azt jelenti neked, hogy maris egy szamodra idegen
oldalan megjelentél. Minél értékesebbek a blogbejegyzéseid, annal

tobben osztjak meg.

Tételezzuk fel, hogy hallgatsz ram, és valamilyen problémat oldasz
meg a blogodon. Ha ez sok embernek tetszik, akkor ezeket lajkoljak,
vagy akar meg is osztjak. igy Ujra el tudsz jutni idegenekhez. Amit
tehetsz annak érdekében, hogy a profilodat tébbet latogassak és
hogy ezaltal tobb embernek mutassa meg a Facebook a
megosztasaidat, ha olyan dolgot is megosztasz, ami vicces,
tanulsagos, de mindenképpen pozitiv. Ezek lehetnek vicces képek,
videodk, vagy motivacios idézetek, videdk. Ezeket nagyon sokan
szeretik, és ezekre sokan reagalnak, ami a te profilod forgalmat,

népszerisegét noveli, és ez nyilvanvalé célod kell hogy legyen.

Kirakhatsz olyan képeket, ami valaszadasra készteti az ismerdseket.
Példaul tegnap kiraktam egy képet, aminek a lényege az volt, hogy
melyik szint szereted? 200 kilénb6z6 szinarnyalat volt

megszamozva egy négyzet alakban. Erre én azt kérdeztem, hogy
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melyik a kedvenc szined? ird be a kommentbe. Az embereknek csak
egy szamot kellett beirni. 54 hozzaszolas jott, egy rakas lajk és meg
is osztottak. Ezek az emberek most néhany napig egész biztos, hogy

latjak a megosztasaimat, és ez a cél!

De én szoktam kérdéseket is feltenni, és megkérem 6ket, hogy
valaszoljanak ra és meg is teszik. A cél az, hogy ne egy merev
fickdnak tartsanak, akit csak az uzlet érdekel, hanem hogy érezzék,
azért mas is érdekel, tobbek kozott a véleményulk. Ezt hivjak

organikus, mas néven természetes ingyenes forgalomnak.
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12. fejezet
Facebook rajongoi oldal 1étrehozasa

A Facebookon lehet mas médon is megjelenni, ha valamilyen Uzletet
épitink, s6t kimondottan ajanlott! Egy MLM-Uzletben vagy barmilyen
masban, amit szeretnél online népszerUsiteni, akkor neked létre kell
hoznod egy oldalt. A Facebook oldal az, ahol nem ismerésoket
gyljtesz és nincs limitalva 5000 f6ig az ismerési lista, hanem
végtelen szamu ugynevezett rajongdd lehet, amit az oldalad

lajkolasaval érhetsz el.

Itt aztan témak szerint el tudod kuldniteni az Uzleti tevékenységeidet,
s6t el is kell, ha tobb Uzlettel is foglalkozol. Egy embernek akarhany
rajongoi oldala lehet. Nekem személyesen tdbb is van. Vannak
Uzleti, és van egy kimondottan szérakozassal kapcsolatban is. Ott
azt akarom mérni, hogy a hulyeség milyen gyorsan terjed. A

megallapitdsom az, hogy gyorsabban, mint barmilyen Uzleti oldal. ©

De ha most kezded, ne legyen egynél tobb rajongdi oldalad, mert
nagyon megosztja a figyelmedet. Egyre koncentralj, és azt futtasd
fel.

Amidta a Facebook elindult, rengeteget valtozott és folyamatosan
valtozik. Nem konny( kovetni ezeket a valtozasokat, de muszaj, ha

online akarsz pénzt keresni, vagy ugyfeleket magadnak.

El6szor amikor a rajongdi Iajkolds oldalak létrejottek, nagyon
kdnnyedén lehetett ingyenes forgalmat Iétrehozni. Rengetegen
Iényegében a lajkgyljtogetésre mentek ra. Minél tobb Iajk egy

oldalon, annal nagyobb a forgalom és persze tébb pénzt jelentett.

Ténylegesen konnyl volt forgalmat generalni egy oldalra. Sokkal

konnyebb, mint egy weboldalra. Ezért is alkalmaztak a cégek nagyon
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komolyan. Ezt a Facebook megelégelte, és azt mondta, hogy
uzletelni akartok? Akkor fizessetek a forgalomért! Ezt ugy kezdte,
hogy drasztikusan csdkkentette a bejegyzések organikus,
természetes elérését. Ez azt jelenti, hogy mondjuk van 1000 ember,
aki lajkolta az oldalad és el6tte majdnem mindenki latta a
bejegyzéseidet, de kés6bb sokkal kevesebbnek mutatta meg
ingyenesen. Ma ez ott tart, hogy 1000 emberbdl ingyen nem tébb
mint 30-50 ember latja a bejegyzéseidet! Ez értelmetlenné tette és
teszi a kényszerlajkolast és a lajkgyuUjtést is. Akkor ennek nincs
értelme gyakorlatilag? De van nagyon is! Viszont a fizetett
hirdetésekkel tudsz igazi nagy eredményt elérni. Akkor ingyenesen
nem is lehet forgalmat generalni? De lehet, ez aztdn nem kis munka,

de megéri nagyon.

Csak ugy lehet, ha nagyon értékes a tartalom, ami fent van a
rajongok szamara, és vagy tele van vicces dologgal, amit az
emberek maguktol megosztanak. Szerintem Magyarorszagon a
legjobb ebben a Csonticar oldala. Tébb mint 100 ezer f6s rajongdi

tabora van elképeszté forgalommal.

Volt egy kép, amit lattam, hogy egy adott héten 10 millié embert ért
ell Meg is kérdezte, hogy akkor most mindenkit elért
Magyarorszagon? Anélkul, hogy ismerném a pontos hatterét a
cégnek, szerintem nem fizet a Facebookon hirdetést. Teljesen

ingyen éri el a forgalmat.

Hogy csinalja ezt? Elképeszté mennyiségl vicces képet, videdt rak
fel, amit megosztanak nagy szamban az emberek. Ez 6riasi

forgalmat general az oldalra.

Néztem az oldalat, szerintem az lzleti informacié nem tébb mint
20%, a tobbi az humor. De mi ennek az elénye? Az, hogy egy ilyen

vicces fazontdl szivesen vasarolnak autot. Egész biztos, hogy ez az
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oldal szamara rengeteg vasarlot jelentett és fog jelenteni. De ebbe

munka van, de megcsinalhato.
Neked is most poénképeket kell felraknod a Facebook-oldaladra?

Nem biztos, de a lényeg, hogy legyen mas is, ha gyorsan akarsz
ingyenes forgalmat az oldaladra. Aki viszont nem akar mas infot, és
ezt megteheti persze, akkor ott marad a Facebook hirdetés. De errdl

egy késdbbi fejezetben fogok beszélni.

13. fejezet
Facebook csoportmarketing

Ez egy nagyon ellentmondasos terllet, amit lehet jol csinalni, de a
legtobb ember kifejezetten rosszul csinalja. Nagyon nagy a lehetéség
benne. Okosan és finoman lehet csak eredményt elérni. En amikor
elkezdtem az online marketing tevékenységemet, hamar
szembetalalkoztam a csoportmarketing lehetéségével. A lehetd
legrosszabb megoldast alkalmaztam, ami kifejezetten jol hangzik, de
nem hogy eredménye nincs, hanem karokat okozott nekem.

Ez nem volt mas, mint az automata Facebook csoportposztolo. Nem
azt mondom, hogy ezeket nem lehet okosan hasznalni, de tény, hogy
akkor senki nem hasznalta okosan, tobbek kozott én sem. Az volt az
igéret, hogy tobb milli ember elé be tudod rakni a lehet6séget, ami
nyilvan driasi 6tletnek tiint. Arra gondoltam, igy hipp-hopp, milliomos

leszek konnyedén. Nem ez tortént.

Volt egy lista, amiben csoportok voltak, és ez a szoftver
automatikusan bejelentkezett. Ez volt az elsé lépés. Ezzel nagyjabdl
nincs is gond. Utana, amikor ez megtortént, akkor be kellett allitani
az Uzenetet, a linket és a képeket. Ezeket a rendszer elkezdte sorba
berakni a csoportokba. Ez nem hangzik rosszul, de aztan ami tortént,

az nem volt tul j6. Az elsé és legfontosabb, hogy a csoportok jo része
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nem kapcsolodott a ttmahoz, de mi ezt nem tudtuk. Olyan

csoportokba is berakta az Uzenetet, amiben teljesen masrdl volt sz6.

Lényegében ez mar spammelés volt. Egyaltalan nem ez volt a
célom, de ez tortént. Ebbél az ember tud tanulni, és ki lehet valogatni
a megfelel6 csoportokat, ahol ez beleillik a témaba. De a probléma
csak itt kezd6dott.

Amikor a szoftver elkezdte berakni a csoportokba az Uzenetet, akkor
azt egymas utan lehetett Iatni az Uzend6falakon. Tehat ha te az
ismerésom voltal és én 50 csoportba beraktam 1 6ra alatt az
Uzenetem, akkor a te Uzend6falad tele volt ugyanazzal az Uzenettel,
maximum mas képpel és egy kicsit mas szdveggel, de ugyanazzal a
linkkel. Erre aztan nem gondolt senki. A valédi spammelé hatas ez
volt. Arra gondoltam, hogy ezeket az Uzeneteket csak azok fogjak
latni, akik a csoportokban vannak. Eszembe sem jutott, hogy minden

ismerésom latja.

Persze j6 par ismer6som tordlt vagy letiltott, és ez nem tett j6t az
uzletnek kicsit sem. Persze voltak feliratkozék elég sokan, de még
elétte soha nem lattam olyat, hogy valaki feliratkozott és fél 6ra

mulva mar le is iratkozott.

Mi volt itt a gond? Hogy nekiink nem feliratkozdkra van sztikségunk,
hanem leadekre. Ez mit jelent? A lead egy olyan ember, aki a
célkdzonségunkben van. A feliratkozé nem feltétlendl. A lead értékes
dolog, de olyan, aki feliratkozik, de nem tartozik a célk6zénségbe, az

nem az.

Széval semmi értéket nem adott ez a szoftver, sét kifejezetten karos
volt az uzletre nézve. Tudtomon és szandékomon kivul spammeltem
csoportokba, és persze ezaltal az ismeréseim Uzenbéfalara, persze

nem kozvetlenul oda, hanem a sajatomra ment, de valami titkos
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oknal fogva ezeket minden ismer6som latta. Ezt nem kellett volna.
Kifejezetten rossz déntés volt, hogy ezt hasznaltam. Oszintén
mondom, nem tudom, hogy ezt a szoftvert lehet-e jol hasznalni. Csak
ugy, hogy megfelel6 csoportba és megfelel6 értékes informaciot

szabad megosztani.

Persze azt még nem is mondtam, hogy a Facebook sem szereti ezt,
és kétszer le is tiltott. A sajat csoportomban sem tudtam egy hétig
berakni semmit. Biztos megvan a médja annak, hogy ezt jél is lehet
csinalni, de én nem hasznalom ezt. Sokkal jobb hatasu a Facebook
hirdetés szerintem, é€s nem zavar senkit. Valojaban egy markanevet
kell épitenink magunknak, és ez véleményem szerint nem segiti.
Tény az, hogy j6 par profi online marketingest lattam, hallottam, de
kozullk senki nem hasznal olyan szoftvert. Mivel én is ilyen

eredmeényt akarok, mint 6k, én sem hasznalok ilyet tébbet.
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14. fejezet
Facebook hirdetések hasznalata

Amikor az organikus, ingyenes forgalom lecsokken, akkor el6bb vagy
utobb érdemes a Facebookon hirdetni. Amikor hirdetésrdl beszélunk,
akkor sokan azt gondoljak, hogy ez valami nagyon draga dolog. De
itthon ez nem igy van. Kifejezetten kis 6sszegekbdl is tudunk
hatékonyan hirdetni. Mint mindennek, ennek is megvan a maga

tudomanya.

Amikor elkezdtem, rogton rosszul csinaltam. Ez hihetetlen, amikor
valaki elkezd online dolgozni, valahogy 6sztondsen rosszul csinalja.
Valészin( azért van ez, mert az offline tudas teljesen az ellenkezdje

az online-nak. Epp ezért meg kell tanulni, meg se probald kitalalni!

Tobbfajta médon tudsz hirdetni. A hirdetés alapfeltétele, hogy
rendelkezz egy Uzleti rajongdoldallal, amirél az el6z6 fejezetben
beszéltem. Amikor a hirdetést feladod és nem értesz hozza, akkor
azonnal beleesel abba a csapdaba, amibe minden MLM
haldzatépités beleesik, aki el6észor hirdet. Ugyanis az elején rogton
felajanlja a célcsoportot. Példaul egész Magyarorszag 13 évestdl
65+-ig, ami 4.800.000 ember. Mindjart felcsillan a szemed, hogy te j6
€g, ha ennyi embernek hirdetsz, akkor pikk-pakk eljut az Uzleted

Magyarorszag feléhez.

Ha ezt megteszed, lényegeében elég gyorsan elkoltdd a pénzedet,
minden eredmény nélkul. A 6. fejezetben beszélek a célkdzénség
kivalasztasarol. Ha mindenkihez beszélsz, akkor senkihez nem
beszélsz. Tehat ki kell, és ki tudod valasztani a valodi
célkozonségedet. Vegyunk egy példat. Ha mondjuk egy utazasi
MLM-cégnél dolgozol, akkor hogyan hirdethetsz. Természetesen
barmilyen cégnek megvan a célkdzénsége, amire tudsz hirdetni. Ez

most csak egy példa.
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A hirdetés feladasa ugy kezdddik, hogy milyen oldalt szeretnél
reklamozni. Tudsz valasztani tobb dologbdl. Az elsét fogod
valasztani az esetek 90%-aban, ami nem mas, mint a webhely-
latogatottsag novelése. Ide a feliratkozo oldalad linkjét rakd be.
Miéert? Mert feliratkozdkat szeretnénk gydjteni és hirdetéseknél ez a

cél.

Amikor kivalasztottad az orszagot, mert persze tobb orszagban is
tudsz hirdetni, a nyelvet, a korosztalyt, esetleg csak férfinak vagy
csak nének szdljon, ott ra tudsz keresni kilonféle magatartasformara
is. Be tudod irni azt, hogy utazas, és egy csomo otletet fel fog adni.
De kulon kedvelt utazascélpontokra is. A lényeg, hogy fel fog ajanlani
olyan célcsoportokat, amiket be tudsz jeldIni. Erdeklédési kdrnél
rengeteg utazassal kapcsolatos célcsoport jon fel, amiket be tudsz

jeléini.

Be tudod jeldlni, hogy mennyi a napi maximum, amit kdlteni akarsz.
Tovabba, hogy megjelenés vagy kattintas alapu legyen. A kattintas
alaput valaszd. Ezt kdvetden ki kell valasztani a képeket. Tudsz
feltdlteni képet barmilyet a gépedrél, de figyelni kell a méretet.
Régebben sokat szorakoztam ezzel, ma mar a képtarbdl valasztok.
Csak beltdd, hogy utazas, és szebbnél szebb képeket tudsz a
megfelel6 méretben valasztani. Ezek egész biztos, hogy a megfelelé

méretben jelennek meg a hirdetésednél.

Hat képet tudsz egy hirdetéshez kivalasztani. En harmat szoktam, és
megnézem, melyik hogy teljesit, €s amelyikre kevesebbet
kattintanak, azt leallitom. Ha te hatot akarsz tesztelni, akkor ezt is
megteheted. Lényeg, hogy a legjobbakat hagyd meg, a tobbit allitsd

le.
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Ezutan jon a Facebook oldal kivalasztasa. Ez az a bizonyos lajkolos
oldal, amirél beszéltem. Ezt kivalasztod, ha mar van neked ilyen,
enélkll ez a fajta hirdetés nem elérhet6 szamodra. Ezért

mindenképpen regisztralj egyet magadnak.

Ezt kdvetben ki kell talalni egy fécimet. Ez 25 karakter lehet, ebben
benne van a pont és a sz6koz. Egy rovid tomor figyelemfelkeltd
szoveg kell, amire felkapjak az emberek a fejuket. Maradjunk az
utazasos ceég példanal. Szeretnél akar ingyen utazni? Ez persze
annyit tehet, hogy jutalékbdl is ki lehet fizetni az utazast, ha Uzletet
épitesz. Szeretnél fél aron utazni? Ezt lehet azoknak, akik a

szolgaltatasért jonnének. De persze lehet mas példa is.

Ezt kdvetben jon a szbveg. Persze ez is figyelemfelkeltd kell, hogy
legyen. Ez 90 karakter lehet. Ha ez tul kevés neked, akkor tudsz a
specialis beallitasoknal plusz 200 karaktert beirni. Van olyan, amikor
szlUkség van erre is. Utana ki tudod valasztani a felhivas gombot. A
tovabbi tudnivalok gomb és a letdltés gomb is nagyon hatékony. Ezt
kovetden ellendrizd le, hogy a szovegben nincsenek hibak, és a
rendelés elkildése gombra kattints. Leellenérzik a hirdetésedet, hogy
megfelel-e a kdvetelményeknek. Ha nem, akkor megindokoljak, de

altalaban elfogadjak.

A Facebook hirdetések masik fajtaja, amikor a rajongdéi oldaladrol
kiemelsz egy bejegyzést. Tételezzik fel, hogy mar 1000 Iajkoldja van
a rajongoi Uzleti oldaladnak. Tehat ez nem a normal profil, ahol
ismerdsoket gyljtesz, hanem az uzleti oldalad. Kik ezek az
emberek? Olyan emberek, akiket érdekel a te Gzleted. Ez egy jo hir.
De normal korulmények kozott ha nem dolgozol rajta sokat, 1000-bdl
30-50 ember latja azokat a bejegyzéseket, amiket te felraktal erre a

Facebook oldalra.
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Mi azt szeretnénk, ha mindenki latna a bejegyzésunket. 1000 fénél,
ha kiemeled, akkor korulbelul 5 dollarért par nap alatt nagyjabol
mindenkihez eljut az Uzeneted. Persze ha gép el6tt van nyilvan. A
Iényeg, hogy a tobbség latja. Kifejezetten jol mikodnek ezek a
kiemelések. Ha jol csinalod, akkor nyilvanvaléan megtérul a

hirdetésed.

Van egy harmadik modja a hirdetéseknek, ezt sokkal kevesebb
ember hasznalja, de ez egy szuper célzott hirdetés, ami a
leghatékonyabb lehet egy id6 mulva. Ez nem mas, mint a
célkdzonségre vald hirdetés. Minél inkabb szlkitve van és pontosan
beléve a célkdzonséged, annal jobban megtéril a hirdetésed. Nos,
nézzuik, ez hogyan mikodik. Van tobbfajta alkalmazas, szoftver,
amivel ezt el lehet érni, de tébbé-kevésbé hasonlé az alapelv. En a

Facebook Retargeter szoftvert alkalmazom.

Alapvetéen két dolgot hirdethetiink a Facebookon. A normal
hirdetéseknél ajanlott a feliratkozé oldalunk linkjét hirdetni. De amikor
bejegyzést emellink ki, akkor leginkabb egy blogbejegyzést, cikket
emelunk ki, hogy lassa a célk6zénségunk. Mind a kettének van egy
linkje, amire ra tudnak kattintani az érdekl6d6k. Egyik a blogunkra

iranyitja az illetét, a masik a feliratkozé oldalunkra.

Ez a Facebook Retargeter szoftver atalakitja a linkeket, ami innentdl
elkezdi gyQjtogetni az érdekl6ddk Facebook ID szamait. Persze
onmagaban semmire nem mész ezekkel a szamokkal, ez csak a
hirdetéseknél hasznalhato. Ne ijedj meg, ez nem adathalaszat, ez
egy teljesen legalis dolog. Hogyan miikodik? Ez egy nagyon
egyszerl alkalmazas. Megnyitod és belerakod azt a linket, amit at
akarsz alakitani. Ez vagy a blogbejegyzésed, vagy az elkap¢é oldalad

linkje.
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Ezutan adsz neki egy cimet, és a Facebook profilodnal a hirdetés
szekcidnal van egy célkdzonség, audience gomb. Itt le tudod kérni a
személyes kododat, amit Facebook pixelnek hivnak. Nem kell tudni,
mi ez pontosan, egyszerien kimasolod a kodot és berakod ebbe az
alkalmazasba. Ennyi az egész. Tehat kell egy link, egy elnevezés,
amit te adsz neki, és egy kdd. Megnyomod a gombot, ez general egy
linket. Ez a link kinézetre teljesen mas, mint az eredeti, de ugyanoda

visz, mint az eredeti link.

Viszont a hatasa teljesen mas lesz! Ha innentél minden linket ezen a
modon atalakitasz, akkor a kattinté Facebook ID szamat elkezdi
0sszegydUjteni. De kik ezek az emberek, akik rakattintanak a
linkedre? Csak olyan emberek, akiket érdekel a mondanivaldd.
Minek kattintana olyan ember a linkeidre, akiket nem érdekel az
Uzleted? Persze nem kattint ra. De aki igen, az a célkozonségedhez
tartozik. Ezeket az atalakitott linkeket, barhol is osztod meg, normal

mddon vagy hirdetésben, elkezdi gydjtdgetni a célkdzonségedet.

Egy id6 mulva elkezd ndvekedni a célkdzonséged, amit a Facebook
oldalon nyomon tudsz kdvetni. Ha eléri ez a szam az 500 fét, akkor
mar érdemes rahirdetni. Amikor a hirdetést feladod, van egy rész,
ahol ki tudod valasztani a célkozonségedet és akkor csak naluk
jelenik meg a hirdetésed, Ujra és ujra, azoknal, akik elbtte
rakattintottak arra, amit kiraktal, igy ez nagyon hatékony mdédja a
hirdetésnek és valojaban a legkifizet6ddbb.

Ahogy telik az id6, egyre csak n6 ez a célkozonség, ami egyre
nagyobb hatékonysaggal fog miikddni, és nagyon sok pénzt tudsz
keresni, mert rengeteg vevéd és Uj csatlakozdd lehet anélkul, hogy te

barkire is raeréltetnéd az ajanlatodat.

Barmelyiket is hasznalod, hatalmas valtozast tudsz elérni, mert el

tudsz jutni idegenekhez, akiknek nincsenek elbitéleteik veled
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kapcsolatban, és persze sokkal nagyobb szamban vannak, mint az

ismer@seid!
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15. fejezet
Négy dolog, amit keriilj el, ha online
akarod az tlizletedet népszertsiteni

Viszont van négy dolog, amit minden korulmények kdzott kerdlj,
hacsak nem akarod megosztani az embereket és azonnal megfelezni

a potencialis ugyfeleidet.

Az egyik a politika, a masik a vallas. Nem az a kérdés, hogy
megteheted vagy sem, hanem az, hogy meg akarod felezni az
ugyfeleid szamat vagy sem. A politika a veszélyesebb terulet.
Elképeszt6 indulatokat képes gerjeszteni. Emberek ugy allnak ki
egyik vagy masik politikai part mellett, mint egy anyatigris. Ha
ennyire ki tudnanak allni sajat maguk vagy a céljaik mellett, akkor

sokkal tobb sikeres ember lenne.

En nem politizalok, mert ugy gondolom, hogy politikusok eddig soha,
és késébb sem fognak segiteni az én életemen. Ha mégis igy lesz,
akkor 6rtlni fogok, de az alapvet6 az, hogy én tudom az életemet
pozitiv irdnyba terelni és nem a politika. Kifejezetten sok emberrel
tudod Osszerugni a port, ha elkezdesz a Facebookon politizalni. Az a
baj ezzel, hogy ez egy nagyon alacsony rezgésu és egyértelmiien
negativ energia, ami negativ korulmeényeket teremt az életedben, és

ezt nem hiszem, hogy szeretnéd.

Masik a vallas. Rengeteg haboru, viszaly azért volt és vanis a
torténelemben, mert vallasi kérdésekben sértegetnek egy masik
felekezethez tartozokat. Most volt épp egy eset Franciaorszagban,
ahol Ujsagirok kifiguraztak karikaturaban Mohamed profétat, amire

megoltek ujsagirokat és mas embereket is.
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Persze nyilvan nem helyes embereket megalni. Viszont nem volt
okos dolog ezt a karikaturat megcsinalni. Teljesen szukségtelen volt
és felesleges. Raadasul pontosan tudhattak, hogy erre ugrani
fognak. Hisz ehhez hasonlé dolgokat mar csinaltak ujsagirdk, és
mindig zavargasok torténtek. Ez egy széls6séges példa persze, mert
mi nem vagyunk ujsagirok és soha nem is irnank ilyet, de a lényeg,

hogy ez lett bel6le.

Valojaban és szerintem a politikai kotédés és a vallasi hovatartozas
maganugy, és mindenki el tudja donteni, hogy miben hisz, és ezt
neki nem kell megmagyarazni senkinek, és nem kell feltétlenul
meggy6zni a masikat, ha 6 masképp gondolja. Uszitani meg
egyenesen ostobasag, ha valaki Uzletet akar épiteni. Tartsd
magadban ezeket a dolgokat szerintem. De persze ez is a te

dontésed lesz.

A kovetkezd dolog, amit kerdlj el, az nem mas, mint a panaszkodas.
Ezt még lehet azzal fokozni, hogy kiteregeted a maganéletedet. Ez
katasztrofalisan rombolja a rélad kialakitott képet. Lattam olyat,
amikor valaki az anyjat okolta azért, mert szakitott a baratnéjével.
Utana vissza akarta kapni a baratndjét, és ra egy hénapra mar az Uj
baratnéjérdl szolt minden. Ezek élettorténetek, de nem hiszem, hogy

a Facebookra lenne valo.

Az utolsd, amit érdemes elkerulni. TObb Uzlet egyidejli promdzasa.
Amikor tobb Uzletrdl beszélek, akkor azt értem, hogy lattam olyan
embert, aki egymas ala rakott az Gzenéfalra 8-10 Uzletet és ahhoz
tartozo linket. Nincs olyan ember, aki képes lenne 8-10 Uzletet
sikerrel futtatni. Arra mar lattam példat, hogy valaki két Gzletet
sikerrel futtatott és az internetes vilagban ez is lehetséges persze, de

nagy sikert egy Uzletre val6 fokuszalassal lehet elérni.
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16. fejezet
Besz¢l) a nagy képrol, a viziodrol a
c¢lpiacodnak

Ahhoz, hogy barki csatlakozzon hozzad, az uzletedhez, meg kell,
hogy ismerjenek. Nem csak azt, hogy ki vagy, honnan jottél, mit
szeretnél. Ez tulajdonképpen egy formula, ami a mult, jelen, jové,
amit kovetni kell. A viziédrol kell hogy halljanak az emberek. Miért?

Mert egy bizonytalan, céltalan emberhez senki nem akar csatlakozni.

Az emberek meg akarnak gy6z&dni réla, hogy tudsz nekik segiteni,
és a céljaik felé tudod 6ket vezetni. Ha megnézed a torténelmet,
akkor lathatod, hogy ha valakinek van egy vizidja, akkor kdvetni
fogjak. Még ha ez negativ dolog, akkor is igy van! igy mikoédnek és

mikodtek a diktatorok is.

Ez azért fontos még, mert amig nincs sikered az adott Uzletben, errdl
biztos, hogy tudsz beszélni. Amikor én elkezdtem a valddi online
haldzatépitést, akkor néhany embert hivtam fel. Tudtam, hogy
ismerésokbdl nem tudom felépiteni az Gzletemet.

Ha megnézed barmely sikeres haldzatépité frontjait, akkor ra jossz,
hogy alig van kozte olyan ember, akit el6tte ismert. Legalabb 80%
ismeretlen volt szamara az uzlet el6tt. Tehat ismerkedett valahogy
szemelyesen ezekkel az emberekkel, és ugy hozta be 6ket az
Uzletébe. Viszont ez a fajta ismerkedés nagyon sok ember szamara
elképzelhetetlen. Tehat ki tudjuk batran jelenteni, hogy aki sikert akar
elérni az MLM-vilagban, annak muszaj masokat megismernie, mert
csupan az ismerdsokon keresztul nem tud sikert elérni! Lehet, hogy

ebbe igy soha nem gondolt bele.

De mivel a személyes ismerkedés az emberek 90%-anak nem megy

hatékonyan, itt Iép be az online marketing, tehat a valodi online
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hal6zatépités. Ugyanis ezt az interneten egy értékesitési csatornaval

barki konnyedén megteheti.

Tehat szUkségem volt olyan emberekre, akik hasonléan
gondolkodnak, mint én, és hasonl6 a vizidjuk is. Talaltam is tobb mint
150et. Most, amikor a kdnyvet irom, épp belépett valaki magatdl.
Most vettem fel vele a kapcsolatot és ellattam a szikséges
informaciokkal a kezdéshez. Szombat van, esik a ho, hideg van, itt
Ulok a dolgozdszobaban egy szal melegitében, és mikdzben a
konyvet irom, belép valaki magatol. Nem ez az, amit akarsz te is?
Dehogynem!

Olvasd tovabb a konyvet, és te is igy fogsz jarni. Szoval elkezdtem
alkalmazni a modszert, és egy vilag nyilt ki el6ttem. Nem azt
mondtam, hogy megprdébaltam kitalalni a modszert és a sajat fejem
utan mentem, mint amit az emberek 95%-a tesz az online vilagban,
hanem profik altal kiprébalt, mikdédé modszert alkalmaztam. Persze
ennek megvolt az eredménye is. Te is ezt a mddszert olvasod a

kényvben.

Mivel nem voltam sikeres, hisz épp amikor kezdtem, pont ugy
nullardl indultam, mint barmely mas ember a halézatépitésben. Nem
is tudtam masrdl irni, mint arrdl a jovéképrdél, amit a valodi online
halozatépités tud adni. De pont ettdl a lelkesedéstdl és viziotol az
emberek elkezdtek érdekl6dni és be is Iéptek az Uzletbe. Ez az, amit

még véletlenul sem alkalmaz az az ember, aki a sajat feje utan

megy.

Csak tényeket sorolnak fel, amiben 6k nincsenek benne. Epp ezzel
van tele az internet. En ezt ugy hivom, hogy elbujnak az ajanlat
moge. Pedig pont az ellenkezdjét kell tenni, kiallni az ajanlat elé.
Mert ha eléggé megismernek téged és a gondolataidat, az ajanlat
fontossaga masodlagos lesz. llyenkor szokta az ember egy

rendezvényszinpadon hallani, hogy nem is tudtam, hogy mivel is
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foglalkozik pontosan az illet6, de azt mondtam: ezzel az emberrel

akarok dolgozni. Rengeteg ilyen beszamolodt hallottam mar.

Emberi torténetek, almok, vizidk, amivel az emberek szivéhez el
tudsz jutni. Esélyed sincs tényekkel, milligrammokkal, Orac-
ertékekkel, hatéanyagokkal, szazalékokkal, marketingterv-
paraméterekkel. Az MLM-ben van egy szabaly: mindegy, hogy ez
offline vagy online, miszerint emberek emberekhez csatlakoznak. Ez

igy volt, igy van és igy lesz tovabbra is.

Van egy nagyon érdekes dolog ebben az online halozatépitésben.
Mégpedig az, hogy ugy lehetsz sikeres, hogy mindvégig 6nmagad
vagy. Barmit leirhatsz, ami benned van, nem kell kdntorfalaznod,
nem kell valaki massa valtoznod, akivé nem akarsz. Ugy vagy jo,
ahogy vagy. Csak kezd el kommunikalni ezt ki a nagyvilagba a
blogodon keresztiil. Epp elég embert tudsz talalni, aki majd tud

azonosulni veled.

Ezért ha ezt a sémat koveted, akkor sikert tudsz elérni.
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17. fejezet
Legyé¢l tiirelmes az eredmenyekkel
kapcsolatban!

Barmennyire akarod is a sikert, ezt nem tudod siettetni. Ha soha nem
csinaltad, akkor légy turelmes magadhoz. Nem fogsz egyik reggel
arra ébredni, hogy mar mindent tudsz. Amugy is a tanulas
legnagyobb akadalya az, ha te azt gondolod, hogy mindent tudsz
mar. Egyrészt nyilvanvaléan nem igaz, masrészt j6 pap is holtig
tanul. De ezen a teruleten mire megtanulsz mindent, mindig lesz

valami ujdonsag.
Ugyhogy legyél j6 tanulé mindig.

Viszont van egy j6 hirem! Itt olyan gyorsan fogsz tanulni, ami szinte
felfoghatatlan. En konkrétan tébbet tanultam meg egy év alatt, mint
elétte nyolc év alatt, pedig rengeteget tanultam elétte is. Egyet tudok
igérni, hogy nap mint nap egyre tdbbet fogsz tudni, és fél év mulva el

sem hiszed, hova jutottal. Tanulj mindennap valamit, és alkalmazd is.

A vilag kitarul szamodra!

Legalabb 90-120 nap kell ahhoz, hogy elinduljon, és nagyobb
eredmeényt érj el. Mar most mondom, hogy az elsé blogbejegyzésed
nem lesz a legjobb, de naprdl napra egyre jobb leszel. Mindennap
tegyél az Uzletedért valamit. Valamit kommunikalj a blogodon. Lehet,
hogy lesz olyan blogbejegyzésed, ami nem fajsulyos komoly témaroél
sz0l, csak az aznapi torténteket osztod meg a blogodon, persze egy
kicsit Uzleti nézépontbdl, de sokszor ezek hatékonyabbak, mint

valami nagyon kidolgozott, j6l atgondolt iras vagy video.

Ne felejtsd el, emberek emberekhez csatlakoznak, de csak akkor, ha

eléred nalunk, hogy megbizzanak benned. Erre pedig nincs jobb
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megoldas, mint beszélsz magadrol és mindent a sajat nézépontodon
keresztul mutatsz be. Mintha egy elbeszélést irnal. Ez sokkal

hatékonyabb lesz barmilyen tényeknek a felsorolasanal.

Szdbval légy turelmes magadhoz. Nincs olyan terulet az életben, ahol
néhany hét alatt szakértéve tudsz valni. Ez sem ilyen. De hiszem,
hogy te is meg tudod tanulni, mert ez megtanulhaté. De nem
mehetsz a sajat fejed utan, mert ez meghosszabbitja az utadat és
ezt te sem szeretnéd. Egy biztos, ha ezt megtanulod, akkor kaptal a

kezedbe egy kulcsot a hatralévd életedbe.

Ha mindent ugy csinalsz, ahogy tanitjak neked, akkor hamarabb el
tudod érni a célodat, mint gondolnad, de ez nem néhany hét! De
igérem, nem kellenek hosszu évek sem. Csak rajtad mulik, hogy ez
szamodra mennyi idd. De minél tanithatobb vagy és szorgalmas,

annal rovidebb id6 lesz szamodra.
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18. fejezet
Soha ne spammelj!

Ez az egyik legfontosabb tanacsom! Semmi nem art annyira neked,
mintha ezt megteszed. Hatarozzuk meg, hogy mi a spammelés. A
Spam egy kéretlen levél vagy uzenet. Ez torténhet e-mailen
keresztll. Nem dnkéntes feliratkozdknak kikuldott hirlevélen
keresztll. Ez amikor valaki vesz hirlevéllistakat és kuldi az infét
anélkul, hogy kérte volna. Ezek a klasszikus spammelések. De itt

nem all meg a lista!

El6re megirt sablon e-mail bemasolasa skype-ba. Mindannyian
kapunk ilyeneket. Persze csak tények felsorolasa van benne.
Sokszor még arra sem veszi az illetd a faradtsagot, hogy legalabb a
nevunk benne legyen. Ugyanilyen sablonlevél Facebook-uzenetben.
Mostanaban elterjedt, hogy Facebook-lUzenet csoportot Iétrehoznak,
és ide masolnak be sablon kéretlen leveleket. De a modortalansag
csucsa, amikor valakinek a kdzvetlen sajat Uzenbfalara raknak

kéretlen lUzenetet.

Ezt is lehet még Uberelni. Létezik egy ember, aki annyira elvakult és
modortalan, hogy egy altalam megosztott sajat uzletemre vonatkozo
bejegyzés hozzaszolasaba rakta be a linkjét kommentként a
Facebookon. Azonnali hatallyal toroltem az illetét az ismerdésok
kozul. Barmelyiket is csinalod, azzal semmilyen eredményt nem lehet
elérni, illetve csak azt, hogy rontod a nevedet, a markanevet. llyet

soha nem csinal egy profi sem!

Ne feledd, azt szeretnénk, hogy te a teruleted szakértdje legyél a
kivulallok szamara. Ezt csak ugy lehet megtenni, hogy te mast

csinalsz, mint a tobbiek. Mivel az emberek nagy része meg véletlenul



71

sem csinalja jol, ezért neked jol kell hogy csinald. Ezt észreveszik

rogton.

A spammelés gondolata abbdl a téves elképzelésbdl jon, hogy a
nagy szamok miatt ugyis lesz, aki fennakad a halon, de ezek az
emberek nem tudjak és nem értik a célkdzonség koncepcidjat, és
hogy nekink csak hozzajuk kell beszélnlink és nem mindenkihez. Ha
megvan a célk6zonség, akkor semmi szukség nincs erre a karos
amator tevékenyseégre. Ha profi akarsz lenni, akkor ne spammelj

soha!

19. fejezet
Mindig kovesd a torténeseket!

Ha létrehozol egy hirlevélsorozatot, akkor arra a hirlevélsorozatra
tobb iranybdl is kildhetsz forgalmat. Minden MLM-cégnek az
alapvet6 lUzenete, megoldasa maga a pénzkereseti lehetéség, ami
persze megoldja az emberek problémajat. Jelenleg pedig az a

legnagyobb probléma, hogy nincs elég pénzik az embereknek.

Van egy j6 baratom, aki Angliaban él és mar 5-6 éve épiti az
értékesitési csatornat affiliate partnerprogramokbdl, és az
ertékesitési csatornaira leginkabb ilyen programajanlatok mennek,
amibdl havonta 60-80 ezer dollaros bevétele van! Mar tébb mint

300.000 f&s listaval rendelkezik! O nyilvanvaléan profil

A mult héten beszéltem vele, és 6 mondta: mindig kdvesd, mi
torténik a vilagban, és csinalj ra egy értékesitési csatornat. A svajci
frank er6s6dése miatt, ami nagyon varatlan és nagy volumeni volt,
rengeteg ember pénzt vesztett a Forex kereskedéssel. Nem csak
azaltal, hogy bent voltak ilyen poziciokban, hanem még neves

brokercégek is belebuktak tobben is. Mivel 6 is Forexezik, ezt tudta,
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bar mondjuk 6 nyert rajta, de id6ben kiszallt a poziciokbdl. Tudta, mi
tortént ebben a vilagban.

O javasolta nekem, hogy erre csinaljak egy csatornat, mert ezek az
emberek, akik pénzt keresnek online forexen keresztul, €és most
elbuktak a pénziket, hiaba voltak el6tte évekig nyereségesek,
tovabbra is online akarnak pénzt keresni. Nekem eszembe sem
jutott, hogy erre is lehet mozdulni. De hallgattam ra. Megcsinaltam,
és lettek feliratkozdk beléle. En ezt tovabb gondoltam, és a
svajcifrank-karosultaknak csinaltam egy kulon listat, amit még csak
nem is hirdetek, de ott van a blogomon a banner, és nagyon sok

feliratkozom van bel6le mindenféle reklam nélkiil.

Miért? Mert forré a probléma és megoldast keresnek a karosultak, és
én tudok nekik segiteni az online modszerrel, amit tanitok. De erre
nem gondoltam el6tte, és nem is tudtam, hogy igy is mikodik. Egy
profi ezt mondta, és én nem kérdéjeleztem meg. Bevalt a médszer. A
tanulsag az, hogy mindig hallgass olyanokra, akik azon a teruleten,

ahol te pénzt akarsz keresni, mar keresnek pénzt, nem is keveset!
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20. fejezet
Adj érteket ingyen!

Amikor belejossz az irasba, akkor egyre tobb dolog jut eszedbe.
llyenkor, amikor mar sok otleted van, akkor a blogbejegyzéseidben
torekedj arra, hogy minél tobb értékadas legyen. Tehat olyan infok,
ami szinte megdobbentd, hogy ingyen megkapja a célkdzonséged.
Minél inkabb azt Iatjak, hogy torédsz veluk, annal inkabb megbiznak
benned. Akkor mar egy olyan ember |ép be hozzad az Uzletedbe, aki

sz0 szerint ki van képezve.

Tehat nem lesz neki uj, mert téled mindent megtanult a blogodon
keresztul. Képzeld azt el, hogy ez mit jelent neked? Olyan
embereket, akik gyorsabban mennek at a tanuléi fazison, hamarabb
keresnek pénzt, ami altal persze te is! Nekem még a munkatarsaim
is feliratkoznak a privat jeldlteknek szol6 hirlevelekre, amit el6szor
furcsalltam, de késoébb rajottem, hogy ez j6, mert Iényegében
képzem 6ket. Eszrevettem egy érdekes dolgot minden MLM-
uzletben. Ha megnézek egy olyan vezet6t, aki sok pénzt keres egy
adott Uzletben, azt Iatom, hogy rendkivul képzettek a termékekkel és
az Uzlettel kapcsolatban. De azt is észrevettem, hogy akik nem

keresnek elég pénzt, ott bizony nagyon sokszor hianyos a tudas.

Epp nem ér ra eljdnni egy képzésre, mert fontos programja volt. De
erdekes, hogy a vezet6k meg ott vannak a rendezvényen. Ez online
képzésekre is vonatkozik. Nem jonnek el kilonb6zd indokokkal, de
akik pénzt keresnek, érdekes, ott vannak. Ez csak egy érdekes
megfigyelés volt, amit mas is észrevett mar. Lényeg az informacio,
amit megosztasz. Hasznosnak kell lennie, ami valakinek valamilyen

kérdésére kell valaszt adnia.

Minél tobb ilyen tartalom van a blogodon, annal inkabb szakért6

leszel az emberek szemében. A masik, hogy minél tobb iranybdl
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kozelited meg az Uzletedet, termékeidet, annal tobb dologra fogsz a
keresOkbe is feljonni el6kel6 helyre. Persze ez ennél egy kicsit
Oszszetettebb, mert ez mas. A keresdoptimalizalas témakorébe
tartozik. De egyébként akar hiszed, akar nem, ez sem annyira

bonyolult, mint néhany évvel ezelétt, de persze meg kell tanulni.

Amikor mar megtanultad a blogirast és van a fejedben épp elég
informacio, akkor a feliratkozasért cserébe adhatsz egy ingyenes
PDFet, amit te irtal, de lehet, hogy van olyan PDF, amit nem, de
szabadon terjeszthetd. A Iényeg, hogy mindig az jarjon a fejedben,
hogy mivel segithetem a célpiacomat? Mit adhatnék nekik? Mert ezt

a tor6dést megérzik.

Nagyon fura vilagban élink. Rengeteg ember csak kapni akar és
adni nem. Ezt persze még meg is magyarazzak, de ez nem a sikeres
gondolkodas alapja. S6ét, pont az ellenkezéje. Plane az interneten.
De ha te mas vagy, akkor ezt az emberek észreveszik és értékelik is.
Ez persze egy masfajta gondolkodast igényel, mint amit esetleg

eddig tanultal vagy mondtak neked. Az interneten ez igy mikodik.

Az érdekesség az, hogy mivel ezt vagy senki, vagy csak nagyon
kevesen csinaljak a teruleteden, ezért néhany hénap alatt egy ismert
ember valhat bel6led a sajat terlleteden, ami offline médon évekbe
tellene. Itt akar hénapok alatt is megtorténhet. Minél tdébb figyelmet
kapsz, annal tobb pénzt fogsz keresni. Persze ez akkor igaz, ha ez

pozitiv €s hasznos az emberek szamara.
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21. fejezet
Szandek az irasaid mogott

Ez egy nagyon furcsa dolog, amit nehéz megmagyarazni logikusan.
A kvantumfizikaban és spiritualis tanitdsokban van erre magyarazat.
En inkabb megfigyel6ként vettem ezt észre, amit most leirok.
Megfigyelésem szerint egyaltalan nem mindegy, hogy milyen

lelkiallapotban és milyen szandékkal hozol |étre egy blogbejegyzést.

irhatsz igy is: hogy hatha valaki majd elolvassa, esetieg még talan
feliratkozik valaki, és ehhez hasonlé gondolatmenettel irod le a
mondanivalddat. Vagy ami ennél is kézzelfoghatébb, hogy azt
mondjak a szakérték, kell kdrulbeltl 90-120 napig folyamatosan
valamit irni a blogodra. Oké, én meghallgatom a profikat és akkor
megirom 120 napon keresztul a bejegyzéseket és majd meglatjuk, mi

lesz.

Na, ez igy nem mikodik, az biztos. Mert ha ugyanazt a
blogbejegyzést ugy irod meg, hogy most neked ebbdl lesz vevéd,
belépdd, és ez hasznos lesz mindenkinek, akkor teljesen mas
eredménye lesz. Nem tudom, hogy ez pontosan hogy mikaodik, de
azt tudom, hogyha igy irok le valamit, akkor annak van eredménye,

ha csak ugy, gépiesen irok valamit, annak nincs eredmeénye.

De honnan ered ez az egész, hogy valaki csak gépiesen létrehozza
az irast, mert hogy ezt mondtak, és az egészet talan egy
reménykedés itatja at, hatha lesz ebbdl valami? Véleményem szerint
onnan, hogy azt gondolod magadrdl: ki a fene figyelne ram? Miért
olvasna el barki az irasaimat? Nincs semmi bennem, amire barki is

kivancsi. Ezek a gondolatok jénnek fel ilyenkor.

Ez azért van, mert megprobalod kitalalni, mire kivancsiak, illetve

megint meg akarsz felelni valamilyen tarsadalmi elvarasnak. Van egy
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kép a fejedben, hogy milyen egy sikeres ember és ezt prébalod
kovetni. Sokszor eleve téves ez a modell, de a Iényeg az internetes
kommunikacioban van, hogy legyél 6nmagad, mert te egyedi vagy,

senki sem olyan, mint te.

Ha ugy probalsz irni, mint aki meg akar felelni egy sikerképnek, ami
a fejedben van, akkor eleve kudarcra van itélve az egész. Ennek a
Iényege, hogy azt irod le, ami benned van. Nem akarsz mas lenni,

mint aki vagy. Létrehozod a legjobb 6nmagadat, és nem valaki mast.

Egy irasban, videdban rogton kiderul, ha nem énmagadat adod.
Viszont ha tényleg elkezded a gondolataidat leirni, és a sajat
nézépontodon keresztll, pozitiv elvarassal elkezded felépiteni a sajat
rendszeredet, és ezt legalabb 120 napon keresztul, na akkor elindul
az a siker az életedben, amit lehet, hogy soha nem tapasztaltal meg
eddig!
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22. fejezet
Marketingszoftverek hasznalata

Kétségtelen, hogy ezek az eszk6zok nagyon megkonnyitik a
munkadat, és sokkal hatékonyabba tehetik. De itt aztan kdnnyen a
bbség zavaraba kerulhetsz. Rengeteg hasznos eszk6z van, de
rengeteg olyan is, ami jonak tinik, de semmi haszna nincs
szamodra. Amig uj vagy, hajlamos vagy arra, hogy megvegyél
mindent. Ebbe a csapdaba én is belekertltem. Ma mar nem csinalok
ilyet. Tényleg csak azt veszem meg, amit j6l atgondolok, és tényleg

haszna van szamomra.

Most egy kis attekintést adok arrdl, hogy melyik szoftverek,
alkalmazasok a leghasznosabbak az altalam ismertek kozul. Van
olyan, ami természetesen nélkulozhetetlen, ezekrél is lesz sz, de
most a kifejezetten hasznos alkalmazasokat mutatom be neked.
Nézzik el6szor a nélkulozhetetleneket. Kezdjik az elején. Blog. Ez
lehet egy altalad elkészitett wordpress blog. De ehhez kell tarhely és
domainnév is. Alapfoku tudas ennek az dsszerakasahoz sziikséges.
Ha nem rendelkezel ezzel a tudassal, akkor én az Empower Network
Uj blogrendszerét javaslom neked. Ez egy vadonatuj rendszer.
Wordpress alapokon nyugszik, de el van telepitve. Nem kell
tarhelyet bérelned, domainnevet venned és nem kell telepitgetned

sem.
Raadasul egy komplett tréning van hozza.

Errél beszéltem mar korabban. Masodik a Landing Page Monkey
feliratkozo oldal szerkeszt6. Konnyen kulonésebb szaktudas nélkil
|étre tudsz hozni barmilyen korszer( feliratkozo oldalt. Erre is van
tréningvided. A harmadik nélkulozhetetlen a hirlevélklldé rendszer.

En a Getresponse hirlevélkiildét hasznalom. Ezt hasznaljak a profik
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kozul is rengetegen a vilagon. Ezek a nélkulozhetetlen eszk6zok.

Mindegyiket egyszer( beallitani. Van hozza komplett videdtréning.

Most jonnek a kiegészité hasznos alkalmazasok, ami nélkul lehet
dolgozni, de nagyban ndvelik a hatékonysagunkat. Szerintem az
egyik leghasznosabb altalam mindennap hasznalt szoftver a
linkelhetd képkészitd. Miért fontos ez? Két oka is van. Az egyik, hogy
amikor a Facebookon megosztasz egy linket, akkor azt a Facebook
automatikusan kevesebb embernek fogja megmutatni az ismeretségi

korbél.

Ennek két oka van. Az egyik, hogy nem akarja, hogy te az embereket
elirdnyitsd a Facebookrél. A masik, hogy azt feltételezi, hogy ez
valamilyen Gzleti link, és ha te azt akarod, hogy lassak az emberek,
akkor fizess érte. Viszont, ha ezzel a programmal a képet
linkelhetdvé teszed, akkor azt nem ugy éred el, hogy a képed mellé
raksz egy linket, amit a Facebook rogtdon észrevesz, hanem csak egy
normal képként azonositja, amit pedig tobb embernek mutat meg.
Szobval evvel az egyszerl szoftver alkalmazasaval tdbb ingyenes

organikus elérést tudsz megvalésitani.

A masik haszna ennek az alkalmazasnak az, hogy az emberek a
képekre szeretnek kattintani. Normal esetben ilyenkor a kép
nagyobba valik, de mas nagyon nem torténik. Viszont ebben az
esetben ha rakattintanak a linkelt képedre, akkor az embert
eliranyitja oda, ahova te beallitottad. A mi esetunkben ez lehet a
blogunk vagy a feliratkozo6 oldalunk. De tipikusan a
blogbejegyzéseknél szoktam ezt hasznaini.

A masik nagyon fontos szoftver, amirél beszéltem mar, a Facebook
Retargeter szoftver, ami segit a célk6zénségre valé hirdetésben.
Idénként szoktam egy olyan szoftvert is hasznalni, ami a feliratkozé
panelt képes egy video ala id6zitve berakni. Ezt én vided capture

page oldalszerkesztének neveztem el.
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Ha a blogodra szeretnél szép egyedi bannereket, fejléceket berakni,
de nem igazan értesz hozza, akkor a Logo Creator szoftvert
hasznalom. Vettem tobb mindent, vettem még olyan szoftvert is,
amivel a zold hattérben felvett videokat lehet szerkeszteni, de még
nem hasznaltam. Széval sok ilyen okos dolog van, de ne vasarolj
0sszevissza mindent, mert sok szoftver van, amit a magyar piacon
nem érdemes hasznalni. Erdemes konzultalnod akar velem, mielétt

barmit megveszel.

23. fejezet
Online prezentaciok, képzések, képzesi
oldal létrehozasa

Ez a fejezet mar egy kicsit masrol szol. Ez mar egy
csoporttevékenység, de hozzatartozik az online haldézatépitéshez.
Amikor mikddtetsz egy értékesitési csatornat, akkor rengeteg ember
magatol hoz egy dontést. Sokszor a tudtunk nélkll vesznek valamit,
vagy akar be is Iépnek hozzad, feltéve, ha van valahol valamilyen

regisztracios linked elhelyezve.

Viszont sokszor el6fordul, hogy tovabbi kérdésre van szliksége az
illetének, és ilyenkor mit tudsz ajanlani nekik? Persze meg lehet
valaszolni a kérdéseket, és én is meg szoktam. Sét, ilyenkor
igyekszem lezarni és dontésre vinni a dolgot. Ez nem nehéz, hisz 6
hivott engem, és nem én 6t. llyenkor nagyon j6, ha van online
prezentacio a cégednél. Amikor én elindultam a jelenlegi cégemnél,

akkor ez volt az els6, amit |étrehoztam.

Nekem ebben o6riasi tapasztalatom van. Kizart dolog, hogy létezik ma
Magyarorszagon olyan hal6zatépit6, aki tobb online prezentaciot

tartott volna, mint én. 2006-ban kezdtem az online prezentaciokat, és
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kisebb-nagyobb szunetekkel, de hétk6znap online prezentaciokat
tartok. Ez sok ezer prezentacioét jelent. Tudom, hogy nagyon
hatékony, ha jol csinaljak. Ez Iényegében egy powerpoint
prezentacio. Ez hasonlit a nyilt prezentacidkon tartott

prezentaciohoz. Viszont rovidebb, tdmdrebb.

Egy él6 nyilton természetesen bele lehet vinni show-elemeket, egy
kis szOrakoztatast is. Ebbdl is tartottam kdzel ezret. Tehat tudom,
hogyan mikodik. Szdval az online prezentaciot egy ugynevezett
webkonferencia-teremben tudod megtartani. Oszintén mondom, nem
konnyu j6 és szinvonalas, arban megfelel6 termet talalni. De azért
persze lehet talalni. Ide fel lehet tolteni videdkat és magat a

prezentacios diakat.

En este 9-kor szoktam tartani, de lehet barmikor természetesen. Ez
szerintem egy j6 idépont. Ezt a hosszu évek tapasztalata hozta.
llyenkor a gyereket megfurdették, elaltattak és megvacsoraztak.
Mielbtt elkezded a prezentaciot, korulbelll 20 perccel elétte rakjal be
motivacios, pozitiv videdkat. Tapasztalatom szerint ezek meghozzak
neklnk és a vendégeknek, és persze a munkatarsaknak az

alaphangulatot. Lehet j6 porg6s zenét is berakni.

Amikor elkezded a prezit, akkor bemutatkozol, €és nem mondod meg
a cég nevét! Nem azeért, mert titkolozunk, hanem el6bb legyen
alapinformacioja a rendszerlnkrdl és az ajanlatrél. EI&szor egy kis
altalanos informacio kell. Utana johetnek a termékek, szolgaltatasok.
A legvégén pedig a kompenzacios terv ismertetése. Azért a végen,

mert azt szeretnénk, hogy ez maradjon meg az emberekben.

En mindig ide kildém azokat az embereket, akik tovabbi infot
akarnak, és rendszerint be is hozom utana az érdekl6dét az Uzletbe.
Mindenképpen ajanlom, hogy online prezentacio legyen a cégednél,

Ha nincs és te érzel magadban annyit, hogy te legyél az eléado,
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akkor szervezd meg, mert megéri. Ez nagyon j6 gyakorloterep és

persze ismertséget is hozhat neked.

Mindenképpen legyenek ott a munkatarsaid is, mert itt 6k is meg
tudjak tanulni, és legf6képpen itt értik meg a marketingtervet.
Raadasul, ha uj termék vagy szolgaltatas érkezik, akkor nagyon
gyorsan megkapjak az infot a termékrél és szolgaltatasrol, és igy
persze hamarabb megvehetik, ami neked és nekik is pluszforgalmat
jelenthet. En rengeteg terméket az online prezentaciokon adtam el a

munkatarsaknak, illetve ennek hatasara vettek meg.

Online képzések

Mindig legyenek online képzések legalabb hetente egyszer a
csoportodnak. En vasarnap este 8 6rakor tartom évek 6ta. Nekem ez
bevalt és mindig sokan vannak. Ha jol csinalod, akkor varjak is. Egy
ilyen képzés lehet technikai és motivaciés. Ha ram hallgatsz 20%
technika és 80% motivacio. Azért tartom vasarnap, mert hétvégére
mindig letlnek az emberek és lelassulnak. De ha vasarnap este van
egy képzés, akkor belelkesednek, és nagy lendulettel indulnak neki a
hétnek. Ha fontos technikai képzések vannak a cégednél, akkor
azokat ne vasarnap tartsd, hanem legyen ez hétkoznap inkabb. De

akkor is legyen vasarnap motivacios keépzeés.

Ma Magyarorszagon a legnagyobb feladat az embereket kihozni
abbdl a letargiabdl, apatiabdl, amiben vannak. Ezért életbevagoan
fontosak ezek a képzések! Ezek a képzések valamilyen szinten
tudjak potolni a rendezvényeket, helyi csoporttalalkozokat. De
mindenképpen jo kiegészitése. Pontosan tudjuk, hogy a
rendezvények nélkul semelyik Gzletet nem lehet felépiteni hosszu

tavon.

Azt is tudjuk, hogy rengeteg ember nem megy el €16

rendezvényekre. Teljesen mindegy, hogy milyen indokbdl. De tény, a
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csoportod 80%-a nem jar rendezvényre. Ha ra tudod venni 6ket,
hogy jarjanak online képzésekre, akkor meg tudod menteni 6ket és el
tudod latni a megfelel6 informaciokkal. Ellenkez6 esetben egész
biztos kiesnek az uzletbdl és abbahagyjak. Ezekkel az online
képzésekkel bent tudod 6ket tartani, s6t, ha alkalmazzak a kdnyvben

leirt modszereket, akkor sikeresek is tudnak lenni.
Persze akkor mar jarni fognak él6 rendezvényekre is. De vedd észre,
hogy ezek az online képzések, amik 6t atsegithetik a nehézségeken,

és ki tudod képezni 6ket.

Reqggeli videodiizenetek

Ezt nekem a szlkség hozta. Bent voltam egy Uzletben, amikor
megjelent egy konkurencia, és gyakorlatilag ugy akartak
érvényeslulni, hogy cégszinten és persze csoportszinten is minden
elképzelhet6 fekete propagandat bevetettek. El is érték a céljukat

egy bizonyos szinten, mert rengeteg embert elvesztettem.

Megkonnyitette a dolgukat az, hogy a cég, amiben én voltam, pont
akkor valtoztatott a marketingtervben egy drasztikusat, ami persze az
Uj cég ajanlatat még vonzébba tette. Persze a sors fintora, hogy ez a
cég, aki mindent bevetett, hogy tonkretegye azt a céget, amiben én
voltam, gyakorlatilag a halaltusjat vivja, és a vezeték 95% elment,

mert nem fizették ki 6ket és az igérgetésen kivll nem kaptak mast.

Ez igy szokott lenni, de akkor ez semmi szinten nem esett jol, és
tudtam, ha egy cég igy indul, akkor annak nem lesz j6 vége. Harom

ev eltelt és ki tudja, meddig huzza még.

Akkor valami isteni szikra vagy nem tudom, mi hozta, hogy kikuldjek
a csoportomnak videduzenetet. Ez az Uzenet tetszett nekik és

nagyon jo volt a visszajelzés. Innentdl kezdve két éven keresztul
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minden reggel kuldtem ki videdkat, amiben technikai és motivacios

jellegi Uzenetek is voltak.

Amikor bekerultem ebbe a cégbe, ahol médomban all megtanulni a
valédi online halézatépitést, azonnal igy inditottam, és persze
kuldom a videOkat reggelente és ténylegesen szeretik a
munkatarsak. A legfrissebb otleteket, Uzeneteket, pillanatokon beldl
el tudom juttatni, ami nagyon fel tudja gyorsitani az Uzenetek
aramlasat. A régi offline MLM-vilagban ennek az esélye volt meg. De
ebben a digitalis vilagban minden megvaldsithato, ami régebben
elképzelés szintjén sem volt.

Osszefoglalva: ezek, amiket most ebben a fejezetben irtam, mind azt
tudjak elérni, hogy mind az Gzleti ajanlatot, mind a munkatarsi
képzést meg lehessen online valdsitani. A kdnyvben talalt
moddszerek pedig a jeldltkutatasban és a megfelel§ célk6zonség
elérésében segitenek. De ez a két mddszer vegyitve elképesztd
eredményeket hozhat neked és mindenkinek, aki alkalmazza. En
alkalmazom és latom, hogy milyen eredménye van. llyen
eredményeket ilyen kevés koltséggel ilyen gyorsan hagyomanyos

moddszerekkel nagyon nehéz elérni.

De mar egy uj vilagban vagyunk, ahol megvaltozott a kommunikacio
helye és mddja. Nekunk pedig ott kell kommunikalnunk, ahol az
emberek vannak, és ugy, ahogy az igény felmertlt. Ez a Valodi

Online Halozatépités lényege!

Képzési oldal Iétrehozasa

Ezen rengeteg mulik, ha az Uzletedet teljesen online akarod
mikodtetni. Egy ilyen oldal Iétrehozasa rendkivul idéigenyes, és
tudast igényel. Nem informatikai tudasra gondolok, hanem az adott
cégnek a tudasat kell ide felhalmozni. Persze itt masfajta

gondolkodas szukségeltetik. Ez mar a 21. szazadi gondolkodas.
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Régebben az volt a divat j6 par MLM-cégnél, hogy a képzésekért,
képzési anyagokért rengeteg pénzt kértek. Valojaban adott esetben
joval tobb pénzt kerestek a vezetdk a képzési rendszerbdl, mint
magabdl az lizletbél. Félre ne értsd! En nem biralom ezt a dolgot,
csak azt mondom, hogy most ezekben az idékben, amikor a valsag
duborog és a svajci frank hitelek alatt rogynak 6ssze emberek, igenis

szamit egy adott Uzlet rezsije.

Persze egy ilyen uzletben nem biztos, hogy létre fognak hozni egy
olyan képzési rendszert, amiben ingyen vannak bizonyos
informaciok. De lehet, hogy tévedek, és 6k is megteszik. Most nem
akarok moralis kérdésekben vitazni. En egyszeriien egy ilyen

rendszer elényét szeretném elmondani.

Régebben az internet el6tti MLM-vilagban az informacioé érkezhetett
kozvetlenll a szponzortdl. Ez j6 lehetett, ha a szponzort el lehetett
érni és képzett volt. Ha nem volt képzett, akkor a vak vezet vilagtalan
effektus Iép be, senki nem tud semmit, ami persze nem vezet
sehova. Erre én is emlékszek a 90-es évekbdl. Esélylink sem volt
kozvetlenll tanacsot kérni a sikeres emberektél, mert nem voltunk

azon a szinten, ahol ez lehetséges.

A masodik informacioforras volt a helyi rendezvények,
csoporttalalkozok. Itt lehetett mar kdzvetlendl is talalkozni,
informaciot kapni a sikeres emberektél. Ez kétségtelen j6 modszer.
Viszont aki ide nem j6tt el, az mar informaciéhianyban szenvedett.
Kovetkez6 lehetdség a nagy orszagos rendezvény, ahol mar a
legjobbakkal is lehetett talalkozni és t6luk tanulni. Ezek nagyon jo
hangulatu, motivalé rendezvények, ahol persze mar a legjobbaktol

jott az informacio.

Aki ide nem jott el, az oriasi hatranyban volt azokhoz képest, akik

rendszeresen jartak orszagos rendezvényekre. A tapasztalat azt
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mutatta, aki ide nem jott el rendszeresen, azoknak csak id6 kérdése

volt és abbahagyta az Uzletet.

Az igazi nagy dontéseket ezeken a rendezvényeken hoztak,
hozhattak. Ennél mar csak egy jobb volt, ami nem mas, mint a
hétvégi rendezvények. Persze ilyenek mar csak a legnagyobb
cégeknél voltak, vannak. Az emberek altalaban itt hoztak meg az
igazi dontéseket és itt indult el a sikeruk. Persze egy ilyen
rendezvény egy hazasparnak mindennel egyutt minimum 100.000
forintjaba kerult, most ez lehet, hogy a duplaja is. Nem kdvetem
most, hogy ez mennyire kifizethetd, masolhato, f6leg amikor egy
valamilyen hiteltorlesztésre is j6 lehetne. Nem az a lényeg, hogy egy
vezetd hogy gondolkodik, mert 6 ott lesz a rendezvényen, de az
emberek egy része igenis ezért nem megy el egy ilyen
rendezvényre. Pedig te is tudod, én is tudom, jobb lenne, ha ott

lenne, de nem lesz ott.

Mar csak egy informacioforras maradt a hagyomanyos offline MLM-
ben. Ezek a hanganyagok, amik most leginkabb CD-k. Nekem
rengeteg ilyen van a multbdl, és ezek segitettek tul a mélypontokon.
De mint tudjuk, ezt sem veszi meg mindenki. Persze mondhatod,
hogy igy jart és hogy nem tanithatd, de ettél ez még igy van. Nincs

informacio, akkor nincs tzlet sem.

Miben tud segiteni egy online képzési weboldal?

Amikor létrehozol egy ilyet, akkor mindenképpen az Uzlet
legfontosabb alaplépései legyenek fent. Ez lehet irott formaban, de a
video a legjobb megoldas. Képzeld el, hogy bejott valaki és hozzad
képest a 10. mélységben van. A szponzora, és lehet, hogy annak a
szponzora is mar rég abbahagyta. Nincs kapcsolata az illetének, de
szeretne az illeté dolgozni. De ehhez informacié kellene. Most
szegény ember hogy jut hozza az informaciéhoz? Normal

korilmények kozott sehogy!
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Ha annak idején mondjuk a szponzora arra ravette, hogy iratkozzon
fel egy listara, ahol informaciét kap a csapattdl, akkor az
informacidoaramlas megmaradt és hozzafér a csapatoldalon barmely
informaciohoz, ami mondjuk, az adott Uzlet felépitéséhez kellene.
Tehat az illet6 a sajat otthonaban, vagy akar az okostelefonjan
keresztll barhonnan megtudhatja az adott tUzlet felépitéséhez

szlUkséges informaciot!

Miért Iényeges még egy ilyen oldal? A mai vilag jelentésen
kulonbozik akar csak a 10 évvel ezelbttihez. 10 évvel ezelbtt nem
volt valsag és hitelcsapda. llletve még nem estek bele az emberek.
Nagyon kevés ember dolgozott kilfoldon. De most nem igy van, 1
millié magyar dolgozik kulféldon, mert mashogy nem tudja kifizetni a
hitelét, de a fele haza se akar jonni. Mar nincs Magyarorszagon 10

millié ember!

Tehat ezekkel az emberekkel te hogy akarsz Gzletelni internet
nélkil? Hogy tudod 6ket képezni online képzési rendszer nélkil? A
milliddollaros kérdés, hogy akarod behozni online rendszer nélkul?
Vagy még ragaszkodsz mindig kizarolag a személyes talalkozokhoz?
Mert ha igen, akkor ez az 1 milli6 magyar, aki kiment, elhagyta a
hazajat sokszor nyelvtudas nélkil, neked nem célpiac! Szamodra
elérhetetlen! Biztos, hogy ezt akarod, vagy esetleg nyitott lettél egy

kicsit az online halézatépités felé?

Egyet soha ne felejts el! Ezek az emberek sokkal batrabbak és
nyitottabbak arra, hogy pénzt keressenek! Olyat |éptek meg, amit sok
ember nem mer meglépni. Nagyon is a célpiacodba tartozhatnak,
hidd el!

Tehat egy ilyen oldal képes kiképezni barkit, teljesen mindegy, hol

lakik éppen. Magyarorszagon vagy a vilag barmely pontjan.
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Tehat legyenek rajta alaplépések anyagai, vided és a menet kdzben
megtartott online képzések felvételei. A reggeli videoknak a
gyljteménye és minden, ami az uzletépitéshez szukséges. Ezenkivul
egy keresé is fontos, mert egy id6 utan olyan sok anyag lesz, hogy
nehéz kiigazodni egy uj embernek, akarmilyen logikusan is csinalod.
En magam is azt csindlom, hogy ha valamilyen informéaciét el akarok
érni az oldalon, akkor beirom az oldal keresdjébe és kiadja a
megfelel6 tréning videdt, ami alapjan meg tudom csinalni azt a
dolgot, amire rakerestem. Természetesen lehet egy ilyen oldalnak
tobb szintje is. Ami azt jelenti, hogy Uzleti szinthez kdthetd eléréseket
lehet kialakitani. Minél magasabb Uzleti szinten van az illet6, annal
fontosabb informaciéhoz juthat hozza. Kénnyedén kialakithaté egy
vezetbknek szdlo jelszoval védett rész. Ezenkivil ha valamit

fizet6éssé akarsz tenni, ez is megoldhaté.

Egy a lényeg ebben az egészben, hogy a vilag barmely pontjardl
lehessen elérni az informaciot, és ne csak azok érjék el, akik
személyesen jelen tudnak lenni. Remélem, ezzel j6l megvilagitottam
neked, miért ennyire fontos egy online rendszer kialakitasa, még
akkor is, ha te csak offline dolgozol. Nézz kérll, milyen vilagban
vagy, és alkalmazkodj, ha pénzt akarsz keresni. Ne legyél analdg

egy digitalis vilagban!
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24. fejezet
Hogyan legyé¢l online halozatépitd
szupersztar az lizletedben?

Ezen a cimen most lehet, hogy meghodkkensz, de ezt kdnnyebb
elérni, mint gondolnad. Egyszerlen azért, mert barmely Gzletben is
vagy, még nem sok ember kezdte el online miikodtetni az Uzletét. Az
is lehet, hogy te leszel az elsd. Marpedig ez elény lehet szamodra.

De ez csak akkor el6ny, ha kihasznalod ezt a helyzetet.

Furcsan gondolkodik egy-két ember. Engem rengetegen keresnek
meg kuldnféle Uzletekbdl, hogy segitsek nekik az Uzletlket az
internetre helyezni. Persze ilyenkor megkérdezem, hogy melyik
Uzletben vannak. De egy id6 utan el6jon az a kivansag, hogy
mutassak nekik az adott céggel kapcsolatban egy mas mikodd
rendszert. Van, amikor persze tudok mar mutatni, de sokszor nem.
De az illet6 nem érti, hogy ez neki elény, hisz’ lehet, hogy 6 lesz az

els6 az adott Uzletben, aki online terjeszti.

Tipikusan nem 6k lesznek az online hal6ézatépitds szupersztarok,
kivéve, ha megérti, hogy ez neki elény és nem hatrany, hogy mas
még nem épitett ki egy ilyen rendszert. Amikor én indultam, egy
csOppet sem zavart, hogy nem lattam sok j6 példat a valodi online
haldzatépitésre. Kifejezetten tetszett, hogy uttoréként elényben
lehetek masokhoz képest. De azt is tudtam, hogy csak akkor lesz ez

igy, ha élek a lehet6séggel, mert nem fognak ram varni az emberek.

Neki is lattam kialakitani a rendszeremet, és ezt pontosan ugy
csinaltam, ahogy a szakért6k ajanlottak. Persze, hogy elég hamar
reagaltak is az emberek. Mert csinaltam, nem csak beszéltem rola.
Ismerek olyan embert, aki azt allitia magaral, hogy 6 a legjobb ebben

Magyarorszagon, tobbet tud mindenkinél, de még nem kezdte el a
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tudasat alkalmazni. En nem vartam semmire, mert tudtam, hogy ez

sok embert fog érdekelni és masok beel6zhetnek.

De az, hogy csinalod, még mindig nem garancia semmire. Miért?
Mert az emberek tobbsége ezen a teruleten is, mint mindenhol
mashol, a sajat fejuk utan mennek. Ezaltal persze egy csomo olyan
embert lehet |atni, aki nagyon rosszul csinalja, amit csindl. De ez
egyeértelmd, ezt maguktol nem fogjak az emberek kitalalni. Ezt meg

kell tanulni.

A furcsa az, hogy ez még elény is lehet szamodra. Mert ha te jol
csinalod, az nagyon konnyen észrevehetd, hisz ez mas, mint amit az

emberek latnak altalaban. Olyan nagy a kontraszt.

Egyszer egy nagy MLM rendezvényen, ahol tdbb cég nagy vezetdje
tartott el6adast, az egyik eléaddnak volt egy nagyon nagy mondata.
A kovetkezdt mondta: Nehogy azt higgyétek, hogy én nagyon j6
vagyok. Ti tesztek azza engem azaltal, hogy nem vagytok hajlandéak
megtanulni dolgokat. Ez egy elég Utés mondat, de minden szava

igaz.

1993 kornyekeén egy érdekes dolog torténet velem. Konzultalni
voltam egy vezetdnél, annal a cégnél, ahol kezdtem az MLM
palyafutasomat. O egy fiatalember volt, de rendkiviil okos, értelmes.
Kicsit kipanaszkodtam magam, hogy a munkatarsaim nem
dolgoznak, én pedig megteszek mindent, ami persze utdlag nézve

nem volt igaz. De akkor ezt igy éreztem.

Végighallgatott, és bolcsen a kovetkez6ket mondta: Te csinald jol!
Erre valamit valaszoltam, és Ujra azt mondta: te csinald jol! Még egy
par valaszom volt erre, de 6 Ujra és Ujra ugyanazt mondta nekem.

Mire végre o6todjére meg is értettem, mit is akar nekem mondani. Ez
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tobb mint husz éve volt és azota is a fulemben van. Nem felejtem el

soha!

Nem az a lényeg ugyanis, hogy ki mit csinal jél vagy rosszul. Hanem
az, hogy te jol csinalod-e! Mert ha igen, akkor ugyis fogsz talalni
embereket, akik kovetni fognak téged! Ezen az online halozatépités
tertleten nagyon kevesen csinaljak jol, mert maguk akarjak kitalalni a
tutit. De ha te a sikeres embereket kdveted, és azt csinalod, amit 6k
mondanak, akkor te sikeresebb lehetsz, mint azt most el tudnad

képzelni!

Minden szakmanak megvannak a maga mesterei. Ezek az emberek
ugy lettek mesterek, hogy korabbi mestereket kovettek. Itt is igy van.
Ha te koveted azokat, akik ebben nagyon jok, és meg is csinalod azt,
amit mondanak, akkor igen, te lehetsz online halézatépitdé szuper
sztar az uzletedben, de csakis akkor! Ne akard feltalalni a kereket,

mert mar elétted ezt masok megtették. Itt is igy van pontosan!
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25. fejezet
Hogyan indulj el?

Olyan sok mindenrdl beszéltem, hogy most itt az ideje arrdl
beszélnunk, hogy hogyan indulj el? Természetes, hogyha most
zsong a fejed, és azt sem tudod, most mit tegyél. Hidd el, ez
normalis. Naprol napra egyre jobb leszel, és egyre tobbet fogsz
érteni. Ezt nem lehet egyszerre megérteni. Elég, ha egy munkafazist

értesz ebbdl az egészbdl.

Elsé az, hogy elddntsd, kihez beszélsz, kiket akarsz megszélitani.
Terméket akarsz eladni, vagy inkabb embereket behozni, esetleg
mindkett6t. Minden lehetséges, barmit is szeretnél. Egyaltalan mit
szeretnél elérni. Itt most nem kell egy részletes célfizet. Nem erre
gondoltam. Itt érdemes belbni egyszerlen csak egy pénzdsszeget.
Ez egy olyan 6sszeg legyen, amit el is hiszel. Nem kell semmilyen

idépontot kitlizni sem. Csak legyen egy 0sszeg, amit el akarsz érni.

Barmit is t(izadl ki, online elérhetd. Az els6é konkrét munka, hogy
megird az el6re beallitott hirleveleket. Ez legyen 8-10 hirlevél. Most
mar tudod, hogy nem tényeket kell felsorolni, hanem a sajat
nézdpontodon keresztll elbeszélé6 modban, torténeteken keresztul
ird meg, miért j6 ez a célkozonségednek. Amikor én mentoralok
valakit, akkor atnézem a megirt leveleket, és tanacsokat adok nekik,
ebben. Ha ram irsz, akkor ezt is meg tudjuk beszélni, hogy mi a

modja ennek.

Ezeket a leveleket be kell rakni a hirlevélkuldébe. |d6ziteni kell, hogy
hogyan menjen ki. Ha tiz levelet irtal, akkor az elsé harom levél
menjen egymas utan, a tobbi pedig kétnaponta. A kovetkez6
munkafolyamat pedig a feliratkozé oldal lIétrehozasa. Ez konny
feladat, 1 6ran belll egész biztos, hogy létre tudod hozni. De inkabb

foglalkozz vele tébbet, minthogy ne legyen jo. Itt a fécimnek és
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annak a néhany mondatnak figyelemfelkeltdnek kell lennie, és

sugallnia kell, hogyha feliratkozik, akkor megkapja a megoldast.

De ez legyen tényleg igy! Itt még van egy feladat. A hirlevélkildében
Iétre kell hozni egy feliratkozasi Grlapot. Ne ijedj meg, ez nagyon
konnyld. Mindenrél van vided, ami alapjan konnyedén végig tudod
csinalni ezt a folyamatot. Ezt az Grlapkodot be kell illeszteni a
feliratkozo oldalba. Ez persze fontos, mert anélkul nem tudnak

feliratkozni hozzank.

Amikor ez készen van, akkor jon a blog testre szabasa. Ahogy mar
irtam, ez lehet egy sajat magad altal Iétrehozott blog sajat tarhelyen.
Lényeg, hogy ne tudjak cenzurazni. Olyan legyen, amit testre tudsz
szabni a legUjabb trendeknek megfeleléen. En mindenképpen
wordpress alapu blogot ajanlok. En magam is ezt hasznalom. Két
fajtat is. Van olyan, ahol mindent nekem kellett beallitanom.
Tarhelyet, Domain nevet kellett vennem. De van egy olyan, ami el§
van telepitve és nem igényel semmilyen szakértelmet. Ebben is

tudok neked segiteni, ha szeretnéd.

Amikor a blogodat testre szabtad, a bannerokat, mentpontokat
létrehoztad, akkor 6ssze kell kotni az értékesitési csatornat. Ne
aggodj, ez nagyon egyszerid. Beraktal egy bannert, amit egy
korabban emlitett bannerszerkesztével |étrehoztal, vagy volt mar
neked kész bannerod. Ezt beallitod jobb oldalra és a feliratkozo
oldaladdal 6sszekotjuk ugy, hogy azt a linket, amit generalt a

feliratkozooldal-készité, hozzarakjuk a bannerhez.

Ezzel Iényegében 0ssze van kotve a rendszered. Mondjuk, irsz egy
blogbejegyzést, amit megosztasz. igy eljutnak a blogodra.
Rakattintanak a bannerra. Felugrik a feliratkozé oldalad. Beirjak az

érdekl6dbdk az e-mail cimuket és az automata hirlevélkuldé kikuldi az
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altalunk el6re beallitott, megirt hirleveleket megfelel6en id6zitve. Ez

a folyamat automatikus, ezt nem kell neked manualisan csinalni.

Ne aggodj, ha most nem értesz mindent. Teljesen természetes, ha
most kinainak tlinik, hisz még soha nem csinaltad. De ahogy egyre
beljebb jutsz a tanulasban, a megértésed egyre nagyobb lesz.
EgyszerUen itt csak leirtam a munkafolyamatokat, ami értelmet nyer,

amikor elkezded 0sszerakni a rendszert.

Van egy fontos dolog! Nem kell egyszerre megérteni az egészet!
Elég mindig csak folyamatot érteni és elvégezni. Az a félelmetes,
hogy naprdél napra egyre tobbet fogsz tudni. Ha majd visszanézel
csak egy hénap utan, ahogy elkezdted a tanulast, nem fogsz
magadra ismerni. En ezt ugy éltem meg, hogy egy év alatt annyit
tanultam, mint el6tte nyolc alatt! Raadasul azzal a tudattal,
jovékeéppel élek, hogy ezzel a tudassal biztos jovém lesz! Ez a dolog

pedig rad is érvényes lehet!
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26. fejezet
A rendszered automatizalasa

Egy id6 mulva lehetségessé valik az is, hogy akar teljesen
automatizalni tudod a rendszeredet. Persze felmerul a kérdés, hogy
miért nem lehet rogtdon, azonnal automatizalni? A valasz egyszerd.
Azért, mert szikséges elegendé értékes tartalommal rendelkezned,
ami mar dontést tud egy érdekl6ddbdl kivaltani. Tehat példaul a
blogodon amikor van minimum 30-50 bejegyzés, akkor mar ha azok
jol vannak megirva, akkor barmirél is irsz, az mar elegend6
informacio a dontéshez. Ez nem azt jelenti, hogy itt hatraddlhetsz, ez
csak a minimum mennyiség az automatizalashoz. De ha
folyamatosan érdekl6dést akarsz kivaltani, akkor legalabb heti

bejegyzést illik feltenni.

Ha kevesebb id6d van, de szeretnéd az uzletedet online mikddtetni,
akkor ez lehet szamodra egy kiskapu. De az igazi kiskapurdl a
kovetkezb fejezetben fogok beszélni. Amikor kész a rendszer,
megvannak a bejegyzések, és a hirlevélkildé is fel van toltve a
hirleveleiddel, akkor alkalmas arra a rendszered, hogy automatan

mikodjon, megfelel feltételek mellett.

Megfelel6 feltételekhez viszont fizetett hirdetések kellenek. Errél
irtam mar, és most nem fogom ezt részletezni, hogy hogyan kell egy
hirdetést feladni. Az automata moédhoz természetesen a
hirdetéseknek folyamatosan kell futniuk. Ez elég ijeszt6 lehet, mert
most azt gondolod, hogy ez mennyibe kerulhet neked? Napi 3-5

dollarbdl ezt meg lehet valdsitani.

Hat igen, az automatizalasnak ara van! Ha nem akarsz ennyit
rakolteni, akkor ezt munkaval tudod kivaltani. Napi blogolasokkal és

rendszeres megosztasokkal.
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Amikor a hirdetéseid folyamatosan futnak, akkor folyamatosan
lehetnek feliratkozoid, akik persze végigmehetnek az elére megirt
hirlevélsorozatodon, ami ha jol van megirva, akkor dontést tud az
emberekbdl kivaltani, ami neked vasarlast vagy uj csatlakozot
jelenthet. Természetesen ennek a listanak legalabb hetente egyszer
nagyon jo kikuldeni egy jol megirt levelet, mert ez segit a dontés

meghozatalahoz.

llyenkor viszont van egy nagyon fontos dolog! Minden hirlevélolvasét
vissza kell terelntink a blogodra! Ezt két mddon tudjuk megoldani. Az
egyik mddszer, hogy a teljes leveledet a blogodon tudja csak
elolvasni. Ennek az a veszélye, hogy ha nem elég jo a hirlevél, akkor
nem kattint ra, hogy a teljes leveledet elolvassa. De ez egy feladat,

amit szerintem meg tudsz oldani.

A masik modszer egyszeribbnek tlnik, itt viszont videdkat kell
csinalnod, és ahogy ezt mar egy korabbi fejezetben is irtam, jol kell
tudnod beszélni a videdban. Ha a vide6 nem jo, akkor a
hatékonysagot nagyon le tudja rontani. Az a legjobb, ha te beszélsz
a videdkban, de megoldhato az is, ha mas emberek videdit rakod a
hirlevélbe. Itt azért a felépitésnek is fontos szerepe van. Ha te

haldzatépité vagy, akkor tudnod kell a felépités jelentéségét.

A lényeg a kovetkezd, ilyenkor kell lenni egy vidednak is a
hirlevélben. A legegyszer(ibb, hogy kifényképezzik a videdképet és
képként berakjuk a hirlevélbe. A kép mogé pedig berakjuk a
blogbejegyzést, ahonnan a vide6 megnézhetd. Lényegében ez egy

videohirlevél, de a videot csak a blogodon tudja megnézni az illetd.

Miért fontos visszairanyitani a feliratkozot a blogodra? Azért, mert
tovabbi informaciot tud kapni. Itt jon be az, amit a fejezet elején

irtam. Szukség van arra a 30-50 blogbejegyzésre, amit mar felraktal
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az oldaladra. Ezek nagyban segithetnek abban, hogy a latogatodat

megygydzd arrol, hogy vasaroljon, vagy belépjen hozzad.

Persze van egy masik indok is, ami hosszu tavon sok bevételt
jelenthet neked. Ha allanddan visszairanyitod a feliratkozoéidat, akkor
az forgalom a blogodon. Gondolj bele, amikor mar van par szaz vagy
akar par ezer ember a listadon, akik akar napi rendszerességgel
viszszamennek a blogodra, akkor az a keresékben valo
megjelenésedet nagyban el6segiti, hisz napi par szaz vagy akar ezer
kattintas az egy nagyon komoly forgalomnak szamit. Nyilvanvald,
hogy ez gyorsabban fog téged a talalati listak elejére juttatni. Ha a
blogodon vannak k6zdsségi média megosztdé gombok, lajk gombok,
megosztas gombok, akkor az emberek amikor lajkolnak a blogodon
egy bejegyzést, akkor az megjelenik a hirfolyamukban, ami persze

Ujabb lehetéség arra, hogy idegenekhez eljusson az lUzeneted.

Ez egy kis valtoztatas, de nagyon nagy kulonbséget jelenthet
szamodra. Ha most ezt dsszefoglalom, akkor a kdvetkezéképpen
néz ki ez a folyamat. Van mar az oldaladon 30-50 bejegyzés.
Természetesen 6ssze van kdtve a bannerokon, bejegyzéseken
keresztul a feliratkozé oldaladdal. A hirlevelek be vannak allitva.
Beallitod a Facebook hirdetéseket, amik folyamatosan futnak. Ennek
hatasara folyamatosan érkeznek a latogatdk a feliratkozo oldaladra

vagy oldalaidra.

A hirlevélolvasokat visszairanyitod a blogodra, aminek hatasara
Ujabb megosztasokat kaphatsz, ami ujabb forgalmat, ujabb
feliratkozokat eredményezhetnek neked. Ez a folyamat megy korbe-
korbe, amit a Facebook hirdetések tartanak kérforgasban. De ahogy
irtam, heti egy blogbejegyzés, ami nem nagy feladat, még nagyobb

hatékonysagot ad a folyamatnak.
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Ne aggodj, ha ezt most még nem latod. De naprdl napra egyre
jobban fogod érteni, és ami ennél is fontosabb: meg is tudod csinalni!
Egy ilyen automatizalt rendszer éjjel-nappal tud mikodni. Ha alszol,
ha dolgozol, ha pihensz, nyaralsz, sielsz. Barmikor, barhonnan tudod
ezt a folyamatot mikodtetni, ami egy fantasztikus szabadsagot adhat

neked.

27. fejezet
Kiskapuk bemutatasa

Mi, magyarok természetunknél fogva keressik a kiskapukat. Egész
biztos vagyok abban, hogy ahogy ezt a kdnyvet olvasod, tdbbszor is
azt gondoltad: j6 ez persze, amit irsz, de nem lehetne ezt masképp is
elérni? A valaszom igen! Van egy kiskapu, de ez is munkaval jar.
S6t, az elején nagyobb munkaval, mint az eddig leirt mddszer. Ez

egy kicsit kapcsolodik az el6z6 fejezethez.

Itt is alap a 30-50 blogbejegyzés, hogy elegendé informaciét kapjon
az érdekl6dé. De hogy késébb még kevesebb munkaval jarjon, mint
amit az el6z6ben irtam, itt van egy kis pluszmunka az elején. Ami
kulénbség, hogy nem egy, hanem tébb feliratkozé oldalunk van.
Lehet egy a termékre, szolgaltatasokra. S6t még ezen belll is lehet

tobb feliratkozo oldal.

Lehet egyet vagy tobbet az Uzletre kialakitani. De most jon a trukk!
Ha igazan hatékony akarsz lenni, akkor figyeled a térténéseket, ami

a vilagban torténik, és reagalsz ra.

Hadd mondjak egy példat, hogyan reagaltam egy piaci valtozasra.
Amikor a konyvet irom, par héttel ezel6tt a svajci nemzeti bank
bejelentette, hogy nem védi a forintot tébbet, és ezaltal a forint

arfolyama oriasit esett a svajci frankkal szemben, de tulajdonképpen
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mas devizakkal szemben is. Ez katasztrofalis hatassal lett az

emberekre.

Ez a devizapiacon is éreztette hatasat, mert rengeteg ember
elvesztette a pénzét. Olyan hirtelen tortént ez a hatalmas kilengés a
t6zsdén, hogy nem volt ennyi tartaléka rengeteg embernek a
brékercégeknél, akik ezekre a devizaparokra spekulaltak. De nem
csak azokat az embereket érinthette, akik benne voltak valamilyen

poziciéba, hanem masokat is.

Ugyanis harom nagyon neves brokercég is belebukott ebbe az

arfolyamkilengésbe. Tehat azok is veszthettek pénzt, akik nem is
voltak épp semmilyen pozicidban. Ezt olyan embertél tudom, aki
nagyon nagy pénzekkel van a Forex-piacon, de ebben az online

marketing iparagban is.

Valéjaban 6 inspiralta ennek a fejezetnek a megirasat is. Mert 6
pontosan igy dolgozik, amit most irok éppen. Kiskapukat hasznal, és

rengeteget keres online.

Szoéval ez a baratom felhivott, és azt mondta, hogy most reagalj erre
és csinalj egy értékesitési csatornat. Csinaltam kettét is. Egyiket
konkrétan a Forex-piacon pénzt vesztékre optimalizaltam. Ok voltak

a célkozonség.

Miért? Mert attél még, hogy pénzt veszitettek, nem biztos, hogy nem
online akarnak pénzt keresni. S6t, egész biztos, hogy igen, de
biztonsagos megoldasokat keresnek. En pedig ezeket a
megoldasokat mutattam be nekik. Persze iratkoztak is fel szép

szammal.

A masik uj csatornat a svajcifrank-karosultaknak csinaltam,

Iényegében ugyanazokat a megoldasokat bemutatva. Tehat
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ugyanarra a csatornara, hirlevelekre lehet tobb feliratkozo oldalt

beallitani, csak épp mas hivo szoval.

Mi ebbdl a tanulsag. Figyeld, mi torténik a vilagban, politikaban, és
reagalj ra! Lehet, hogy egy hirlevélsorozatra fog menni minden
feliratkozo, de mas forrasbdl jon. Egy dologra torekedj, hogy a lehetd

legtobb médon mutasd meg a megoldasodat a célpiacod szamaral!

Tehat az elsd kulonbség, hogy tobb feliratkozo oldalrdl johetnek a
célkozonségedbdl az emberek. Ugyanis nem mindenkire hat
ugyanaz az informacio. De tobb feliratkozo oldallal ez siman

megtorténhet.

A masik valtozas, hogy itt legalabb 15 levélbél alljon a
hirlevélsorozat, és persze a kdnyvben olvasott médszerekkel

megirva.

Az eldbb leirt médszerekkel megirt csatornat az el6z6 fejezetben
megirt médszerekkel folyamatosan célkdzdnségre optimalizalt
Facebook hirdetésekkel kell megtamogatni. Ha igy csinalod, akkor,
ha mar megvannak az alapinformaciék a blogodon, és persze
ugyanugy a hirlevelekbdl az embereket visszairanyitjuk a blogodra,
mint ahogy az el6z6 fejezetben irtam, akkor a folyamatos forgalom,
ami a Facebookrdl jon, vasarlast és belépdket eredményezhet

szamodra.
Itt akar még kevesebb blogbejegyzéssel is eredményt tudsz elérni.
De ha van ra médod, és valami ujdonsag van az ajanlatodban, akkor

azert errél tajekoztasd a listadon Iévé embereket.

Remélem, ez a fejezet egy kicsit megnyugtatott téged ©
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28. fejezet
A Facebook hirdetéseid folyamatos
feliilvizsgalata

Amikor feladsz egy hirdetést, legyen az barmennyire zsenialis, el6bb
vagy utébb a hatasfoka csokken. Egy hirdetés tipikusan 4-5 hétnél
tovabb nem teljesit jol, legalabbis ugyanazon a szinten. Marpedig az
el6zb ket fejezetben leirt modszerek pont igénylik ezt a
folyamatossagot, mert természetesen folyamatosan szeretnénk

bevételt termelni magunknak.

llyenkor érdemes atdolgozni a hirdetést vagy uj hirdetést feladni.
Lehet a hirdetés képét lecserélni, vagy akar a szdveget atdolgozni.
Van maod arra, hogy hasonlo hirdetést adjunk fel. A Facebook erre ad
lehet6séget. Ez azért hasznos, mert minden bedllitds megmarad, de
a szOveget, képet kicserélheted, vagy akar egy teljesen Uj hirdetést is

feladhatsz.

Egy a lényeg. Mindig kévesd és figyeld, hogyan teljesitenek a
hirdetéseid. Az el6z6 fejezetben a kiskapuknal emlitettem, hogy
figyeld, mi torténik az orszagban, a vilagban, és reagalj ra. Ez igaz a
hirdetéseknél is. Természetesen egy teljesen Uj szituaciora is ra

tudsz hirdetni. Ezek mindig jol mikodnek.

Erdemes tébb képet is kiprobalni, mert sokszor egy képcsere is driasi
klldnbséget jelenthet. Nem tudom azt igérni, hogy egybél profi leszel
ebben, de egyre jobb leszel. Ha figyeled, teszteled, hogyan
reagalnak, akkor egyre jobb hirdetéseket fogsz feladni, amire persze
jobban reagalnak. De erre is érvényes, mint az 6sszes
munkafolyamatra, hogy gyakorlatban szerzed meg ezeket a

képessegeket.
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Ne varj arra, hogy egyik naprol a masikra profi leszel, mert ez nem
igy mikaodik. De ha kitartd vagy és tanithato, akkor sokkal elébb

leszel profi, mint azt valaha gondoltad volna magadrdl.

29. fejezet
Hogyan kezeld azokat, akik

erdeklddnek, rad irnak vagy akar
felhivnak?

Erre azt gondolhatod, hogy mit kell ezzel ennyit problémazni?
Felveszem a telefont, beszélek az érdekl6dbével és kész. Ez nem
ennyire egyszer(. Persze mondhatod erre, hogy ennél nagyobb

gondod soha ne legyen. ©

Amikor felhivnak, rad irnak, akkor is nagyon fontos, hogy itt is
problémamegoldénak kell lenned. Ha mondjuk felhiv valaki, akkor
kérdezd meg, miért szeretne belépni hozzad. Egyszerien azért, mert
sokkal egyszer(ibb dolgod lesz, ha tudod, mi a célja, mert ilyenkor
mindenképpen te iranyitasz, és itt mar be tudod vetni az offline
kommunikacios tudasodat is, ha van ilyen. Itt tudsz kifogasokat
kezelni. Az is igaz, hogy nem igazan van kifogas, hisz ezeket az

embereket érdekli az ajanlatod.

Itt igazan mar az a feladatod, hogy dontést hozzon az illetd,
méghozza azonnalit! Amikor engem valaki felhiv, akkor igyekszem
lezarni az illetét. Az esetek nagy részében sikerul is. Viszont az is
eléfordult, hogy lebeszéltem, hogy belépjen. Erre mondhatod, hogy
mit csinaltal? Elgurult a gyogyszered? Azért dolgozunk, hogy

belépbk legyenek, te pedig lebeszéled?

Igen, mert a célom, hogy olyan emberekkel dolgozzak, akik tényleg

sikert akarnak elérni. Volt olyan, amikor az érdekl6dével eltoltott
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beszélgetés alapjan kiderult, hogy annyira alacsony volt az
onbecsulése, hogy boritékolhato volt a kudarc. Nem akartam, hogy
ez egy Ujabb kudarc és pénzvesztés legyen. Ritka az ilyen eset, de

azért ez is el6fordulhat.

Viszont egy olyan ember, aki végigment az értékesitési csatornadon,
sokkal tébbet tud mar, mint egy atlagos jelolt. © mar tud olyan
informaciokat, amiket a legtdobb kezdd Gzlettars nem! Ez nagyon
gyors indulast jelenthet a jeldltnek. A Iényeg az, hogy ha jol irtad meg
a hirleveleket a termékekrél, szolgaltatasokrol, cégrél és

kompenzacios tervrél, akkor a jeldlted meglehetésen tajékozott lehet.

Nagyon konnyl lezarni egy érdekl6dét. De ne csodalkozzunk, mert
pont ez volt a célunk. Ezért ez egy teljesen természetes dolog, ami
veled meg fog torténni, ha jol promoétalod az Uzletedet, és ahogy telik
az id6, ugy egyre tobb érdekl6ddd lehet, amibél persze belépéid is
lesznek. A tapasztalat azt mutatja, hogy ez annyira sikeres lehet,
hogy akar naponta lehetnek uj belépdid és vasarloid. Akar tdbb is
lehet naponta! Ez elképeszté szam, mert egy atlagos offline
uzletben, ha valakinek van egy honapban két belépéje, az sztarnak

szamit. Neked ez a szam akar naponta is megtorténhet!

30. fejezet
JO-e az neked, ha az tizlettarsaid
iratkoznak fel a hirleveleidre?

El6szor amikor velem megtortént, akkor meglepddtem, hisz
alapvetéen jeldlteknek szantam az Gzeneteimet. De rajottem, hogy
ez hasznos lehet, mert végul is ezzel is képezem az Uzlettarsakat.
Amikor becsatlakozik hozzam valaki, akkor mindenkinek elmondom,
hogy nyugodtan keressenek, irjanak, hivjanak. De sokan persze nem

teszik meg.
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En pedig nem vagyok az a tipus, aki noszogatja az iizlettarsakat.
Nem bugdcsigazok senkit. Aki keres, annak tudok segiteni, aki nem,
az nekem olyan, hogy neki nem kell segitség, ezért nem hiv. Hala
istennek, épp elég Uzlettarsam van, aki viszont rendszeresen hiv
engem. Ezért én kifejezetten 6rulok, hogy Uzlettarsak feliratkoznak

tobb szempontbdl is.

El6szor is: ezek a hirlevelek, videdk képzik 6ket. Tehat megkapjak az
infét akkor is, ha nem keresnek engem. De ami ennél is fontosabb,
hogy latjak, én mit csinalok és hogyan csinalom. Tehat azt Iatjak,
hogy nemcsak tanitom ezt a dolgot, hanem csinalom is. Ezért

elkezdik masolni azt, amit teszek, és nem azt, amit mondok.

Ez egy fontos dolog, hogy a masolédas csak igy mikodik. Csak a
legjobban tanithaté emberek teszik azt, amit mondasz. A tobbség
csak azt masolja, amit csinalsz. Elkerllhetetlen elébb vagy utébb, de
az uzlettarsaidnak ez megtetszik, és meg fogjak kérdezni, hogy 6k is
dolgozhatnak-e igy? Erre mit fogsz mondani? Jobban teszed, ha azt

mondod, hogy igen!

Nem tudod a fejl6édést visszafogni, és nem is tanacsos.
Elkerulhetetlen, hogy ez be fog kdvetkezni, amit eddig olvastal. A
kérdés csak az, hogy uttoré leszel, te leszel eldl, téged kovetnek és
te leszel el6nyben? En elddntdéttem valamit. En leszek eldl és én
uttord leszek. Ez persze azt jelentette, hogy kaptam kritikat
rendesen: Ez nem miikddik és nem is fog miikédni. En

bebizonyitottam, hogy mikodik és épp ezért mar kdvetnek is.

Mivel csinalom is és eredménye is van, ezért az uzlettarsak argus
szemekkel nézik, hogy én mit teszek és hogyan teszem. llyenkor

nagy a felelésség, te kbveted a moédszereket, vagy a sajat fejed utan
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mész. Egy ilyen uj tertleten elengedhetetlen, hogy kdvesd a profik

modszereit, mert ellenkezd esetben a kudarc boritékolhatd.

Ez persze most nemcsak az online médszerekre igaz, hanem
minden Uzletre érvényes. Minden Uzletnek megvan a maga
mddszere, kommunikacidja. Vannak Iépések, amiket meg kell tenni,
és vannak olyan ismeretek, amiket el kell sajatitani a sikerhez.
Marpedig ha te ezek szerint dolgozol, akkor ezt latjak az Uzlettarsak,
mert a blogodon és a hirleveleidbdl vildgosan kiderul. Mikozben az
Uzlettarsaid téged néznek, hogy hogyan kommunikalsz, egyrészt
megtanuljak az ismereteket, masrészt latjak, hogy te koveted a

bevalt médszereket.

Tehat valdjaban terjeszted az Uzleted, és mint egy mellékhatasként

képzed a munkatarsaidat, és ez mindenképpen hasznos.
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31. fejezet
Az internetes kommunikacio legnagyobb
elonye

Amig ahhoz, hogy jelentés eredményt elérj, legalabb évi 300-500
prezentaciot kell tartani. Itt rogton meg is van a valasz, hogy a
legtobb ember miért nem lesz sikeres offline modszerekkel. Persze
arra is megvan a valasz, hogy aki megcsinal ennyi prezentaciét, az
sem a véletlen miive, ha gyémant lesz a sajat uzletében. Nekem ez

volt a recept 2 iizletben is. igy lettem gyémant és Tripla Gyémant is.

De minden egyes elmondott prezentaciod eltiint az éterben. Tehat egy
1 évvel ezel6tt elmondott prezentacionak ma nincs hatasa senkire.
Nem |ép be senki ma az 1 évvel ezelbtti prezentaciomra. Ez egy
kicsit a lyukas vodor effektusra hasonlit. Folyamatosan kell csinalni,
ha névekedni akarunk. Mert ebben az univerzumban valami vagy

novekedik, vagy csdkken. Nincs stagnalas.

Mi a helyzet az internetes kommunikacioval? Ha én is csinalok egy
eévben 300-500 blogbejegyzést, akkor az megmarad, és nem tlnik el!
Tehat 0sszeadddik a munkank és az eredmény exponencialisan

novekedhet!

Velem megtortént mar tobbszor, hogy tobb mint egy éve megirt
bejegyzésemre, videdbmra reagaltak és erre léptek be. Nem tudni
ugyanis, hogy mire keresnek ra. Persze ezt megprébalhatjuk
kitalalni, de azért minden ember fejébe nem lathatunk bele. Ezért

ajanlott mindenrdl irni, ami csak a fejedben van.

Nagyon sokszor el6fordult mar, hogy nem volt kilénésebb témam,
csak egyszerilen leirtam, elmondtam azt, ami a fejemben volt.

Persze itt alapvetéen mas szavak vannak leirva, ami lehet, hogy
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teljesen mas keresésre kerul el6. A blogolas nem mindig kell, hogy

szoljon az uzletunkrdl, termékunkral.

Ne felejtsik el azt az MLM-alapelvet, ami arrdl szél, hogy emberek
emberekhez csatlakoznak és nem feltétlenul Uzletekhez. Gondolj
bele, amikor offline dolgozol, akkor van esély arra, hogy
megismerjenek. Amikor megkedvelnek, akkor nagyon sokszor
belépnek ugy, hogy nem is igazan értik még az Uzletnek a

prezentaciojat.

Személyesen tobbszdr hallottam mar, hogy nem is értettem, mir6l

van sz0, de hat a Béla annyira szimpatikus volt, hogy nem érdekel,
mivel foglalkozik, én vele akartam dolgozni. Rengeteg ilyen példat
lattam mar. Itt mi is tortént tulajdonképpen? Az illetét megismerték

annyira, hogy becsatlakozzanak hozza.

Pontosan ezt kell elérnlink online is! Ezt pedig csak ugy lehet, ha
megismerhetdvé teszed magad. Erre a blog a tokéletes megoldas!
Ugyhogy ne aggddj, ha nem jut eszedbe semmi az iizletedrél és
termékedrél. Kezdj el irni, és iras kozben eszedbe jutnak dolgok.
Most hogy ezt a konyvet irom, pontosan ez torténik velem. Nem
tudom mindig, hogy mi lesz a kdvetkezé mondat feltétlenull. Van a

fejemben egy sztori, de iras kdzben rengeteg dolog jut az eszembe.

Pontosan ez fog torténni veled is. Barmirdl is irsz, barmi is jut
eszedbe, mindig valahogy 6ssze tudod kotni az ajanlatoddal.
Leirhatod, hogy mi torténik veled. Ha nyaralsz, sielsz, kirandulsz, és
eszedbe jutott valami, leirhatod, sét csinalhatsz a telefonoddal egy

rovid videot is, ami nagyon hatékony tud lenni.

Egy a lényeg, ne aggddj hogy nincs mit irni, nagyon hatékony, ha
valami sztorit irsz le, ami veled torténik, és ezt kotdod 6ssze, mint

valami tanulsagot, az uzleteddel. Egy a lényeg. Meg tudjanak ismerni
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eléggé ahhoz, hogy belépjenek hozzad az uzletedbe. A sztorik
mindig érdekesek, s6t eladnak, meg a tények egyszeri felsorolasa
roppant unalmas tud lenni. Legalabbis annyira, hogy elhagyjak a

blogodat.

Ezek a kommunikaciok 6sszeadodnak, és minél tobb irasod, videod
van fent, annal kdbnnyebb téged megtalalni és megismerni. Itt minden
egyes eltoltott perc meg fogja érni, ha nem unalmas és szaraz.
Legyen elbeszél§ jellegli, mint akar egy regény. Vidd bele az
olvasodat egy olyan vilagba, ami szamara elény0s lehet. Ezt pedig a
sztorikkal konny( elérni. Ezért fontos, hogy beszélj magadrdl, és
torténeteken keresztll mutasd meg a termékedet, Uzletedet és sajat

magadat is.
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32. fejezet
Az MLM szakma megtisztulasa

Elsb és legfontosabb dolog az, hogy ennek a szakmanak meg kell
tisztulnia, €s nem szabadna arrdl sz6lni, hogy folyamatosan olyan
embereket hivogassanak emberek, akiket nem érdekel ez a szakma.
Teljesen elavult elképzelés az, hogy irj le mindenkit, hivj meg
mindenkit, mutasd meg mindenkinek az uzletet, és majd 6 eldonti,
hogy érdekli-e avagy sem. Ha meg nem érdekli, akkor vevd lesz

beldle.

Na, ez j6l hangzik, csak az a baj, hogy az emberek leirnak egy
névsort, és egész biztos, hogy szelektalni fognak. Nem merik
meghivni az ismerésoket, féleg az els6é 3-5 visszautasitas utan. Kiket
hivnak meg? Akiket konnyd. Tipikusan 6k lesznek a sikeres emberek

az MLMben? Nem! Nagyon nem!

Sokszor a békesség kedvéért eljonnek, vagy ugy jonnek el a
bemutatéra, hogy nem tudjak, mire jonnek el. Rengeteg konfliktus
alakult ki ebbdl mar az elmult husz évben. Baratsagok mentek tonkre

ilyen dolgok miatt. Ennek szerintem igy nincs értelme.

Lassuk be, a targyalasok nagy része féleg az elején, felesleges
idépocsékolas és konfliktus forrasa. A tény az, hogy barmely sikeres
haldzatépitét megnézink, kikbdl all a frontvonala, azt vesszik észre,
hogy olyanokbdl 90%-ban, akit el6tte nem ismert. Mégis ezek az
emberek hogyan keriiltek be az (izletiikbe? Ugy hogy
megismerkedtek, elkezdtek beszélgetni. Kialakult egy kommunikacio,
hogy ki mivel foglalkozik, és amikor el6jott, hogy az illeté valamilyen

uzletet épit, akkor ezek az emberek érdekl6dést mutattak.

Tehat nem lett semmiképpen lenyomva az uzlet a torkukon, hanem

Ok akartak azt megtudni. Tehat ez a hagyomanyos ird le az
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ismeréseidet, hivd meg 6ket nagyon rossz hatasfokkal mikodik.
Emiatt hagyta abba az emberek nagy része ezt a szakmat. Mert
egyszerlen sokszor kényelmetlen és kellemetlen szituacidkat vonz

nagy részben.

Mi a hasonlésag az el6bbi térténetben és az online marketing
hasznalata k6zott? Az, hogy olyan emberekkel osszuk meg az
Uzletet, akiket valamilyen szinten érdekel. Az el6bbinél személyes
talalkozaskor derult ki és az esetek dont6 tobbségében nem azonnal!
Tehat volt egy kis ismerkedési szakasz. Az illet halozatépité elérte
azt, hogy a jeldlt érdeklédjon. Pontosan ezt tudjuk elérni a valddi

online halézatépitésben, csak egy kicsit masképp.

Online ezt ugy érjuk, el hogy megtanuljuk és alkalmazzuk azt a
mddszert, amivel a megoldast keresé ember megtalalja azt, ami az 6
problémajara megoldas, és ezért megveszi a termékinket,

szolgaltatasunkat és belépnek hozzank.

A j6 hir az, hogy tébb ilyen ember van, mint amennyire neked
szlkséged van a sikerhez. A feladatunk annyi, hogy Iétrehozzunk
egy olyan rendszert, amit ha megtalalnak, akkor az automata része
le is tajékoztatja az érdeklédét. Ezt a fajta modszert alapvetéen

kétfajta modon tudjuk hasznaini.

Az elsé, ha csak jeloltkutatasra hasznaljuk. igy a rendszer levalogatja
a komoly érdekl6déket a komolytalanoktol. Tehat ha ilyen
emberekkel targyal valaki személyesen, akkor vilagos, hogy a
targyalasok nagy része sikeres lesz. De ha nem is lIépnek be, vagy
vasarolnak, semmiképpen nem lesz negativ, kellemetlen targyalas,
ami frusztraciot okoz. A baj az, hogy normal esetben sokkal tébb a
sikertelen targyalas, mint a sikeres. Amit csak nagyon kevés ember

tud feldolgozni lelkileg.
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De ha el6 vannak valogatva, szlrve a jeldltek, akkor ez egyszerien
nem torténhet meg! Raadasul az ilyen jeloltek végtelen szamban

johetnek az automata rendszertunkbdl!

A masodik megoldas, ha valaki teljesen vagy részben, de online akar
dolgozni. En 100% online alkalmazom ezt a médszert. Ez Gigy
torténik, hogy megtalaljak az ajanlatomat a blogomon, vagy
Facebook hirdetéseken keresztul a feliratkozé oldalamrol. Ezek az
emberek atmentek az értékesitési csatornamon. Ezeknek j6 része

felhivott engem és a kérdéseik utan beléptek.

Persze egy j6 részuk teljesen onalléan becsatlakozott, ami azért nem
igazan volt jellemzé elétte. De hogyan lehetséges ez? Ugy, ahogy a
konyv elején irtam, hogy meghataroztam a célkdzénségemet.
Tudom, ismerem a célkdzonségem problémait. Tovabba a megoldast
fel is ajanlottam a hirleveleken és a blogbejegyzésen keresztul.
Voltak emberek, akiknek kevesebb, de olyan emberek is voltak,

akiknek tobb informacidra volt szikségik a dontéshez.

A kommunikaciot torténeteken keresztll problémamegoldé médban
kell megtenni. Mindekdzben meg kell, hogy ismerjenek bennunket.
Az emberek azt tesztelik, hogy mennyire vagyunk komolyak. A
komolytalan emberek soha nem fognak ilyen rendszereket felépiteni.
Nem fognak tanulni és offline fognak kommunikalni az online

vilagban csak tények felsorolasaval.

Tudat alatt ezt tudjak mar. Viszont ha te a tanultak alapjan fogsz
kommunikalni, akkor te kilénbséget fogsz jelenteni a célk6zénséged
szamara. A lényeg, hogy téged észre fognak venni! De persze
kommunikaljunk folyamatosan, féleg az els6 90-120 napban. Ez
nagyon meghatarozo lehet. Késébb mar a kevesebb
kommunikacionak is megvan a hatasa. De ki kell jonnunk az

ismeretlenségbdl. Ezért kell az elején tobbet kommunikalnunk.
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Fontos tovabba: ahhoz, hogy a jovében is folyamatosan tudjunk
peénzt keresni, feltétlenll szikséges az internetes jelenlét. Fontos,
hogy ha mar megtalaltak minket, a megfelel6 informaciét megkapja a
jeldlt méghozza automata modon. Ebben a kdnyvben ezt probaltam
leirni neked. Természetesen irott formaban nem lehet mindent

tokéletesen érthetéen fogalmazni.

Ezért hoztam |étre azt a tanfolyamot, amiben mindent részletesen
videdkon keresztll be tudok neked mutatni. Ezeket a tanfolyamokat,

illetve a tanfolyamrol szo6ld ismertetét ezen az oldalon tudod

megnézni: www.onlineprosperityakademia.hu

Remélem, tudtam neked segiteni, illetve betekintést kaphattal ebbe
az online vilagba, ahol olyan kapuk nyilhatnak ki, amiknek a
létezésérdl sem tudtal! Itt megtorténhetnek azok a dolgok veled, amik

az offline vilagban eddig nem sikerultek.


http://www.onlineprosperityakademia.hu/
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33. fejezet
Személyes online coaching tapasztalatok

Amikor ezt a kényvet irom tébb dolog is tértént velem. Ugy
gondoltam, hogy a 32. fejezet lesz az utolsod, de ez az a terulet, ami
folyamatosan fejl6dik, €s mindig torténik valami. Tébb mint 100
ember vette mar meg az Online Prosperity Akadémia tanfolyamomat.
Itt két tanfolyam elérhetd. Az egyik halozatépitéknek a masik

vallalkozoknak.

Mind a kettének a célja az, hogy egy olyan rendszert épitsunk fel,
ami automata vevégenerald. Ami képes vevdket és csatlakozokat
szerezni az internetrél. Vannak, akik maguktol megcsinaltak a sajat

rendszeruket a tanfolyam alapjan.

Viszont az emberek tobbsége nem kezd neki magatdl. Rengeteg
vevl azt mondta, hogy inkabb fizetnek, csak mutassam meg a
gyakorlatban, és csinaljuk meg a rendszert egyiitt. En ezt
megoldottam és létrehoztam a személyes online coachingot. Mar j6
paran elvégezték ezt és létrehoztak a segitségemmel a teljesen
egyedi rendszeruket. JO par ember rendelkezik sajat értékesitési

csatornaval, amit el6tte elképzelhetetlennek tartott.

Nemcsak hogy rendelkeznek értékesitési csatornaval, hanem
belépdk és vevok is vannak mar az uzletikben. Legtdbben kozuluk
szinte semmit nem tudtak a blogszerkesztésrél. Teljesen ismeretlen
volt a terulet. Most pedig sajat rendszert mikodtetnek, és olyan

dolgot csinalnak, amit el sem tudtak képzelni magukrol.

Elképeszto volt 1atni, hogy egy ember néhany hét alatt hova tud

fejlédni ennek az ismeretnek a megtanulasaval és alkalmazasaval.
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Ezeket csak azért irom le, mert te most lehet, hogy azt gondolod,
hogy okeé, ez jo és jol is hangzik, de én erre képtelen vagyok. El6szor
is ez nem igaz. A tanitvanyaim kozott tobb 70 év feletti ember van.
Van olyan, akinek a labat levagtak betegség miatt. De van

értékesitési csatornaja és van belépdje beléle!

Ugy gondolom, hogy ezt te is meg tudod csinalni. Ha a kényv utan
szeretnél tobb informaciot, akkor vasarold meg az Online Prosperity
Akadémia tanfolyamot. Ezt eléred a www.acszoltan.hu vagy a www.
onlineprosperityakademia.hu oldalon. Ha ezt kdvet6en szeretnél
személyes online coachingot, akkor ezt is elérheted. Remélem, ez a
konyv felkeltette az érdekl6désedet az online halozatépités irant és

te is lehetségesnek tartod azt, hogy ezt meg tudod csinalni.

34. fejezet
Egy varatlan fordulat, ami
bebizonyitotta, hogy a valodi online
haldzateépiteés mindenhol mikodik

Amikor elkezdtem ezt a kdnyvet irni, akkor ezt a technologiat csak
egy affiliate marketinglzletre hasznaltam. Technikailag persze ide is
embereket hozunk be, de sokkal inkabb direkt eladas ez, mint
halézatépités. De ha a Iényeget nézzlk, persze igen, ide is
embereket kell behozni. Ezzel a modszerrel, amit itt megismerhettél,
egy ev alatt 150 embert hoztam be. Ez nyilvanvalé j6 eredmény, de

ez lehetne még sokkal jobb is.

Viszont vagytam ra, hogy ezt a tudast, egy MLM-Uzletben is
kamatoztathassam. Meg is tortént. Megtalalt egy Uzlet. Négy
kilénb6zé kulféldi ember is megtalalt vele, és csak a negyediknek
mondtam igent. Ezek kozul mindenki sikeres lett. Ez valdjaban

sokkolt egy kicsit engem, mert altalaban ez nem igy szokott lenni.
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Eldontottem, hogy ezt én is felépitem. Viszont mindezt
természetesen online akartam megvaldsitani. Neki is alltam, de
persze rendszert épitettem el6tte, hogy akik bejonnek, megtalaljak az
informaciokat. Amit a kdnyvben leirtam, mindent megcsinaltam.
Létrehoztam az értékesitési csatornamat, és elkezdtem blogolni az

uzletemrél.

100% online, semmi offline targyalas nem volt. Sz6 szerint ki se

mozdultam a hazunkbdl. Az elsé honapban 47 ember jott be frontra.

Nagy résziket nem ismertem. Maguktol Iéptek be! Volt olyan nap,
amikor 6 ember |épett be frontra. A hdénap végére a létszam 188 6
volt. Mivel binéris az tUzlet, akkor kezdtem, amikor az erélabon mar

volt 41 ember. Kevesebb, mint 1 hénap alatt megforditottam a Iabat.

Mindezt teljesen 100% online tettem meg pontosan a kdnyvben
ismertetett technikakkal. De nem csak én tudtam ezt megtenni,

hanem tobb olyan ember is, aki szintén ezt tanulja.

Mi a kdvetkeztetésem? Az, hogy ezekben az években és a jévében
mar hatékonyabb, koltségkimél6bb modszer ez, mint a
hagyomanyos offline mddszer. Felmertlt bennem, hogy ugyanezt
sikerUlt volna offline is megtennem? Kizart dolog, hisz a frontjaim
nagy részét nem is ismertem! Ok megtalaltak az informaciomat és

maguktol dontve beregisztraltak.

Ez var rad is, ha alkalmazod ezeket a technikakat. Természetesen
mindent nem tudtal meg ebbdl a konyvbdél. De azt gondolom, hogy
most mar van elképzelésed, hogy hogyan mikodik a valddi online
halozatépités. Ha tovabb akarsz tanulni, természetesen van mod

erre is. Vannak tanfolyamok, amiket te is el tudsz végezni. Igénybe
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veheted a személyes coachingomat. A lényeg, hogy indulj el ezen az

uton, mert erre megy a vilag.

Légy elényben a tobbi emberhez képest. Ne szenved) tovabb és ne
zaklasd az ismeréseidet. Talald meg inkabb azokat az embereket,

akiket érdekel a te Uzleted és szivesen dolgoznanak veled.

35. fejezet
Osszefoglalas

Lehet, hogy ugy érzed magad most, hogy még jobban dssze vagy
keveredve, mint a kdnyv olvasasa el6tt. De azt gondolom, hogy
rajottél, hogy a valédi online haldézatépités mas, mint amit eddig
gondoltal. Az okostelefonok idejében, akkor, amikor az emberek 24
oran keresztll online vannak és keresik és nézik az informaciot, te
nem engedheted meg magadnak, hogy ne legyél fent a neten és

téged ne tudjanak megtalalni.

Persze megteheted, de nem tul boélcs dolog. Amiéta mikddik a
halozatépités, a tehetséges, jol kommunikald, j6 megjelenési
emberek lettek sikeresek. Ez nem feltétlendl lesz igy a jovében. Azok
lesznek sikeresek, akik el6szor is megtalalhatoak, akiknek van online
rendszere. Nem kérdés, hogy az embereknek ez az igénye, hogy
online akarnak pénzt keresni. Marpedig ha te nem tudod ezt az
igényt kielégiteni, vesziteni fogsz azokkal szemben, akik ki fogjak
elégiteni az emberek igényeit. Persze tudom, hogy ez mas, mint amit
eddig tanultal. Megnyugtatlak, nem kell elfelejteni azt, amit
megtanultal eddig, de tudnod kell, hogy a jelenben és a jévében fog

miakodni a halozatépités.

Nem kérdés, hogy az offline halézatépités miikddni fog a jovében is,
de kétseégtelen, hogy az online halozatépitésé a jovd. Ha igazan

nyertes és verhetetlen akarsz lenni, akkor a legjobb az, ha tudod az
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offline és az online hal6zatépités modszerét. Ha ezt te megtanulod,

akkor verhetetlen leszel és biztos kiszamithat6 jovod lesz!

Ez a kdnyv csak egy bevezetést adott neked, és azt, hogy tudd, hogy
egyaltalan létezik ez a modszer. A tanulas csak most kezdédik.
Viszont ez gyorsabb lesz, mint amit eddig valaha tanultal. Olyan,

mint az internet. Gyors. Sokkal gyorsabb, mint amilyen husz éve volt.

Azt ajanlom, ha mélyebben meg akarod ismerni ezt a médszert,
akkor végezd el az Online Prosperity Akadémia alaptanfolyamat. Ezt

eléred itt: www.onlineprosperityakademia.hu és a www.acszoltan.hu

oldalon. Ezt kdvetéen még személyes online coaching keretében
tudsz tanulni télem, és segitek a rendszered felépitésében.

Ez egy nagyon nagy kaland, amit soha nem fogsz elfelejteni, és
barhova is sodor a sors, barmilyen Uzletben is leszel, erre szikséged
lesz el6bb vagy utébb. Szerintem jé 6tlet el6bb megtanulni, hogy
piaci elényben légy és oériasi nagy nemzetkdzi haldzat tulajdonosa
legyél. Ehhez kivanok sok sikert Neked. Remélem, tudtam segiteni!

Tisztelettel:

= Sﬂg

Acs Zoltan

Online Ugyfélszerzési Specialista


http://www.onlineprosperityakademia.hu/
http://www.acszoltan.hu/

KASZA TAMAS

CTNPERCTINIENIN

nfis Az ERTEKESITESBEN
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A lezaras teljes elméleti és
gyakorlati megértése.

Ertékesitoknek, MLM-eseknek, belsd trénereknek, értékesitési
vezetdknek, cégvezetbknek.

A tudatossag kialakulasa a modern lezarassal kapcsolatban.
Bevétel novekedése 15%-500%-ig harom éven bell.

(Cégfuggd. A 15% garantalt.)

2 napos SZUPERSZONIKUS
KERDEZESTECHNIKA

ANYAG:
A GYORSITO SAV, NYITO KERDESEK,
KIFOGASKEZELES, ZARO KERDESEK

2 napos SZUPERSZONIKUS
TARGYALASFELEPITES

A 24 MONDAT
AZ EGYETERTESEK MESTERE
ANYAG:

(5 PONT, 24 MONDAT, 15 KULCSSZO)

2 napos ROM SKALA
TARGYALASTECHNIKA

(A PROFI TARGYALO)

www.lezarasspecialista.hu



http://www.lezarasspecialista.hu/
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Néhany szé6 Lazar CSabardél

A Markaépités Szakértéje, az ,Epits Te
is Markat, vagy legyél TE a Marka”
cimi konyv irdja. 1990 6ta nagy
sikerrel, és egyedulallé modszereivel
segiti a vallalkozokat, hogy 6k maguk,
céguk, termékuk ismert, népszeri és
sikeres legyen, hogy markat tudjanak
épiteni sajat maguk, céguk vagy
termékuk nevébdl, s ezaltal elérjek

céljaikat, és azokat a célokat,

..........
.....
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amelyekrél almodtak.

Mar huszévesen piacvezetdve tette sajat vallalkozasat, modszereit
alkalmazva csapataval tobb orszagos eladasi rekordot is megdontaott.
Sokan ma is egyfajta csodaként emlékeznek vissza azokra az idékre

és teljesitményekre.

Dél-Afrikatdl New Yorkon keresztul Los Angelesig bejarta a vilagot,
és gondosan tanulmanyozta és tanulta a Markaépitést, avagy ahogy
Amerikaban azt elnevezték: a BRANDING titkos modszereit.
2000ben Los Angelesbél, Hollywoodbdl hazatérve létrehozta a
FALCON AKADEMIAT, ahol egymas utan bontanak szarnyat a
markaépiték, hogy Céguk, Termékik nevébdl, s ha szeretnének,

Sajat nevikbdl épitsenek Ismert, Népszeri és Sikeres Markat!

Mara hazankon kiviil az Egyesiilt Allamokban, Angliaban,
Németorszagban, Daniaban és Szlovakiaban is sikerrel alkalmazzak

modszereit.

Mikor gondoltal el6szér arra, hogy meg kellene tanitani az embereket

arra, amit tudsz?
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Nem sokkal 20 éves korom utan sikeres karriert futottam be az Uzleti
életben, és elkezdett foglalkoztatni, hogy a kdrnyezetemben él6k
kozul ezt miért nem tudjak elérni. Sok hosszu, barataimmal folytatott
beszélgetés utan rajottem arra, hogy miben vagyunk masok. Ezutan
bejartam a vilagot, és ugyanezt tapasztaltam: Mindenhol voltak

sikeres és kevésbé sikeres emberek.

Hazaérkezve az Egyesiilt Allamokbdl egyre tébb baratom kérte a
tanacsaimat és a segitségemet, és arra gondoltam, hogy szervezett
formaba ontdm ezt a segitséget, és megalapitottam a FALCON
AKADEMIAT, ahol vallalkozoknak segitek abban, hogy elérhessék

céljaikat, és sikereiket magasabb szintre emelhessék.

Szerinted mennyire fontosak az online feliiletek?

A szamitogép, és az Internet ma mar olyan eszkdzok és terlletek,
ami nélkul a tartds siker egyszerien elérhetetlen. Hogy mennyire
fontos? Létfontossagu. Es azok, akik profik benne, olyan elényre
tesznek szert a tdbbiekkel, azokkal szemben, akik nem hasznaljak
professzionalisan, ami behozhatatlan. Hiszen ezeken a feluleteken
ismernek meg benntnket, céglnket, szolgaltatasainkat. Szeretném a
konyve els6 fejezetet megosztani a kedves olvaséval abban a
reményben, hogy hasznos gondolatokat fog talalni benne. Sok sikert

kivanok!

A konyvrdl és Lazar CSabardl bévebben a www.lazarcsaba.hu
oldalon talalsz informacidkat, ahol megrendelheted a sajat
példanyodat. Javaslom, csatlakozz a FALCON AKADEMIA VIP
Klubhoz, koss ismeretségeket, és tanuld meg a sikeresseég titkos

modszereit!


http://www.lazarcsaba.hu/
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A szerzorol

1993-ban ismerkedett meg az MLM-mel. Mindjart
megtetszett neki a légkor. Elkezdte alkalmazni az ott
tanultakat. A kdnyvek, hanganyagok segitségével,
amiket olvasott, az lzletkdté szakmaban ért el
sikereket. Tobb mint 10 évet kellett varni, hogy az

MLM-ben is sikert érjen el. 2005-ben egy olyan

Uzletbe csatlakozott, ahol egy internetes
szponzoralas eszkdz volt az ajanlat. Ebben az lzletben Gyémant lett, de az
Uzlet sajnos tdnkrement. Ezt kdvetéen egy masik Uzletben Tripla Gyémant
lett.

Viszont az utat keresve ratalalt a Valédi Online Halézatépitésre, ami
teljesen lenyligozte és az affiliate marketing Gzletébe elsé évben tébb mint

150 embert hozott be a kényvben ismertetett médszerrel.

Ekkor jott az dtlet, hogy ezt a tudast-tapasztalatot megossza mas
halézatépitékkel. Ekkor indult az Online Prosperity Akadémia
alaptanfolyam. Ennek a tanfolyamnak a célja kifejezetten az volt, hogy a
magyarul beszél6 haldzatépitbk hozzajussanak az informacidhoz, anélkil
hogy be kelljen Iépnie valamilyen Uzletbe. Valahol ez nem gond, de nagyon

sok Uzletben ez kifejezetten probléma.

Ezek a tanfolyamok teljesen halézatfliggetlen anyagok, nem tartozik
semmilyen MLM-Uzlethez. A kdnyv szerz6je egy affiliate marketinglizletben
tanulta és tanulja most is olyan emberektél, akik mogott sok millié dollaros
online eladasok vannak. Tehat ezek az emberek szakértk. Viszont a
konyv irdja felismerte azt, hogy Magyarorszag enyhén szolva kilonbozik
Amerikatol. Nyilvan vannak azonossagok persze, és persze az alap
mindenhol megegyezik, viszont hatalmas kulonbségek is vannak! Ezeket

pedig jo tudni.

A kdnyvben és a tanfolyamokban kifejezetten olyan gyakorlatban hasznalt,
kiprobalt mikodo tudas van, ami itt Magyarorszagon és ebben a kelet-
eurdpai térségben mikodnek. Mivel az ir6 folyamatosan képzi magat ezen

a tertleten, ezért a tanfolyamban tanult dolgok folyamatosan az aktualis
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informaciot tartalmazzak. A konyv irdja ezt az informaciot az ossze

tevékenységére alkalmazza. Tehat amit tanit, azt csinalja is minden nap!

Alkalmazza az affiliate marketing tzletére.
Ennek a kdnyvnek a terjesztésére. A
tanfolyamok terjesztésére is természetesen.
Viszont sokan fordultak hozza, hogy mutass

egy olyan élé embert, aki ezt egy MLM-Uzlet

épitésére hasznalja. Most mar sokan vannak,
de akkor, amikor ezt neki mondtak még kevés volt. Ezt kdvetben egy
megdfeleléen kivalasztott MLM-uzletben kezdte alkalmazni azt a tudast, amit
a kényvben és a tanfolyamokban megtalalsz. igy sajat magan alkalmazva

j6 példat tud mutatni.

Az els6 honapban ennek a tudasnak az

alkalmazasaval 100% online 47 embert

szponzoralt. Nagy része teljesen ismeretlen
oo e . Online Prosperity

volt a szerz6 szamara. Azota is teljesen online Akadémia

dolgozik és a csoport folyamatosan névekszik!

Ezt a tudast tudod megtanulni az Online Prosperity Akadémia

tanfolyamaibdl.

Az Online Prosperity Akadémia tobb dolgot tartalmaz:

A Valédi Online Hal6zatépités kényv

Online Prosperity Akadémia alaptanfolyam hal6zatépit6knek
Online Prosperity Akadémia alaptanfolyam vallalkozoknak
Folyamatos online képzési program (bels6kor tagsag)
Személyes Online Coaching halozatépitéknek

Személyes Online Coaching vallalkozoknak
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Boritoterv

Web: www jrodakukac net
£-mail: irodakukac @t-online hu
Facebook: wwwfacebook.convirodakukac

Névjegykartya készités, reklamtargy feliratozas, bélyegzbkészités,
névtabla készités, gravirozas, fényképes ajandéktargyak, 3D
fotékocka, reklamtargyak.

www.irodakukac.net



http://www.irodakukac.net/

