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Halbzatepités

1. rész

Ami Uj szintre hozhatja az életedet. Acs

Zoltantol, aki igy épiti az Uzletet.

2015.



Ajanlasok

Acs Zoltant 1997 6ta ismerem. O az egyik legszorgalmasabb és
legintelligensebb hallgatom. Amikor sajat labra alltam, 2005-ben
Zoltan mar profi online szakember volt. Honaprél hénapra felhivott és
elmondta, mit valtoztassak a hirleveleimben, honlapomon és a
hirdetéseimben. Rengeteget segitett nekem, hogyan legyek
piacvezetd és keressek sok pénzt. Ezeknek a tanacsoknak hala,
Kbzép-Kelet-Eurdpa legjobb értékesitési trénere lettem. Most végre
ezekhez a tanacsokhoz barki hozzajuthat.
Kasza Tamas
Lezéaras Specialista, Bestseller iro,

Nemzetkézi Tréner

Acs Zoltant nagyon régéta ismerem, és az egyetlen olyan baratom,
aki teljes egészében az Online Marketinget hasznalja. A tébb mint 10
éves tapasztalata az online vilagban olyan professzionalis szintre
emelte az Uzletét, melynek segitségével barki sokkal hatékonyabba
teheti Uzleti mikodését. Legutobb egynapi személyes konzultaciot
kaptam téle, ami gyokeresen megvaltoztatta az online fellleteim
hatékonysagat. Széval ha profi segitséget szeretnél az online
marketingedhez, Acs Zoltant szivbél ajanlom Neked!

Lazéar Csaba

Markaépités Specialista

Nem sok apa mondhatja el magardl, hogy a munkaideje minden
percét a gyermekével toltheti, és ezt még élvezi is. A napi teendbimet
végezve is szeretném, hogy kislanyom ne toltse egyedul a bolcsében
toltott perceket, ezért a guruld fekvéhelyének kdészénhetéen be
tudom tolni az apukaja dolgozészobajaba. llyenkor 6k egyutt
munkalkodnak. Ahitattal nézik egymast. Errél képek is késziilnek,

amiket Ujra és Ujra szivesen latok a kozossegi halon. Nem



utolsésorban Zoli online szaktudasa és néhany kutyu lehetoveé teszik
azt is, hogy teljesen mindegy, hogy éppen a Balatonon, Floridaban
vagy Pécsett éljuk a mi kis életlnket.

Getta Monika

www.babatvarok.hu

Zoltan kényvét mar nagyon vartam. On egy olyan hianypétlé kényvet
tart a kezében, amely egyszerlen, érthetéen, Magyarorszagon
els6keént irja le az online halézatépités ,hogyan”-jat. A
legnagyszeriibb az egészben, hogy Zoltan pontosan a kdnyvben
leirtak szerint épit haldézatot, nem csak beszél rola. Tehat egy
tokéletes, gyakorlatban is kiprobalt receptet kap az, aki elolvassa a
konyvet. Ha pedig betrdl betlre alkalmazza is a benne leirtakat,
akkor olyan modon lesz képes halézatos Uzletet épiteni, amirél eddig
csak almodott. Sok sikert kivanok hozz3!

Csonka Kata

www.penztermeloblogolas.com

Zoltant tdbb éve ismerem, és mindig felnéztem ra. Dolgoztunk egyutt
tobb Uzletben is, amelyekben sikereket értunk el, de igazabdl 6
mindig megel6zott ezen a téren. Az online marketing szakmat is
egyutt kezdtik, és mondhatom, nagyon 6ril6k ennek, mert 2015-ben
és az elkovetkez6 években mar elengedhetetlen az online jelenlét.
Ebben a konyvben minden olyan online technikat, trukkot megoszt
velunk az ir6, ami valdban mikodik a gyakorlatban is.
Gyura Attila
FGXpress vezeté

www.gyurattila.com

Néhany éve még meggy6z6déses offline halézatépité koromban
lattam egy videot egy emberrel, aki azt allitotta, hogy online
modszerekkel az interneten kell haldzatot épiteni. Mondanom sem
kell, hogy habzott a szam, hogy miket mond és miket képzel. Es
kilénben is, mi az, hogy tripla gyémant? Hat ezek mar nem gy6znek



rangokat kitalalni? Ra nagyjabol egy évvel kezem-labam tettem
0ssze Oromomben, amikor ugyanez az uriember zart —
természetesen csatlakoztam az Uzlethez. Mar a rakovetkezd
napokban a sajat b6romon éreztem, hogy igazat beszélt. Talan nem
meglepd, hogy — bar nem egészen dnszantabol — tudta ezt is
fokozni, és belevetette magat az igazan, akar teljes mértékben online
munkafolyamatokra épiild mddszerekbe. Orémémre szolgal, hogy
tanulhatok, tanulhatunk téle. Ugyanis a tudasvagya, a tanithatésaga,
a szakmai alazata és a kitartasa példaértékiivé emeli munkajat. Az
pedig, hogy a gyakorlatban szerzett és konkrétan alkalmazott
tudasradl ir, kildndsen értékessé teszi Zoltan konyvét.

Komar Zsolt

Acs Zoli igazi profi az online halézatépitésben, ezt onnan is tudom,
hogy sokat segitett nekem ezen a teriuleten. Valéban ért hozza,
mikodik, amit tanit, és eredményt hoz. A kdnyve valddi igényt elégit
ki, mert egyre tdbben prébalnak pénzt keresni az interneten. Nekik
ez a mi kotelezd olvasmany.
Zseli Csaba
DXN TOP vezeté
www.zselicsaba.hu

www.mlimkave.hu

Zoli palyafutasat régoéta figyelem. Oszintén, nem mindig tartozott a
kedvenceim kdzé. De egy valamit biztosan lattam benne, hogy amit
csinal, azt mindig teljes lelkesedéssel teszi, és csak profi médon. Azt
lattam, hogy mindig képes tanulni, fejlédni, tovabblépni és profin
kommunikalni! Amidta én is probalkozom napi videduzenetek
készitésével, latom, mennyire komoly feladat, és mekkora
felkészlltséget kivan az, hogy az ember mindig toppon legyen. Ma
mar az online halézatépités egyik ikonjanak tartom, és odafigyelek
ra, miket csinal, hasznal és mond. Nagyon sok otletet, tudast
meritettem az anyagaibdl, igy biztos vagyok benne, hogy ennek a



konyvnek minden fejezete hasznos és gyakorlatban hasznalhato lesz
mindenki szamara.

Nagy Gabor

DXN — DD gyémant

Kdszdndm a bizalmadat, a baratsagodat és a felkérésedet.
Szenzacios a konyved. Kell6képpen ravilagit arra, hogy az uj korban
az internet elterjedése miként valtoztatta meg a gazdasagot és ezzel
egyiitt az életet. Acs Zoltan hirnevét az lizleti tehetségénél is jobban
megalapozta az elérelatasa, illetve az az uttord jellegl munka,
melyben a személyes markaépitést bravarosan kombinalja az online
marketinggel. Azt hiszem, hogy minden egyes embernek, aki a
haldzati marketingben gyorsan akar ndvekedni, elkerllhetetlen
annak a tudasnak a megszerzése, melyet ezzel a konyvvel
atnyujtasz szamunkra.

Korb Livia

Organo Gold Ruby manager

Acs Zoli az Online MLM marketing ikonja szamomra! O volt az, aki
uttéréként rajott arra, hogy az online informacié gyorsabban képes
haladni, mint offline tzemmaddban! Azé a vilag, aki élvezi! Gyonyori
csaladja mellett az internet munkaba fogasaval Zoltané lett a vilag!
Ha az olvaso a szuper kényelmet valasztana és az otthonabdl
szeretne dolgozni, akkor szinte minden érv Zoli mddszere
/technoldgiaja mellett szol.

Gyulai Szilveszter

Organo Gold Ruby Manager

Nekem mindig fontos volt, hogy az informacidkat hiteles, megbizhato
forrasbdl szerezzem be. Rengeteg hllyeség, hasznalhatatlan
informacio kering az interneten, amik tévutra vihetnek. Zoli munkajat
honapokon keresztil figyeltem, és miutan 100%-ig
megbizonyosodtam rola, hogy amit mond, az valéban mikodik, akkor
vettem fel vele a kapcsolatot és kezdtem vele egyutt dolgozni. Azt
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szeretem az irasaiban a legjobban, hogy érthetéen, emberi nyelven
adja at a legfontosabb informacidkat.
Csatlés Csaba

www.spm.hu

Ajanlom Acs Zoltan kényvét minden MLM halézat épitének.
Tapasztalata, hozzaértése, munkassaga példaértéki. Magam is
sokat tanultam Zoltantél. Akik erre a mesterségre adtak a fejuket,
hogy halézatot épitenek, nagyon is figyelniuk kell az online
munkavégzés soran is a valtozasokra. Zoltan e szerint végzi a
dolgat, és eredményei is ezt mutatjak. Trénerként ezt a tudast olyan
szinten adja tovabb, hogy legyen barki, akar mar sikeres halézatépit6
vagy éppen most induld, egyarant b6séggel merithet Zoltan
tudomanyabal.
Litzler Mihaly
DXN Gyémant
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El6szo

Ez a kdnyv tobb szempontbdl egyedulallé. Egyrészt azért, mert
abszolut tapasztalaton alapuld, nem valamilyen elméleti
szakembertdl szarmazik. Rengeteg olyan konyv létezik, aminek az
irdja nem csinalja azt, amirdl ir, és soha nem is csinaltal Raadasul
ennek egy ideologiat is kitalaltak, miszerint szeretnének fuggetlenek
maradni. Képzeljuk el azt a fiUggetlen szivsebészt, aki még soha nem
mitott szivet, de neked épp szivmitétre van sziukséged. Vagy azt a
fuggetlen épitészt, aki épp a te hazadat fellgyelné, ugy, hogy nem
épitett még soha hazat, de mar konyvet irt réla. Megbiznad ezeket a
,Szakembereket”? Nyilvan nem! Akkor miért fogadod el olyan
emberek véleményét az MLM témakoérében, akik még soha nem
épitettek halozatot és plane nem lettek sikeresek benne? Koltéi a
kérdés, de sokan elfogadnak tanacsot ezektél az emberektdl, persze

nem is lesznek sikeresek.

En nem akarok fiiggetlen lenni, egyszeriien a tapasztalataimat
akarom atadni. De ezek olyan tapasztalatok, amivel Gyémant és
Tripla Gyémant is lettem 2 kilonb6z6 Uzletben. Ezeket alapvetden
offline technikakkal és az altalam megtapasztalt, megtanult online
technikakkal épitettem fel. Viszont amirél szol a kényv, az egy
teljesen mas tudason alapul. Ez a tudas gyakorlatilag lehetbve teszi
akar 100%-ban az online halozatépitést is. Ez a tudas olyan
emberektél szarmazik, akik sok millié dollaros forgalmat, bevételt
ertek el tisztan online technikakkal. Persze Magyarorszagon ez a
tudastechnika nemrég valt elérhetdvé, és én is hozzajutottam.
Elkezdtem alkalmazni, és dramai eredményeket hozott nekem.
Anélkul, hogy kitenném a labam, 2014. januar 1-t6] december 31-ig
tobb mint 150 ember jott be kdzvetlenll frontra ezzel a technikaval
ugy, hogy én csak 8 embernek széltam. Szerintem ez mas
hal6zateépitét is érdekelne!
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Most, hogy ezeket irom, 2 emberrel is beszéltem, akik ram irtak és
erdekli 6ket az, amivel foglalkozom. Ez az, amit az online
halézatépités tud adni. Ne kelljen soha tobbet olyan emberekkel
beszélni, akiket nem érdekel. igy nincs tébb, vagy sokkal kevesebb
visszautasitas van, és ez ériasi, mert a legnagyobb kivégz6éosztag a
halézatépitésben nem mas, mint a visszautasitas. Az emberek
annyira félnek ettél, hogy egy idé utdn mar meg sem probalnak
kommunikalni, aminek persze az a vége, hogy abbahagyjak az
Uzletet, €s nem biztos, hogy j6 dolgokat mondanak utana az egész
szakmarol. Gondold el, hogy ez mennyivel masabb lenne, ha az
embereket nem érné ennyi stressz, és csak érdekl6ddkkel

beszélnének?

Ez az, amit az online hal6zatépités adni tud. Meg tudja adni azt,
hogy végtelen mennyiségben legyenek érdekl6déid, valdjaban tébb,
mint amennyire szikséged van, és azt is meg tudod tanulni, hogyan

mikodtess egy halézatot online.

Mivel ez egy Uj megkozelitése a halozatépitésnek, azeért persze
vannak, akik tamadjak, meg azt mondjak, hogy ez nem lehetséges,
csak az offline, és csak mondjak és mondjak. Errél az a vicc jut
eszembe, amikor a paraszt bacsi all a zsiraf elétt az allatkertbe és
azt mondja, hogy marpedig ilyen allat nincs! Marpedig van!
Ellenallhatsz ennek a valtozasnak, de van egy rossz hirem, ez az ar

csak jon, és ha ellenallsz, bele fogsz fulladni.

A 18 éves korosztaly mar nem emlékszik az internet elé6tti iddkre, és
ez a helyzet csak fokozodik. Ennek a korosztalynak beszélhetsz
kizarolag offline technikakrél, azt fogjak kérdezni téled, hogy ezt nem
lehet interneten csinalni? Ha a te valaszod erre az, hogy nem, akkor
te vesziteni fogsz azokhoz képest, akiknek erre a valasza az, hogy

igen! Ez a technika minden MLM uzletre, otthonrdl végezhet6 Uzletre
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alkalmazhato. Vallalkozasokra is, de csak akkor, ha a cégtulajdonos,
maga csinalja ezt a tevékenységet. Le lehet passzolni egy
marketingesnek vagy egy informatikusnak, de soha nem fogja jol
csinalni, mert nem érdeke és nem az 6vé a cég. Neki nincs vizidja,
csak a fizetés érdekli. Nagyon kevés a kivétel, és valoszini, nem a te

cégednél talalod, még ha ezt is hiszed!

Ezt a technikat az tudja mlkodtetni, akinek van vizidja, nagy terve,
és ezt meg is akarja valositani. Mindezt az internet segitségével. Ez
a konyv abban segit, hogy ez meg is valosuljon! Sok sikert kivanok.

Fényes jov6t neked és a cégednek.

Tisztelettel
Acs Zoltan

Online Ugyfélszerzési Specialista
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1. fejezet
A kezdet

1993 tavaszan ott tltem Tihanyban a Club Tihany Szalloda
teniszcsarnokaban. Sok ezer ember varta feszulten a csodat. Voltak
olyan emberek, akiknek semmit nem jelentett. Azt gondoltak, hogy ez
csak egy atverés, ez nem lehet igaz, amit ott hallottak. Voltak

olyanok, akiket viszont egy életre megfert6zott. Koztlk voltam én is.

Ugy hoztak el ide egy hétvégére 12 000 forintos részvételi dijért, ami
nekem nagyon sok pénz volt, hogy ha ide eljovok, akkor megvaltozik
az életem. lgazuk lett. A sors fintora, hogy akik idehivtak, nekik nem

lett valtozas az életiikben, nekem meg igen. Persze nem ott és akkor
abban az Uzletben, hanem késébb. De nyilvanvald, hogy az volt a

kiindulépont.

Ultem a sorok kdzétt valahol kdzépen, és nem is tudom, mit vartam.
A teremben éreztem a lelkesedést, olyat, amit soha azel6tt nem
éreztem. Aztan jottek az eléadok, akik azt mondtak, hogy szabad
lehetek, és olyan pénzekrdl, életstilusrol beszéltek, ami szamomra
elétte elképzelhetetlen volt. Nekem ugyanis azt tanitottak, hogy fiam,
legyen egy rendes allasod, és akkor majd nyugdijba mész egy
tisztességes nyugdijjal. Valahol a lelkem mélyén éreztem, hogy ez
nem igy lesz, de persze semmilyen mas lehetéséget nem lattam,

hogy ez masképp fog térténni.

Nekem els6re megtetszett a [égkor €s az Uzenet. Voltak olyan
eléadodk, akikre mar nem is emlékszek. De volt ott valaki, aki egy
életre megvaltoztatta az életemet a gondolataival. Ot ugy hivjak,
hogy Vagyi Jené James. Szinte az egész el6adasara emlékszem,
pedig ez mar 22 éve volt! Emlékszem arra, hogy a Super Mario
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videojatékot hozta fel példanak. O mar akkor tudta, hogy hogyan kell
az emberekre hatni. Ram is hatott, és 6rokre halas vagyok neki,

pedig nem dolgoztam vele 1 percet sem.

Viszont az Uzletet elkezdtem. A legnagyobb élmény az volt, amikor a
kazettak bejottek a rendszerbe. A mai napig emlékszem, kik
beszéltek rajtuk a kezdd kazettakészletben. Természetesen ott volt
Vagyi Jen6 James is, aki a sikertorténetérdl beszélt. Teljesen
lenylig6zott, hogy van egy lehetéség, amit ugy hivnak, hogy MLM, és

egy ember a semmibél elképeszté magassagokba juthat.

Nem is értettem, miért kritizaljak ennyien ezt a szakmat. Persze
kés6bb megtanultam, hogy ha valakinek nem sikerul valami és
idejekoran feladja, akkor masokat fog hibaztatni. Céget, terméket,
felsévonalat, az 6sszes embert és akar az istent is. Csak sajat magat
nem. Ott tanultam meg azt is, hogy ha sikeres akarsz lenni, akkor az
életedért 100%-os felelésséget kell vallalnod! En ezt megtettem és

sikeres is lettem az MLM-ben.

Végul nem lettem sikeres abban az Uzletben, de James elinditott egy
aton. En hittem neki. Azt mondta: olvass kdnyveket, amik
fejlesztenek téged. Soha el6tte nem olvastam ilyeneket. De azt
kovetben olvastam. Szerintem 500 és 1000 k6z6tt van az elolvasott
konyvek szama, amit azutan kezdtem el olvasni. Ez nyilvanvalo

hatassal volt az életemben.

Elkezdtem hanganyagokat hallgatni. EIképeszt6 gyljteményem van
az elmult 20 évbél. Legalabb 1000 CD-nyi anyagom van. Enyhén
szolva hatassal volt ram, nem csak akkor, hanem késébb, évek
mulva is ezeket hallgattam. Persze a harmadik tanacsot is
megfogadtam, ami a rendezvényekre valo jarast tanacsolta. Sok
rendezvényen ott voltam és sok rendezvényt rendeztem is. Ez volt az

a pont, amikor elindultam a siker felé, bar ez akkor még nem latszott.
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Ezutan Uzletkoto lettem, de ez is csak azért sikerulhetett, mert
rengeteget tanultam, megtanultam az emberekkel kommunikalni, és
kézenfekvé volt, hogy ez az én utam. Elveztem is 11 évig. Ebben az
idében folytattam az onfejleszté konyvek olvasasat és a
hanganyagok hallgatasat. Az utolso6 Uzletkotdi allasomkor viszont
mar lattam, hogy ezt nem tudom életem végéig csinalni, és nem is

akarom.

Ekkor ugy dontottem, felmegyek az internetre, és keresek
magamnak egy MLM Uzletet, amit még én is meg tudok csinalni.
Mélyen élt bennem az emlék, amikor Vagyi Jen6é James 1993-ban a

szinpadrol el6szor érintette meg a lelkemet a gondolataival.

Fel is mentem a netre, és emlékszem, azt gondoltam, hogy addig
nem jovok le az internetrél, amig nem talalok valamilyen Gzletet
magamnak. 2005-6t irtunk ekkor. De figyelj, mit irtam az el6bb! Az
internetre mentem, tehat az én életemre ott kerestem a megoldast!
Ezzel rengetegen igy vannak, és ha te nem vagy fent és nem vagy
elérhetd, akkor a keres6 emberek szamara te nem létezel! Még

egyszer mondom, nem létezel szamukra!

Milyen érdekes, hogy amikor dontést hozol az életedben, akkor
altalaban torténik valami. Ugyanis megtalaltam, amit kerestem.
Talaltam egy olyan céget, ami egy nagyon érdekes szoftverrel
mikodo rendszerrél beszélt. Az volt a Iényeg, hogy van egy
Downliner nevi szoftver, ami az Uj munkatarsakat alad rakja érkezési
sorrendben. Na, most gondolj bele, soha nem voltam el6tte MLM-ben
sikeres, erre itt egy szoftver, ami ezt igéri. Szerinted érdekelt a

dolog? Nana!

El is kezdtem nagy lendllettel, és sikeres is lettem. A sors fintora,
hogy mivel én lettem a legsikeresebb ember abban a cégben, a
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Downliner soha nem rakott alam senkit © De végll is ez inditott el és
ez volt a lényeg. Ebben a cégben sok mindenben uttérék voltunk, ha

az online haldzatépitésrél beszéllnk.

2006 kornyeken az els6k kozott voltunk, ha nem az elsék, akik
bevezették a rendszeres online webkonferenciakat. Online
prezentaciokat és képzéseket tartottunk rendszeresen mindennap.
Azoéta is ezt szinte megszakitas nélkul, kisebb szinetekkel
gyakorlom. Nem is hiszem, hogy ebben az orszagban létezik olyan
ember, aki tobb webkonferenciat tartott, mint én, legalabbis az MLM
terlletén. Ez egy magyar cég volt, amelynek sajnos nem volt elég
tékéje és 4 év utan tdonkrement. Minden, amit akkor felépitettem
megszint, vége lett. Gyémant voltam és egy 25 ezer f6s csoportom
volt, ami Iényegében megsziint. Ezt kdvetden voltak érdekes
probalkozasok és sikerek, de a cégek mentek tonkre, ami

meglehetdsen frusztralé volt.

Volt ezek kdzott egy érdekes cég, amely 5 hdnapon keresztul
elbregisztracios szakaszban volt, és kizarolag online prezentacioval
egy tébb mint 9000 ezer f6s csoportot épitettiink fel. De mivelhogy
Iényegében nem lett beldle semmi, csak gyakorlasnak volt j6. Ezt
kovetben egy videdkommunikacios cégnél voltam, ahol Tripla
Gyémant lettem, és késébb a feleségemmel egyutt épitve, azt hittem,
hogy tudom, mi az online halézatépités. Nagy lelki nyugalommal,
Iényegében az interneten, de azért plusz offline moédszerekkel sikert

értink el.

Ezt a céget elhagytuk. Nem tetszett abban a formaban, amiken
valtoztattak. Egy rovid kirandulas utan visszatértem, és megtalaltam
a Valadi Online Halézatépitést. Ami débbenetes volt, hogy ez még
véletlenll sem hasonlitott arra, amit el6tte tanultunk. Sét! Valojaban
teljes tévuton jartunk! Az anyagokat tanulmanyozva arra a

felismerésre jutottam, hogy ezt minden halézatépitének tudnia
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kellene, mert sokkal konnyebb, stressz mentesebb, visszautasitasok

nélkuli lenne, és ami a lényeg, sikeresebbek lennének!

Ez a konyv errdl szol. Bevezetlek abba a vilagba, ahol sikeres tudsz
lenni, és amire szikséged lesz, barmilyen Uzlettel is foglalkozol és

foglalkozni fogsz a jovdben.
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2. fejezet
Miért fontos neked, hogy megtanuld az
online értékesités fortélyait?

Egy biztos dolog van ebben az univerzumban, ami nem mas, mint a
valtozas. Aki nem koveti a trendeket, az sajat maga dolgat neheziti
meg. Van egy rossz hirem, a régi idk nem térnek vissza. Sajnalom.
Tudom, a rendszervaltas utan lehet, hogy kénnyebb volt minden.
Elhiszem, hogy 5 éve egy zaszlo6t lengettél, és csak annyit mondtal,
hogy ez egy uj uzlet és beléptek hozzad. Vagy kiirtal valamit a
Facebookra néhany éve és maris volt érdekl6dé. De ez a mult.
Ennek vége! A kdvetkezd években, meggy6z6désem, hogy csak
értékadassal lehet hosszu tavu sikereket elérni. Mindig lesznek

pilotajatékok, de remélem, te nem ilyenben vagy!

Ez rendben is van, de mi kéze van ennek az internethez? En eddig is
ezt csinaltam, miért kell nekem az internetre mennem? A valasz
egyszerl. Az emberek az interneten keresik a problémajukra a
megoldast. Igen, jol olvastad, a problémajukra! De te, ha nem errdl
beszélsz, akkor észre sem fognak venni! Amikor te felhivsz valakit
napkozben és meghivod az uzleti bemutatddra, és nem lelkes, sét,
lehet, hogy elkuld, az nem azt jelenti, hogy nem vagy neki
szimpatikus, még azt sem, hogy az ajanlatod nem érdekli. Akkor
miért ennyire elutasito veled. Egy csomd embert hivsz meg egy
bemutatora? A valasz egyszer(, nem jo idében hivtad 6ket! Mikor
van j6 id6 a meghivasra? Lehet, hogy nincs is ilyen. Ezt nem értem,
mondhatod erre, akkor mi lehet erre a valasz? Az ember, akit hivtal,
lehet, hogy épp kapott egy rossz hirt, vagy éppen azzal van
elfoglalva, hogy hogyan fizeti ki a hiteleit, vagy csak a problémaival.
Epp a gyereket kell vinni iskolaba vagy épp beteg a gyerek, vagy

edzésre kell vinnie, [ényeg hogy épp zaklatott.
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Te pedig ekkor hivtad.

Elég nagy az esélye annak, hogy ez szinte a nap barmely
szakaszaban igy lenne, barmikor is hivod. De van itt egy nagyon
érdekes dolog. Ugyanez az ember hazamegy, megvacsorazik,
lefekteti a gyereket, egy kicsit lenyugszik, és mit csinal? Felmegy az
internetre és keresi a megoldast a problémajara, ami lehetne a te
Uzleted is megoldas. Szerinted hanyan csinadljak ezt az interneten?
Hany ember keresi a megoldast az életére? Rengetegen! De a
helyzet a kovetkez6, azt fogjak megtalalni az interneten, aki
megtalalhatd! Te megtalalhato vagy? Te felkinaltad mar a
megoldasodat? Ha igen, ezt j6l csinaltad? Ha a valasz nem, akkor ez
a konyv éppen idében jott az életedbe! Ez a kdnyv megoldas a
problémadra! Milyen probléma lehet ez? Példaul nem vagy elérheté,
vagy nem tudod, hogyan kell kommunikalni hatékonyan az

interneten.

De van egy dolog, ami majdnem biztos, hogy probléma az életedben,
ha ezt a konyvet olvasod. Ez a legnagyobb probléma, ami csak eddig
felmertlt az Gzletedben, de nem tudod, hogyan kezeljed ezt a
problémat. Szoval esetleg elfogyott a névlistad? Nincs elég vevéd?
Nincs elég ugyfeled? Nincs elég munkatarsad? Gondoltam, hogy
ezért vetted meg ezt a kdnyvet. Honnan tudtam ezt meg?
Gondolatolvasé vagyok? Nem! Hanem ismerem a célk6zdnségem
problémait és ezt meg is tudom oldani! Egyrészt én is ebben
szenvedtem, nekem is elfogyott a névlistam és megtalaltamra a
valaszt! Tobbek kozott ezt osztom meg veled ebben a konyvben.
Barmivel is foglalkozol, tudnod kell, ki a célcsoportod, mi a
problémajuk és mi ra a megoldas. Most igy csinalod? Tudod, hogy
ezt hogyan kell jol csinalni? Ezt is meg tudod tanulni ebbdl a

konyvbal.
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Masik, ami fontos szamodra, az a kovetkezd, ott kell kommunikalnod,
ahol az emberek vannak. A legtobb ember mar tobb emberrel
kommunikal az interneten, mint hagyomanyos médon. Ez nemtél,
kortdl teljesen fiiggetlen. Epp most olvastam a Facebookon, hogy
valamelyik orszagban egy 114 éves néninek le kellett tagadnia tobb
mint 10 évet, mert a Facebookon nem tudta a valos korat megadni.
114 éves ember a Facebookon akar kommunikalni, ugye, akkor te
nem vagy tul idés az online halézatépitéshez, igaz? A feleségem
keresztanyjanak anyukaja 70 éves korara egy Ipadet kapott! Soha
elétte nem volt szamitdogépe. Most pedig a Facebookon nyomul,
okostelefonja van, és latszik rajta, hogy jol érzi magat, mert olyan
emberekkel kommunikal, akikkel mar régen nem beszélt. Szerinted
ez tetszik neki? Persze! Embereknek adta vissza az életkedvét az

internet, és ezek az emberek Ujra elkezdtek célokat kitlzni.

Amikor a halézatépitést kezdtem 1993-ban, nem hogy internetem
nem volt €és mobilom, hanem telefonunk sem! Telefonfllkébdl hivtam
meg az ismerdseimet, illetve azokat, akiknek tudtam a szamat.
Szobval a célkdzdnségem nagyon kicsi volt, és ugy altalaban
mindenkinek. Akiknek nem volt elég ismerése, annak reszeltek. Nem
is volt esélye tul sok a sikerre. Mi van most? Elé6tted a vilag! Szinte
barmilyen régi ismer6sodet megtalalod a Facebookon vagy barhol az
interneten. De ami ennél is fontosabb, a hideg piacrél meg tudod
talalni a célkd6zonségedet. Barmivel is foglalkozol, ott vannak az
emberek az interneten, akiket érdekel az ajanlatod. Mar csak azt kell
megtanulni, hogy ezt hogyan lehet elérni. Ezekrdl is lesz sz6 a tobbi

fejezetben.

Viszont van egy érdekes dolog. Valojaban arrdl, amit irtam, eddig
nem sok halozatépitét kell meggyézni. A tdbbség felismerte és akarja
is ezen a médon épiteni az Uzletét. Akkor mi a probléma? Az, hogy
nem tudja, hogy mit kell csinalni! Mit csinal a legtébb ember erre?
Megprdébalja kitalalni, hogy ezt hogyan kell csinalni! Ez pedig
zsakutca! Ugyanis ez nem fog menni! Miért? Mert egy offline vilagbal
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jottél, offline gondolkodassal. Az iskolak offline médon tanitottak, és
ez egy teljesen mas vilag. Minden uzlet, legyen az hagyomanyos
vagy MLM uzlet, az a személyes kapcsolatépitésre épul. Tehat ha
targyaltal valakivel az Uzletedrdl és lerajzoltad a marketingtervet,
akkor ott volt a jeldlt és tudtal reagalni a kérdéseire és a kifogasaira.
Mondjuk lehet, hogy rosszul inditottal, és erre rajottél menet kdzben,
akkor még mindig tudtal korrigalni. Erre az interneten egyszerien

nincs lehetéséged!

Amig az els6 esetben kétiranyu kommunikacio volt, az online
vildgban nincs kétiranyu, illetve tér és id6 van koézte. Nem vagyok
kvantumfizikus, ne ijedj meg, nem lesz errél sz6 © tehat mondjuk a
Facebookra kiirsz valamit, vagy egy blogra, akkor nem biztos, hogy
rogton latjak, és az meg plane nem, hogy rogton reagalnak, ha
egyaltalan reagalnak ra. Eleve ugy kell megirnod a
kommunikaciddat, hogy reagaljanak ra! De ezt soha nem tanultad és

nem tanulhattad a hagyomanyos életben eddig.

Az egyetlen modszer az, hogy olyan emberektdl tanulod meg, akik
ezt mar tudjak. En is igy tettem, de nem ez a jellemz6. Az emberek
megprobaljak kitalalni a helyes mddszert, de mivelhogy soha nem
tanultak semmit errdl a vilagrol, ezért ez a prébalkozas eleve
kudarcra van itélve. Azt kell elérned, hogy a célkbzonségednek az
érdeklédbje téged hivjon fel, és ne te hivogass feleslegesen olyan

embereket, akiket nem érdekel az lzleted.

Miutan ezt megtanultam és alkalmaztam, nalam mindennapos eset.
Tobb mint 150 ember csatlakozott frontra hozzam anélkul, hogy én
hivogattam volna 6ket. Nyilvan nem is tudtam volna hivogatni, hisz
nem is ismertem 6ket! Csak 8 embert hivtam az elején, akit
szemelyesen ismertem, a tobbi magatadl jott, csak azért, mert nekem

mar van egy online rendszerem. A konyv célja az, hogy neked is
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legyen, és egy id6 utan szinte automata modon tudd mikodtetni az

Uzletedet, de legalabbis a jeldltkeresés részet.

3. fejezet
Mit tudsz elérni, ha van online
rendszered?

Itt van egy nagyon nagy félreértés az online halozatépitéssel
kapcsolatban. Miszerint, hogy én a személyes kapcsolatokat
szeretem, és nem is értek ehhez az online izéhez. Akkor tisztazzuk
le ezt a félreértést. EI6szor is nem kell abbahagynod azt, amihez
értesz, vagy amit szeretsz. Ha szereted a személyes targyalasokat,
csinald tovabb. De hadd tegyek fel néhany kérdést neked. Nem
lenne jobb olyan emberekkel, jeldltekkel targyalni, akiket eleve
érdekel az lzleted? Most van olyan targyalasod, ahol nemet

mondanak, és lényegében felesleges id6- és pénzpocsékolas volt?

Volt mar olyan érzésed, hogy: mit keresek itt? Akar otthon is
lehetnék? Hat persze, hogy volt! Mivel kétszer is voltam Gyémant
MLMben, igy tudom, hogy tobb olyan targyalas van, ami sikertelen,
mint ami sikeres. Nekem is volt olyan érzésem, hogy most mit
koptatom a szamat. Mit keresek itt? De végigcsinaltam, mert nem
tudtam, hogy van jobb mddszer. Lényegében mondjuk ki a tényt! 10

emberbdl 8-at nem érdekel az, amit éppen felajanlottunk neki. Pont!

Ezek nagy része fog hulyeségeket mondani, szidni az MLM-et és
téged! A legtobb ember ezt nem szereti. Nem szereti a
visszautasitasokat, és azért adjak fel és ezért nem is kezdik el
sokan. Ez egy max. 20%-os hatékonysagu modszer. Képzeld el, ha
az autéd motorja 20%on mikddni a 100% helyett. Ez hogy tetszene
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neked? Sehogy! Elvinnéd az autészerel6hdz, hogy csinaljon mar
valamit vele. Szoval mivel lehet ezen a hatékonysagon javitani?
Mivel lehetne elérni, hogy 10-bél ne 8 ember mondjon nemet neked,

hanem 10-bdl 8 ember mondjon igent?

Egy olyan rendszerrel, amivel megszirdd a jeldlteket, s6t olyanokat
talalsz, akit érdekel az Uzleted, és maga jelentkezik nalad. Persze ez
csak akkor lehetséges, ha van neked egy ilyen rendszered, amit
szeretnék neked megtanitani. Szerinted, ha neked van egy ilyen
jeloltkeresd, el6tajékoztato rendszered, aminek segitségével
minéségi jeldlteket kaphatsz, akik maguk jelentkeznek, kdnnyebb

vellk idépontot egyeztetni és kdnnyebb 6ket letdjékoztatni? Nana!

Szdval, ha tovabbra is offline akarsz dolgozni személyes
targyalasokkal, akkor is ez ériasi segitség lehet neked, mert sokkal
jobb jeldltekkel tudsz targyalni és Iényegében soha el nem fogyd
jeloltekkel, amit az online rendszered biztosit neked. Nekem van
ilyen rendszerem, és el kell mondanom neked, hogy ez |ényegesen
egyszer(bb, stresszmentesebb, és sokkal kevesebb felesleges
koltséggel jar, amit elbtte lehet, hogy ugy szamoltal el magadban,

hogy hat ez is a csomag része, ha sikeres akarok lenni.

Van egy j6 hirem, ez nem a csomag része! Nincs szukséged arra,
hogy olyan emberekkel targyalj, akit nem érdekel az Uzleted. Targyalj

olyanokkal, akit igen!

A masodik dolog, amit el tudsz érni, az, hogy akar 100% online

dolgozz.
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4. fejezet
Miért NEM keres az emberek 95%-a
pénzt az interneten?

A valasz egyszer(, nem azt csinaljak, ami mikddik, hanem
megprobaljak kitalalni, hogy hogyan kell csinalni. Na, ez eleve
kudarcra van itélve, mert ez egy online vilag, és itt mas szabalyok
uralkodnak, mint az offline vilagban. Marpedig most még egyikunk
sem tanulta ezt elétte. Mert az egész iskolarendszer, képzések,

tanfolyamok minden offline modszerek alapjan torténtek.

Mit jelent ez pontosan? Valdjaban, ami minden Gzleti siker alapja, az
nem mas, mint a kommunikacié. Nem elég, hogy valakinek van egy
jo Uzlete, terméke, vagy 6 maga nagyon jo, ezt tudni is kell
kommunikalni. Ha ezt nem tudja, akkor nem lesz sikeres. Nem
mindig a legjobbat arul6 cég, ember a legsikeresebb egy teruleten.

Persze sokszor erre is van példa nyilvan, de ez nem mindig van igy.

Hadd mondjak erre egy j6 példat. A McDonald’s csinalja a vilag
legjobb hamburgerét? Egyaltalan nem. Mindannyian ettink mar
jobbat, de nem kétséges, hogy 6 kommunikalja ezt a legjobban.
Amerikaban, Floridaban lattam erre egy félelmetes példat, sét tobbet
is. Az egyik az volt, hogy sétaltunk Tampaban és megéheztiink. Oké,
menjunk be egy Burger Kingbe. Bementunk, alig voltak, és nem

igazan volt szimpatikus a hely. Elég lepukkant és koszos.

Itt Magyarorszagon sokkal jobban néznek ki ezek az éttermek, mint
Amerikaban. Atmentiink egy 100 méterre 1évé McDonald’sba. Az
tomve volt emberekkel. Na, most ha megkérdeznénk, melyik jobb
hamburger, akkor tobben is a Burger Kinget valaszolnak, de a
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marketing, a kommunikacio nyilvanvaléan jobb, mint a Burger

Kingnek.

Még egy példa, ami ezt erdsitette meg. Orlandéban jartunk,
Floridaban az Outletben, ami nagyon hires, és vicc 0sszegért veszed
meg a legjobb, legmarkasabb ruhakat. Ami ott 20 dollar, az itthon 20

ezer forint. Kicsit er6sen valtjak a dollart. ©

Megéheztunk ujfent, és elmentink az ételudvarba. Rengeteg
gyorsétterem van, de tényleg mindenféle. Mit gondolsz, hol alltak a
legtdbben? A McDonald’sban. Ez egy j6 példa, hogy mennyire fontos
a kommunikacio az uzleti életben. De ezek a példak offline

kommunikacios példak voltak.

Mi az alapvetd kuldnbség az offline és az online kommunikacio
kozo6tt? Az, hogy az offline kommunikacio egy személyes
kommunikacio, ahol mindig kétiranyd kommunikacié van. Tehat
velem szemben van a lehetséges vevé vagy jeldlt, és tudom
iranyitani a kérdéseimmel, kilonb6zé kifogaskezelési technikakkal,
lezarasi trukkokkel stb. Lehet, hogy rosszul inditok, de amikor ezt

eészreveszem, tudom a targyalas menetét modositani.

Tehat mondok valamit, amire valaszolnak, kérdeznek, kifogasokat
hoznak fel, én nyugtazom ket és az offline tudasom alapjan
reagalok ezekre a dolgokra. Vannak, akik mesteri szintre képzik ki
magukat, és tényleg nagyon jo statisztikaval rendelkeznek az eladas

vagy sikeres targyalas teruletén.

Miért van az akkor mégis, hogy ugyanezek az emberek ha interneten
probalkoznak, nem feltétlenll lesznek sikeresek? Mert az interneten
a kommunikacidba tér és id6 kerult. Ez most nagyon tudomanyosan
hangzott, de érthetd lesz, ha bévebben kifejtem.
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Ha mondjuk irsz egy blogbejegyzést, akkor azt el6sz0r is nem biztos,
hogy rogton észreveszik. Lehet, hogy 5 perc, de az is lehet, hogy 6
honap mulva latja majd a célkd6zonséged. Tehat itt az idétényez6. De
ami ennél fontosabb, hogy nézi mondjuk az illet6 az irasodat, de te
nem vagy ott, hogy reagaljal. Nem tudsz kifogast kezelni, és nem
tudsz lezarni sem, mert a tér elvalaszt ettdl. Tehat itt a tér-id6

probléma.

Mi a megoldas erre a problémara? Csak egy van. Ugy kell megirnod
azt a blogbejegyzést vagy videdt megcsinalni, hogy reagaljon ra az
illetd. Tehat rad irjon vagy felhivjon. Na ez a kommunikacio
alapvetéen mas, mint amit eddig tanultal. Lényegében ezt nagy
valoszinlség szerint soha nem tanultad. Széval ezt meg kell

tanulnod, ha sikeres akarsz lenni.

Kit6l tudod ezeket megtanulni? Attol az 5%-tdl, akik pénzt keresnek
az interneten! En is télik tanultam, és most mar én is igy keresem a
pénzemet, tehat télem is meg tudod ezt tanulni. Akik ezt sikeresen
alkalmazzak, megtanultak azokat az alapelveket, amikre magunktol
soha nem jottunk volna ra, hisz soha sehol ezt nem tanitotta nekunk
senki. De most ez a konyv ezt a tudast atadja neked, és te ezt

alkalmazhatod barmire, amivel foglalkozol, esetleg foglalkozni fogsz.

A kovetkezd fejezetben megtanulhatod, hogyan kell online
kommunikalni a neten. A megdobbent6 az, hogy ezek a technikak

offline is alkalmazhatdak, de online nem mikodik mas modszer.
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A szerzorol

1993-ban ismerkedett meg az MLM-mel. Mindjart
megtetszett neki a légkor. Elkezdte alkalmazni az ott
tanultakat. A kdnyvek, hanganyagok segitségével,

amiket olvasott, az lzletkdté szakmaban ért el

sikereket. Tobb mint 10 évet kellett varni, hogy az
MLM-ben is sikert érjen el. 2005-ben egy olyan Gzletbe csatlakozott, ahol
egy internetes szponzoralas eszkoz volt az ajanlat. Ebben az lizletben
Gyémant lett, de az uzlet sajnos tonkrement. Ezt kdvetéen egy masik

uzletben Tripla Gyémant lett.

Viszont az utat keresve ratalalt a Valodi Online Halézatépitésre, ami
teljesen lenyligozte és az affiliate marketing Gzletébe elsé évben tébb mint

150 embert hozott be a kényvben ismertetett médszerrel.

Ekkor jott az dtlet, hogy ezt a tudast-tapasztalatot megossza mas
halézatépitékkel. Ekkor indult az Online Prosperity Akadémia
alaptanfolyam. Ennek a tanfolyamnak a célja kifejezetten az volt, hogy a
magyarul beszél6 haldézatépitbk hozzajussanak az informacidhoz, anélkil
hogy be kelljen Iépnie valamilyen Uzletbe. Valahol ez nem gond, de nagyon

sok Uzletben ez kifejezetten probléma.

Ezek a tanfolyamok teljesen halézatfliggetlen anyagok, nem tartozik
semmilyen MLM-Uzlethez. A kdnyv szerz6je egy affiliate marketinglizletben
tanulta és tanulja most is olyan emberekt6l, akik mogott sok millié dollaros
online eladasok vannak. Tehat ezek az emberek szakértok. Viszont a
konyv irdja felismerte azt, hogy Magyarorszag enyhén szélva kilonbdzik
Amerikatol. Nyilvan vannak azonossagok persze, €s persze az alap
mindenhol megegyezik, viszont hatalmas kulonbségek is vannak! Ezeket

pedig jo tudni.

A kényvben és a tanfolyamokban kifejezetten olyan gyakorlatban hasznalt,

kiprébalt mikodé tudas van, ami itt Magyarorszagon és ebben a kelet-
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eurdpai térségben mikodnek. Mivel az ir6 folyamatosan képzi magat ezen
a teruleten, ezért a tanfolyamban tanult dolgok folyamatosan az aktualis
informaciot tartalmazzak. A konyv irdja ezt az informaciot az dssze

tevékenységére alkalmazza. Tehat amit tanit, azt csinalja is minden nap!

Alkalmazza az affiliate marketing tzletére.
Ennek a kdnyvnek a terjesztésére. A
tanfolyamok terjesztésére is természetesen.
Viszont sokan fordultak hozza, hogy mutass

egy olyan élé embert, aki ezt egy MLM-Uzlet

épitésére hasznalja. Most mar sokan vannak,
de akkor, amikor ezt neki mondtak még kevés volt. Ezt kdvetben egy
megfeleléen kivalasztott MLM-Uzletben kezdte alkalmazni azt a tudast, amit
a kdnyvben és a tanfolyamokban megtalalsz. igy sajat magan alkalmazva

j6 példat tud mutatni.

Az elsb honapban ennek a tudasnak az
alkalmazasaval 100% online 47 embert
szponzoralt. Nagy része teljesen ismeretlen

o e . Online Prosperity
volt a szerz6 szamara. Azota is teljesen online Akadémia
dolgozik és a csoport folyamatosan névekszik!
Ezt a tudast tudod megtanulni az Online Prosperity Akadémia

tanfolyamaibdl.

Az Online Prosperity Akadémia tobb dolgot tartalmaz:

A Valédi Online Hal6zatépités konyv

Online kommunikacids tanfolyam

Online Prosperity Akadémia alaptanfolyam hal6zatépitéknek
Online Prosperity Akadémia alaptanfolyam vallalkozoknak
Folyamatos online képzési program (bels6kor tagsag)
Automata Online Coaching halozatépitéknek

Személyes Online Coaching vallalkozoknak
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Boritétery

Web: www irodakukac net
£-mail: irodakukac @t-online. hu
Facebook: www facebook comvirodakukac

Névjegykartya készités, reklamtargy feliratozas, bélyegzbkészités,
névtabla készités, gravirozas, fényképes ajandéktargyak, 3D
fotékocka, reklamtargyak.

www.irodakukac.net



http://www.irodakukac.net/

